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 5رامپت  ChatGPTرای متخصصها
شما یک آدم معمول نیستید؛ اما صرفا با حضور آنلان، قلید از دیگران و رقابت رای
جذب مشتریان یکسان، به یک پیشتاز در رشته تخصص خودتان تبدل نخواهید
شد. چنن هدف به تلاش بیشتری نیاز دارد. رای اینکه در تعامل با مردم هترن
چهره  خود و لاقترن نسخه از شخصیتان را به نمایش بگذارید، باید رویکردی
آگاهانه داشته باشد. رای آزمایش کردن رویکردها و ایدههای جدیدی که به ذهنتان
مرسد از چند ایده چت جیتی که در ادامه معرف مکنیم، استفاده کنید تا در هر
تعامل با اعتماد به نفس ظاهر شوید. رستژ اجتماع منحصربهفرد خود را بسازید تا

هچکس نتواند با شما رقابت کند.

توضح: هرجا در مقاله رانتزهای مربع دیدید، به جایش توضیحات خودتان را در
جایگذاری کنید و همان پنجره چت را باز نگه دارید تا چارچوب گفتگو  ChatGPT

تداوم پیدا کند.
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1. جایگاه خود را مشخص کنید
مردم مخواهند بدانند چگونه شما را دستهبندی کنند. اگر ان موضوع واضح نباشد،
آنها تعریف خودشان را ایجاد مکنند و شما ممکن است حق انتخاب نداشته
باشید. ر اساس کتاب «22 قانون تغرناپذر بازاریای» اثر جک تراوت «قدرتمندترن
مفهوم در بازاریای، داشتن یک کلمه در ذهن مخاطب بالقوه شما است.» چه کلمهای
را در ذهن و قلب مخاطبان خود دارید؟ رای هترن نتیجه، تعریف و تصمیم بگرید.

["message_box text_color="light]

«من در زمینه [صنعت/حوزه خود را شرح دهید] کار مکنم و به مردم کمک مکنم به
نتیجه [شرح دهید چگونه به مشتریان یا مخاطبان خود کمک مکنید] رسند. وظیفه
شما ان است که کلمه یا عبارتی را که باید در ذهن مخاطبانم داشته باشم، تعریف
کنید. چه مفهوم منحصربهفردی متواند من را بهعنوان یک پیشتاز در ان زمینه
متماز کند؟ 10 گزینه ارائه بده و نظر من را رس و ان کار را تکرار کن تا به یک گزینه

رسیم.»
[message_box/]

 

 

2. اعتبار خود را اضافه کنید
شما نمتوانید بهراحتی وارد اینترنت شوید و شروع بهاشتراکگذاری محتوا درباره
موضوع خود بدون هچ پشتوانه کنید. وق بنا ر پیشتازی باشد، عمق ر وسعت
غلبه دارد. اعتبار مهم است، پس اعتبارتان را به نمایش بگذارید. به اشتراک گذاشتن
افتخارات و مدارک تحصیل لاف زدن نیست. به رخ کشیدن هم نیست. به اینها
مانند رفرنسهای نگاه کنید که نشان مدهند شما مرجع قال اعتماد هستید.
راهی رای صحبت درباره تجربه و صلاحیتهای خود پیدا کنید که باعث خجالت شما

نشود.

https://modiresabz.com


3

["message_box text_color="light]

«اینجـا کمـ دربـاره تجربـه و تخصـص مـن توضـح مدهـم: [تجربـه، اعتبارنامههـا،
صلاحیتهـا، جـواز، دسـتاوردها و نتـاج مشتریـان خـود را شـرح دهیـد]. ده جملـه
بنویس که جنبههای خاص از اعتبار من را نشان دهد، بهگونهای که شبیه لاف زدن
نباشد، تا در پستهای رسانههای اجتماع که دانشم را به اشتراک مگذارم از آنها
استفاده کنم تا مخاطبانم بدانند که متوانند به توصیههای من اعتماد کنند. نظر من
را در مورد فهرست رس و ان را تکرار کن تا به جملههای رسیم که به استفاده از

آنها راض هستم».

[message_box/]

 

 

3. تحخصص خود را به اشتراک بگذارید
اگر شما در یک زمینه خاص تجربه دارید، شانس تبدلشدن به یک پیشتاز را دارید.
ان بدان معناست که شما درسها، بینشها، ترفندها و نکاتی را فراگرفتهاید که به
دیگران کمک مکند راه خود را به سمت موفقیت کوتاه کنند. کارتهای رنده خود را
رو کنید. آنچه را آموختهاید به اشتراک بگذارید، اشتباهاتی که مرتکب شدهاید را به
اشتراک بگذارید؛ آزمایشها و سختیهای که به اشتراک گذاشتنش متواند به
کسی کمک کند تا از آنها عور کند. به کمک ان ایده، درسها را از داستانهای خود

رون بکشید.

["message_box text_color="light]

«درباره تجربه من «از جمله موفقیتها و شکستها» در کارم، یکیک سوال رس.
پس از پنج سوال، درسها و بینشهای کلیدی که متوانم رای دیگران به اشتراک
بگذارم را از تجربه من استخراج کن. 10 داستان کوتاه و جذاب را پیشنهاد بده که
متوانم بهصورت آنلان به اشتراک بگذارم تا به مخاطبانم کمک کنم از تجربیات من
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بیاموزند».

[message_box/]

 

 

۴. با همکاران ارتباط رقرار کنید
اگر شما «آدم ترس» هستید، با «آدم اضطراب» و «آدم اعتمادبهنفس» دوست شوید.
افرادی را پیدا کنید که به نظر مرسد همن حالا کلمات و اهداف که در ذهن دارید
را زنـدگ مکننـد. سـع کنیـد بـه سـطح آنهـا رسـید. پـس یـک چـت را بـاز کنیـد،
زمینههای مشترک را پیدا کنید و ببینید چه همکاریهای ممکن است ایجاد شود.
هزاران مشتری رای همه وجود دارد، ان یک بازی با جمع صفر نیست. چنن نگرشی
ایجاد روابط کاری را به بازی تبدل مکند و باعث مشود در همه کارهای که انجام

مدهید، بیشتر پیشرفت کنید.

["message_box text_color="light]

«حالا که حوزه تخصص من را شناسای کردهایم، تخصصهای که متوانند مکمل
حوزه تخصص من باشند را پیشنهاد بده. آدمهای پیشتاز یا تاثرگذار در حوزههای
مرتبـط را شناسـای کـن. کسـانی کـه بایـد بـا آنهـا ارتبـاط رقـرار کنـم تـا شبکـه و
همکاریهایم را قویت کنم. ابتدا فهرستی از متخصصان فرض و تخصص آنها را

ارائه بده، سپس افراد خاص را نام ر».

[message_box/]
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5. پیشبینی کنید
آدمهای پیشتاز پیشبینی مکنند. در ان رهیافت ضرر نم کنید. اگر چزهای که
پیشبینی کرده ودید درست از آب درآمدند، شبیه یک نابغه به نظر خواهید رسید.
اگر چزهای که پیشبینی کرده ودید نادرست از آب در آمدند، توضح دهید چرا و
همچنان یک فرد قال اعتماد به نظر خواهید رسید. آنچه را مدانید ردارید، آن را با
وضعیت جهان ترکیب کنید و نظر خود را در مورد آنچه در پیش است به اشتراک
بگذارید. در حوزهای دنبال پیشتازی باشید که دیگران میکوشند به خاطر تخصصتان

و رای کسب اعتبار بیشتر، شما را دنبال کنند.

["message_box text_color="light]

«من گمان مکنم که ان اتفاقات در [چند] سال آینده، در صنعت من رخ خواهد داد:
[احساس یا پیشبینی فعل خود را شرح دهید]. از ان بهعنوان نقطه شروع رای
پیشبینی ۵ روند یا تحول آینده استفاده کن. رای هر مورد، آن را بهصورت یک جمله
یا گزاره مختصر و موثر با استفاده از زبان ساده بنویس. من میخواهم هر کدام از ان
گزارهها را به یک پست در رسانههای اجتماع تبدل کنم یا از آنها رای پیشتاز شدن

در صنعت خودم استفاده کنم».

[message_box/]

 

 

با ChatGPT اعتبار آنلان خود را بنا کنید:  ۵رامپت رای
ایدهردازی

خلاصه اینکه: در کانون توجه قرار بگرید و بصرت خود را به اشتراک بگذارید تا همه
بتواند سود رند. آنچه را مدانید آموزش دهید و مشتریانی را جذب کنید که
مخواهند نتایج را که شما تجربه کردهاید، داشته باشند. به یک پیشتاز در عرصه
خود تبدل شوید، چزی که به آن افتخار مکنید. در اینترنت رای ثبیت جایگاه
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خود انگزه داشته باشید و رای معرف جایگاه شایستهتان (در حوزه تخصصتان)
نشان دهید یک شخصیت مرجع هستید. درسهای خود را به اشتراک بگذارید تا
مخاطبان شما نز بتوانند یاد بگرند. با افرادی که در حوزههای فرع مرتبط با کارتان
شاخص هستند ارتباط گری کنید. درباره آینده پیشبینی و اظهار نظر کنید. کسبوکار

یک ورزش جانی نیست. عرصه حرکت است.
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