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خلاصه کتاب تحصیلات میلونرها
Michael، بیان مکند مهمترن  Ellsberg ونرها (۲۰۱۱) نوشتهکتاب تحصیلات میل
مهارتها رای موفقیت در موسسات آموزشی سنتی آموزش داده نمشوند. ر اساس
مصاحبه با میلونرها و میلیاردرها، تحصیلات میلونرها نشان مدهد رای شکوفای
در دنیای واقع، افراد باید مهارتهای عمل، از جمله پیدا کردن مربیان عال، ساختن
شبکهای قوی، ایجاد کارهای معنادار و توسعه رند شخص را بیاموزند. در واقع،
تحصـیلات میلونرهـا تاکیـد مکنـد مـوفقیت مـال و حرفـهای، بیشتـر بـه یـادگری

مهارتهای کارردی و تجری وابسته است تا مدرک دانشگاهی.

 

ذهنیت موفق در اقتصاد امروز
کتاب تحصیلات میلونرها نشان مدهد مسر سنتی آموزش، یعنی گرفتن نمرههای
عال، ورود به دانشگاههای معتر و یافتن شغل امن، ممکن است در شرایط اقتصادی
امروز، رریسک باشد. میلونرها و میلیاردرها تاکید دارند موفقیت واقع، نیازمند

https://en.wikipedia.org/wiki/Michael_Ellsberg
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تفکری متفاوت و مهارتهای نوآورانه است.

با تغر سرع فناوری و جهانیشدن اقتصاد، مهارتها و طرز فکر مورد نیاز رای
موفقیت بهشدت در حال تحول هستند. کتاب تحصیلات میلونرها تاکید مکند
رای موفقیت در ان محیط ویا، باید رویکردی نون در ساختن حرفه و ایجاد تاثر

در جهان اتخاذ کرد.

در ان کتاب، همچنن یاد مگریم چگونه متوان علاقه و شوق شخص را به
ی امروز به عنوان امنیت شغلل کرد و چرا مهارتهای بازاریاحرفهای سودآور تبد
محسوب مشوند. کتاب نشان مدهد داشتن ذهنیت کارآفرینانه در هر حوزهای
ضـروری اسـت. بـا یـادگری ایجـاد ارزش مـداوم، سـاخت رنـد شخصـ و تطـق بـا
شکستها، افراد متوانند خود را رای موجهای تغر آماده کرده و بهسمت رفاه و

تاثر پایدار پیش روند.

 

گوگل، رزومه جدید شماست!
کتاب تحصیلات میلونرها نشان مدهد مسر سنتی یافتن شغل، ساخت رزومهای
کامـل و امیـدوار ـودن بـه دیـده شـدن ـن انـوه مقاضیـان، دیگـر تضمنکننـده
موفقیت نیست. بسیاری از موفقترن افراد با رویکردی متفاوت، یعنی تمرکز ر

ساخت رند شخص منحصربهفرد پیش رفتهاند.

جلبتوجه از طرق نوآوری
در کتاب تحصیلات میلونرها آمده است که مارن شمراری، فارغالتحصل هنرهای
آزاد که آرزوی کار در یک نشریه را داشت، با ارسال رزومههای بیشتر موفق نشد. او با
۱۰۰ دلار تبلیغات در فیسوک و هدفگری کارکنان ناشران رتر نوورک، داستان خود
را وروسی کرد و بهسرعت توسط مدران داخل هر ناشر زرگ تشوق به درخواست

کار شد.

مایکل السرگ، نویسنده کتاب تحصیلات میلونرها، تاکید مکند رند شخص شما،
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یعنی تصوری که دیگران از نامتان دارند، بسیار مهمتر از رزومه است. یک رند قوی
متواند درهای را باز کند که هچ مدرک یا رزومهای قادر به باز کردن آن نیست.
بسیاری از افراد، سالها صرف ساخت رزومه مکنند و درعنحال از رورش رند و

شهرت خود غافل مشوند.

رند شخص راهکارهای ساخت
ساخت رند، بهمعنی خلق چزهای ینظر و اطمینان از حضور ردپای دیجیتال آنها
است. مانند ماریا آندروس که از فرسودگ شغل به یک کارآفرن موفق تبدل شد و
در وتوب دنبالکنندگان وفاداری جذب کرد، یا رارت اسکول که با گزارشهای

اختصاص خود، به یک بلاگر تاثرگذار فناوری تبدل شد.

السورگ در کتاب تحصیلات میلونرها مگوید راز موفقیت در هر حرفه، تاباندن
شخصیت منحصربهفرد خود است؛ نه تطق با انتظارات. مانند دانل لاورت که
بدون مدارک رسم، یک نماینده ادی رتر و قرارداد کتاب دریافت کرد و اکنون

مشاوره کسبوکار او ساعتی هزار دلار ارزش دارد.

نتیجه واضح است!
موفقیت حرفهای امروز، دیگر به مدرک یا رزومه محدود نمشود. آنچه شما را متماز
مکنـد، خلـق آثـار اصـل و اطمینـان از دیـده شـدن آنهـا اسـت. کتـاب تحصـیلات
میلونرها تاکید مکند گوگل، رزومه جدید شماست و اکنون زمان آن رسیده که رند

شخص خود را رجسته کنید و آن رابه جهان نشان دهید.

 

یافتن معنا، یعنی پذرش ریسکها
کتاب تحصیلات میلونرها نشان مدهد پیگری علاقه واقع زندگ، اغلب با نود
ر شغلرای کسانی است که در مس جن یک چالش راهمراه است. ا قطعیت مال
و حرفهای خود تلاش مکنند. مایکل السرگ در ان کتاب، مثال دوید گلمور،

گیتاریست افسانهای گروه پینک فلوید را بازگو مکند:
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["message_box text_color="light]
«در ۲۱ سـالگ، گـلمور بهعنـوان یـک هنرمنـد فقـر زنـدگ مـکرد و از یـک اجـرای
موسیق به اجرای بعدی مرفت و حتی بهعلت سوءتغذیه در بیمارستان پاریس
بستری شد. یک سال بعد، او به پینک فلوید وست و تارخ موسیق را رقم زد؛ اما
تجربه فقر در آغاز راه، نشان مدهد دنبال کردن رویاهای زرگ، همواره های سنگن

و همراه با خطر است».
[message_box/]

 

ریسکهای مرتبط با اهداف زرگ
السـرگ در کتـاب تحصـیلات میلونرهـا تاکیـد مکنـد هرچـه هـدف ـزرگتر باشـد،
ریسـکهای مرتبـط نـز بیشتـر اسـت. افـرادی کـه بیشترـن تـاثر را ایجـاد مکننـد،
بیشترن احتمال شکست را هم تجربه مکنند؛ باانحال کارآفرینان موفق، مانند
مایک فیت، با ریسکهای کوچک و سنجیده مداوم پیش مروند، یاد مگرند و

مسر خود را اصلاح مکنند.

مـایک فیـت در ۱۵ سـالگ مدرسـه را تـرک کـرد و ـن روژههـای مختلـف کسـبوکار
جابهجا شد. او تا اواسط دهه بیست، اولن میلون خود را ساخته و از دست داد؛ اما
ان شکست را بهعنوان درس پذرفت. او با ۱۰۰۰ دلار به آمریکا مهاجرت کرد و دوباره
شـروع کـرد و در زمـان نگـارش کتـاب، شرکتـش یعنـی Headsets.com، سـالانه ۳۰
میلـون دلار درآمـد داشـت. کتـاب تحصـیلات میلونرهـا نشـان مدهـد تـابآوری و

اعتمادبهنفس، میان کارآفرینان موفق، مشترک است.

سرعت تکرار و یادگری
السرگ مفهوم «سرعت تکرار»، یعنی آزمایش سرع و ارزان ایدهها، دریافت بازخورد و
هود سرع را معرف مکند. ان رویکرد، مشابه قرارهای عاشقانه است؛ شما ممکن
است در اولن تلاش موفق نشوید؛ اما تجربه هر شکست، بینش جدیدی به همراه

دارد.
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یک از راههای کاهش ریسک، شروع کسبوکار خدماتی با هزینههای کم است. حتی
اگر موفق نشوید، پیامدها معمولا محدود هستند.

السرگ داستان داستن موسکوویتز، همبنیانگذار فیسوک، را نقل مکند؛ او و
هماتاقهای دانشگاهیاش ریسک حسابشدهای کردند و تحصیلات خود را موقتا
متوقف کردند تا روی پلتفرم در حال رشد خود تمرکز کنند. موفقیت تضمینی نود؛ اما

تجربه و مهارتهای ارزشمندی کسب کردند.

ترکیب معنا و درآمد
با اتخاذ رویکرد صحح نسبت به ریسک، کتاب تحصیلات میلونرها نشان مدهد
شکستها به فرصتهای یادگری تبدل مشوند و موفقیتها، هم هدف و هم
درآمد را تامن مکنند. هر کسی متواند نقطه تعادل خود ن معنا و ول را پیدا

کند.

 

بازاریای؛ مهارتی رای همه
اگر مخواهید در جهان اثرگذار باشید، باید مهارت حیاتی بازاریای را بیاموزید:.
ـرخلاف تصـور راـج، بازاریـای فقـط مخصـوص فروشنـدگان محصـولات مشکـوک یـا
تبلیغـات شبـانه نیسـت. همـانطور کـه کـارآفرن و بازاریـاب معـروف «فرانـک کـرن»

مگوید:

["message_box text_color="light]
«تا زمانی که چزی فروخته نشود، هچ اتفاق نمافتد؛ چه آن چز یک محصول

.«باشد، چه یک اثر هنری یا یک هدف اجتماع
[message_box/]

 

از کارگر فستفود تا مشاور میلوندلاری
داستان «فرانک کرن»، نشان مدهد چگونه تسلط ر بازاریای متواند زندگ فرد را
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متحول کند. او از کار در فستفود و درآمد اندک به یک از گرانترن مشاوران دنیا
تبــدل شــد؛ کســی کــه میلونهــا دلار از طرــق نویســندگ تبلیغــاتی و راهانــدازی
کمنهای فروش بهدست آورد. رمز موفقیتش ساده ود: «درک خواستههای عمق
مردم و نشان دادن اینکه محصول یا خدماتش چگونه متواند آن نیاز را رآورده

کند».

که نیاز واقع شود. هنگامق مسئله مشتری آغاز می مؤثر با شناخت دقبازاریا
بازار را درک و راهحل متناسب ارائه کنید، ارتباط احساسی و منطق با مشتری رقرار

مشود و او با تمال بیشتری به پیشنهاد شما پاسخ مدهد.

یک از شاخههای مهم بازاریای، بازاریای با پاسخ مسقیم است؛ روشی که با هدف
گرفتن واکنش مشخص از مشتری، مانند خرید، عضویت در خرنامه یا حمایت از یک
هدف، طراح مشود. ان شوه، رخلاف بازاریای رندمحور سنتی که فقط ر
تصورسازی تمرکز دارد، سرعتر به فروش واقع منجر مشود و رای کارآفرینان و

کسبوکارهای کوچک، بسیار کارآمدتر است.

زبان ول و تاثرگذاری را بیاموزید
آموزش سنتی، هرگز زبان ول، فروش و تاثرگذاری را به ما یاد نمدهد. در دنیای
امروز، حتی اگر کارآفرن نباشید، توانای الهامبخشی و قانعکردن دیگران رای پذرش

ایدههایتان، تفاوت میان رهر و رو را رقم مزند.

رای یادگری اصول بازاریای، نیازی به مدرک دانشگاهی نیست. کاف است آثار
کیرایترها و بازاریابان زرگ را مطالعه کرده و روشهایشان را تحلل کنید. با تمرن
مستمر و بازسازی شوههای آنها، متوانید صدای منحصربهفرد خود را پیدا کرده و

مهارت تاثرگذاری را در عمل تجربه کنید.

همدل، راز ماندگاری رندها
نمونهای درخشان از ان اصل، «لیندا رزنیک» است؛ بانوی کارآفرینی که با رند معروف
شناخته مشود. او بدون هچ مدرک دانشگاهی، با درک عمق از  Pom آب انار 
نیازهای مشتریان و گوش دادن واقع به آنها، امراتوری بازاریای خود را ساخت.
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رزنیک ثابت کرد همدل و درک انسانها، از هر مدرک قدرتمندتر است.

در نهایت، کتاب تحصیلات میلونرها، بازاریای را ازاری رای فروش نمداند؛ بلکه آن
را هنر بیان ارزشهای شخص و رساندن ان ارزشها به افرادی مداند که از بیشترن
هره را از آن مرند. بازاریای اخلاقمدار، نوع خدمات است؛ خدماتی که اجازه

مدهد زندگهای بیشتری را لمس کنید و تاثری ماندگار ر جهان بگذارید.

 

رورش ذهنیت کارآفرینانه
در کتاب تحصیلات میلونرها، مایکل الزرگ توضح مدهد موفقیت در دنیای امروز،
بیش از هر زمان دیگری به «ذهنیت کارآفرینانه» وابسته است. او معقد است ان
طرز تفکر، رمز شکوفای در عصر تغرات سرع فناوری و اقتصاد جهانی است؛ چراکه

شما را از کارمند صرف، به خالق فرصت و ارزش تبدل مکند.

مسئولیتپذری کامل، نقطه آغاز تحول
ج زندگرد مالک نتاگشود که فرد تصمیم می آغاز مذهنیت کارآفرینانه از جا
خود باشد. داستان الهامبخش «هال الرود» نمونهای از ان رویکرد است. او پس از
تصادف مرگبار که زشکان، راه رفتن دوبارهاش را ناممکن مدانستند، با قدرت ذهن
و نگرش مثبت خود دوباره ایستاد. هال از یک حادثه تلخ، پل رای رشد و الهام

ساخت و به سخنران انگزشی و نویسندهای موفق تبدل شد.

الزرگ در کتاب تحصیلات میلونرها مگوید تفاوت انسانهای موفق با دیگران در
همن نکته نهفته است:

["message_box text_color="light]
«آنها مسئولیت همه چز، حتی شکستها را مپذرند و از هر بحران، فرصتی تازه

مسازند».
[message_box/]
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یادگری، رشد و خلق ارزش در هر شرایط
«جو ولیش» نمونه دیگری از ذهنیت کارآفرینانه است. او که ترک تحصل کرده و
سابقه اعتیاد داشت، پس از شکستهای پیای تصمیم گرفت بهجای سرزنش دنیا،
خودش را تغر دهد. با مطالعه بازاریای و بهکارگری اصول آن، کسبوکار در آستانه

ورشکستگاش را احیا کرد و بعدها شرکت مشاورهای چندمیلوندلاری راه انداخت.

الزرگ مگوید افرادی با ذهنیت کارآفرینانه، در هر شغل دنبال خلق ارزش هستند؛
حتی اگر در پانترن جایگاه سازمانی باشند، مانند «راسل سیمونز» که از اتاق پست

شروع کرد و با تلاش و یادگری مداوم، به مدر رسانهای زرگ تبدل شد.

دنیای جدید، مسرهای جدید موفقیت مخواهد!
در گفتوگو با الزرگ اشاره مکند مسرهای سنتی  ،PayPal پیتر تل، بنیانگذار 
مــوفقیت، دیگــر کــارای ندارنــد. مــدرک تحصــیل، امنیــت شغلــ یــا مســرهای
ازپیشطراحشده، در دنیای امروز جای خود را به خلاقیت، انعطافپذری و ابتکار

فردی دادهاند.

کتاب تحصیلات میلونرها یاد مدهد رای بقا و رشد در ان محیط متغر، باید
ذهنیت کارآفرینانه را در خود رورش دهیم. ان یعنی بتوانیم با تغرات سازگار
شـویم، ارزش خلـق کنیـم و مسـر خـود را بسـازیم؛ نـه اینکـه منتظـر مسـرهای آمـاده

باشیم. در نهایت، الزرگ مگوید:

["message_box text_color="light]
«ما نمتوانیم جلوی موجهای تغر را بگریم؛ اما متوانیم یاد بگریم چگونه ر
آنها سوار شویم. کسانی که با ذهنیت کارآفرینانه زندگ مکنند، متوانند از دل

بحرانها فرصت بسازند و به قلههای غرقال تصور رسند».
[message_box/]
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پیشنهاد نهای
دستاورد اصل کتاب تحصیلات میلونرها ان است جهان، با سرعتی یسابقه در
حال تغر است و مسرهای که روزی به موفقیت منتهی مشدند، دیگر پاسخگوی
شرایط امروز نیستند. رای رشد در ان دنیای جدید، باید ذهنیت کارآفرینی، رند

شخص و یادگری مستمر را در خود رورش دهید.

مدارک رسم و مسرهای شغل بهاصطلاح «ایمن»، دیگر تضمنکننده امنیت یا
رضایت شغل نیستند. در عوض، باید ریسکهای حسابشده را بپذرید، بهصورت
وسته ارزشآفرینی کنید و با استفاده از صدای منحصربهفرد خود و آثار شخصتان،

نفوذ و اعتبار بسازید.

همانطور که در کتاب تحصیلات میلونرها تاکید شده، موفقیت در دنیای امروز تنها
بـا مهـارت فنـی یـا تحصـیلات دانشگـاهی بهدسـت نمآیـد؛ بلکـه توانـای بازاریـای،
مقاعدسازی و جذب مخاطب نقش تعنکنندهای دارد. در واقع، اگر نتوانید ارزش

کارتان را بهدرستی ارائه دهید، حتی هترن ایدهها هم نادیده گرفته مشوند.

رای یادگری عمقتر در ان زمینه، پیشنهاد مکنیم «خلاصه کتاب ارائه» نوشتهی
دنی فانتن را در وبسایت مدرسز مطالعه کنید تا بیاموزید چگونه پیام خود را به

تجربهای بهیادماندنی و اثرگذار رای مخاطبان تبدل کنید.
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