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5 کتاب عال رای تولیدکنندگان محتوا
وضعیت اقتصاد تولیدکنندگان محتوا، چشمانداز کارآفرینی را دگرگون کرده است و
ــرای کســب درآمــد از طرــق نفــوذ آنلاــن در اختیــار  یســابقهای را فرصــتهای
تولیدکنندگان محتوا قرار مدهد. با وجود پلتفرمهای مانند اینستاگرام، تیکتاک و
وتوب که میلونها کارر فعال دارند، بسیاری از تولیدکنندگان محتوا اشتیاق خود را
بـه سـود تبـدل مکننـد، درآمـد قاـلتوجهی کسـب مکننـد و حتـی بـه مشاغـل

تماموقت دست میابند.

کتابهای رای کمک به کسب درآمد تولیدکنندگان محتوا
بیشتـر اـن تولیدکننـدگان کسـبوکار خـود را بـا پیشینـه بازاریـای یـا تجـارت شـروع
نمکنند، به ان معنی که قاضا رای بینشها و استراژیهای عمل رای هرهرداری

از ان بازار رسود هرگز تا ان حد بالا نوده است.

از گشـودن اسـرار رنـدسازی مـوثر گرفتـه تـا تسـلط ـر هنـر فروشنـدگ، اـن کتابهـا
گنجینهای از دانش را رای کمک به سازندگان در پیشرفت در دنیای رقابتی اقتصاد
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خالق ارائه مدهند.

 

1. در مورد رند: روایت خود را شکل دهید. دیدگاه خود را به
اشتراک بگذارید. ادراک آنها را تغر دهید

آلزا لیخت، مدر اجرای ساق مد که به مشاور چندرسانهای تبدل شده است، در
کتاب خود بینشهای ارزشمندی در مورد رندسازی شخص و ماندگاری حرفهای که هر

دو رای کسب درآمد از پلتفرمهای رسانههای اجتماع حیاتی هستند ارائه مدهد.

ان کتاب از طرق داستانهای شخص و توصیههای تخصص رهران صنعت مانند
دوری کلارک و لیدیا فنت، شما را به ازارهای رای ایجاد و ارقای رند شخص خود
مجهز مکند و تضمن مکند که در چشمانداز رقابتی امروزی شناخته شده و توصیه

مشوید.
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2. تغر ذهن: رای تفکر مثل یک نابغه نیازی به نابغه ودن
نیست

ارون رافائل مکمانوس در تغر ذهن، سی سال تخصص خود را بهعنوان یک
متخصص ذهنیت و مری رهری جمعبندی مکند تا کلیدهای موفقیت و رضایت را
ررسی کند. مکمانوس از طرق دوازده چارچوب ذهنی، نشان مدهد که چگونه افراد
متوانند از باورهای محدودکننده رها شوند و زندگ هدفدار را در آغوش بگرند و

آنها را قادر مسازد تا رویاهای خود را دنبال کنند و به عملکرد مطلوب رسند.

تغــر ذهــن بــا اســتفاده از حکایــات و تجربیــات شخصــ کارآفرینــان، هنرمنــدان و
رای یک زندگ لر تفکر و باز کردن پتانسرای تغ را ورزشکاران، بینشهای عمل

کاملا تحققیافته ارائه مدهد.

 

https://modiresabz.com


4

3. فروش شکاف: رساندن مشتری به بله: چگونه فروش
مسئلهمحور با تغر دیدگاه شما درباره روابط، غلبه ر

اعتراضات، نهایسازی معامله و قیمت، فروش را افزایش
مدهد

کتاب فروش شکاف، خرد متعارف فروش را به چالش مکشد و افسانههای را که
مدتها مانع موفقیت فروشندگان شده است، رد مکند. نویسنده، کینان، رویکردی
منحصربهفرد را ارائه مدهد که تمرکز را از غلبه ر اعتراضات به درک سفر خریدار و هر

چز دیگری درانن تغر مدهد.

فروش شکاف با بینشهای جسورانه و استراژیهای عمل خود، متخصصان فروش را
قادر مسازد تا نفوذ خود را افزایش دهند، ارتباطات معناداری ایجاد کنند و در بازار

رقابتی امروز به نتاج واقع دست یابند.

 

 

https://modiresabz.com/%D8%AE%D9%84%D8%A7%D8%B5%D9%87-%DA%A9%D8%AA%D8%A7%D8%A8-%D9%81%D8%B1%D9%88%D8%B4-%D8%B4%DA%A9%D8%A7%D9%81/
https://modiresabz.com


5

 .4رای آنها چه فایدهای دارد؟: 9 اصل شبکهسازی عال رای به
دست آوردن آنچه مخواهید با کمک به دیگران رای رسیدن به

آنچه مخواهند
جو ولیش کارآفرن، در کتاب «رای آنها چه فایدهای دارد؟»، چالش شبکهسازی

معتر و ایجاد رابطه را در دنیای امروز با ارتباطات سطح ررسی مکند.

ـولیش بـا الهـام از سـفر شخصـ خـود در غلبـه ـر آسـیب و اعتیـاد، اسـتراژیهای
رورش ارتباطات واقع ق روابط، مقابله با تاکتیکهای ارعاب ورای تعم روشنگری را
ر اساس احترام و قدردانی مقال ارائه مدهد. ان کتاب با توصیههای عمل و
داسـتانهای هشداردهنـده، خواننـدگان را قـادر مسـازد تـا در تجـارت بـه شکوفـای

رسند و درعنحال روابط معنادار را در اولویت قرار دهند.
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5. هواداران فوقالعاده: راه آسان رای متماز شدن، رشد
قبیله خود و ایجاد یک کسبوکار موفق

در هواداران فوقالعاده، به کارآفرینان یادآوری مشود که فراتر از اعداد را ببینند و
افـراد پشـت دادههـا را بشناسـند: دنبالکننـدگانی کـه دنبـال ارتبـاط و اعتمـاد واقعـ

هستند.

نویسـنده، پـت فلـن، ـر اهمیـت ـرورش روابـط و ایجـاد تجربیـات معنـاداری کـه
دنبالکنندگان عادی را به حامیان مشتاق تبدل مکند، تاکید مکند.

هواداران فوقالعاده، بینشهای عمل را رای رورش طرفداران وفادار که از رند شما
حمایت مکنند و تاثر معناداری در زندگ آنها مگذارند، ارائه مدهد.
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