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خلاصه کتاب: ذهنیت نفروختن
آنچه در چکیده کتاب «ذهنیت نفروختن، نوشته کالن کاگینز، گَرتِ ران»
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مآموزید
آیا وقتی مشغول فروش هستید، طوری رفتار مکنید که همه از یک فروشنده انتظار

دارند؟

اکثر مردم بهاشتباه فرض مکنند که فقط افراد رونگرای خودمانی، اصرارکننده و
همهچزدان متوانند محصول بفروشند.

اغلب افراد هم باتوجهبه ان کلیشه فکر مکنند که رای فروش موثر باید مانند
فروشندههای دیگر عمل کنند.

ان تفکر یک مشکل زرگ دارد. فروشندگانی که سع مکنند کسی باشند که
نیستند، دقیقا مثل همان فروشندگانی مشوند که خودشان دوست ندارند.

در عوض، کالن کاگینز و گَرتِ رِان از افراد مخواهند که رخلاف ان کلیشههای
فروش، دنبال «نفروختن» باشند.

به نظر مدرسز رای تبلغ هتر خود، ایدهها، محصولات یا خدماتان و داشتن حس
هتر نسبت به کارتان ان کتاب را بخوانید و ببینید چرا فروشندگان عال کمتر ر کار و

بیشتر ر تفکر تمرکز مکنند.
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