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خلاصه کتاب رازهای تبلغ نویسی
در کتاب «رازهای تبلغنویسی» که با نام اسرار تبلغ نویسی هم ترجمه شده، جیم
ادواردز، یک تبلغنویس باتجربه، هنر نوشتن مقاعدکننده را به مهارتی قال یادگری
تبدل مکند. او تبلغنویسی را به عنوان سنگ بنای بازاریای موثر معرف مکند و

ر قدرت آن به عنوان «فروشندگ چای» و «قانعسازی عمل» تاکید مکند.

 

نکات کلیدی کتاب رازهای تبلغ نویسی

تبلغ نویسی مهارتی قال یادگری است.

ذهنیت درست رای موفقیت در تبلغنویسی ضروری است.

ــات ــوشتن تبلیغ ــا در ن ــه شم ــد ب ــده متوانن ــای اثباتش ــا و قالبه فرموله
مقاعدکننده کمک کنند.

درک و استفاده از محرکهای احساسی رای ترغیب مخاطب کلیدی است.
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فراتر از اطلاعات صرف روید و با مخاطب خود در سطح عاطف ارتباط رقرار کنید.

از تکنیکهای فروش پنهان رای هدایت ظریف مخاطب به سمت اقدام مورد نظر
استفاده کنید.

ادواردز خوانندگان را قادر مسازد تا به استاد نوشتن متن تبدل شوند که متوانند
پیامهای تبلیغاتی جذای را خلق کنند که در مخاطب نفوذ کرده و او را به مشتری

تبدل کند.

 

چارچوب 5 بخشی رای تبلغنویسی موفق

 .۱رورش ذهنیت تبلغنویس
ادواردز افسانهی نابغه ذاتی تبلغنویسی را رد مکند. او تاکید مکند که هر کسی
متواند با اتخاذ طرز فکر خاص، صدای قدرتمند تبلغنویسی را در خود ایجاد کند.
ان کار شامل تبدل شدن به یک یادگرنده مادامالعمر است؛ به ان معنا که دائما
نمونههای موفق تبلغنویسی را جذب و تجزیه و تحلل کنید تا جادوی پنهان پشت
قـدرت ترغیـب آنهـا را درک کنیـد. بـا تبـدل شـدن بـه یـک دانشجـوی تزـن زبـان
ترغیبکننده، متوانید توانای نوشتن خودتان را رای تاثرگذاری و تبدل خوانندگان

به مشتریان وفادار قویت کنید.

۲. از رگه خال تا نقشه راه
دیگر به یک صفحه خال و دلهرهآور خره نشوید. ادواردز شما را به گنجینهای از
فرمولهای فروش اثباتشده و قالبهای نامه مجهز مکند که به طور خاص رای
ایجاد آگهیها و محتوای تبلیغاتی با عملکرد بالا طراح شدهاند. ان ساختارهای
آزمایششده با گذشت زمان سکوی را رای سازماندهی موثر تبلغنویسی شما فراهم
مکننـد و اطمینـان مدهنـد کـه پیـام شمـا بـه طـور وسـته گسـترش میابـد و

خوانندگان را به اقدام ترغیب مکند.
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 .۳رده رداشتن از محرکهای احساسی: فراتر از وژگها و مزایا
ان بخش عمقتر از صرفا اطلاعرسانی به مخاطب در مورد یک محصول یا خدمات
اسـت. اـن بخـش بـه سـرچشمه ترغیـب احساسـی فـرو مـرود. ادواردز شمـا را بـه
استراژیهای مجهز مکند تا مشکلات دقیق را که محصول شما آنها را رطرف
مکند، شناسای کنید و سپس با مهارت، عطش راهحل را در او شعلهور سازید. شما
یاد خواهید گرفت که چگونه به عمقترن خواستهها و آرزوهای خوانندگان خود
ضربـه زنیـد و محصـول یـا خـدمات خـود را بـه طـور اسـتراژیک بـه عنـوان قطعـهی

گمشدهی پازل که آنها به طور ناامیدانه به دنبالش هستند، معرف کنید.

۴. هنر فروش پنهان
ادواردز به جای تاکتیکهای فروش ر فشار، رویکردی ظریفتر را در پیش مگرد. در
اینجا، شما کشف خواهید کرد که چگونه «نهایسازی پنهانی فروش» را طراح کنید
که به آرام خوانندگان را به سمت انجام اقدام موردنظر سوق دهد بدون اینکه
،ی و اثبات اجتماعژیک عناصر فوریت، کمیااحساس فشار کنند. با گنجاندن استرا
متوانید خوانندگان را راهنمای کنید تا تصمیم خریدی بگرند که از آن احساس

اطمینان و هیجان داشته باشند.

۵. از پیشنویس تا الماس: پالایش متن شما رای حداکثر تاثر
تبلغنویسی عال در مورد رون ریختن اولن پیشنویس و تمام کردن کار نیست.
ادواردز ر اهمیت پالایش مداوم تأکید مکند. ان بخش نقشه راهی را رای صیقل
دادن نوشتهی شما رای وضوح، جریان و قدرت ترغیب ارائه مدهد. شما تکنیکهای
ورایشی را یاد خواهید گرفت تا اطمینان حاصل کنید که پیام شما با مخاطب شما

طنناند انداخته و آنها را به رداشتن گام مهم بعدی سوق دهد.

با تسلط ر ان رازها، ادواردز قول مدهد که بتوانید نوشتن خود را از اطلاعات ساده
به نروی مغناطیسی ارقا دهید که به راحتی خوانندگان را جذب کند، خواستهی آنها
را شعلهور سازد و آنها را به سمت اقدام که مخواهید انجام دهند، هدایت کند. در
واقع، شما خود را از یک رهگذر نامرئی در بازار به صدای مقاعدکننده تبدل خواهید
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کرد که متواند افراد معمول را به مشتریان وفادار تبدل کند.

در حقیقت، کتاب ادواردز شما را نه تنها با ازارهای فنی بلکه با طرز فکر استراژیک و
خلاقانهای تجهز مکند که رای تبدل شدن به یک تبلغنویس ماهر و تاثرگذار

ضروری است.

 

["message_box text_color="light]

نکات کارردی کتاب اسرار تبلغ نویسی
اصول پایه

● توجه مخاطب را جلب کنید: با استفاده از تیترهای جذاب، تصاور مرتبط و لحنی
گرا، توجه مخاطب را در همان ابتدا جلب کنید.

● مشکل مخاطب را حل کنید: به جای تمرکز ر وژگهای محصول، ر فواید و
مزایای که رای مخاطب دارد تمرکز کنید.

● از زبان ساده و قال فهم استفاده کنید: از اصطلاحات تخصص و پیچیده که رای
مخاطب عام قال فهم نیست، استفاده نکنید.

● صدای خودتان را پیدا کنید: لحن و سبک نوشتاری خودتان را داشته باشید و از
قلید کورکورانه از دیگران خودداری کنید.

تکنیکهای پیشرفته

● از داستان سرای استفاده کنید: با استفاده از داستان، پیام خود را به طور جذاب و
ماندگار به مخاطب منقل کنید.

● از قدرت کلمات استفاده کنید: کلمات قدرتمند و تاثرگذار انتخاب کنید تا پیام
خود را به طور واضح و رسا به مخاطب منقل کنید.

● به احساسات مخاطب تان توجه کنید: با استفاده از تکنیکهای اقناع و ترغیب،
مخاطب را به انجام اقدام که مخواهید ترغیب کنید.

نمونههای عمل
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● نمونههای مختلف تبلیغات مقاعد کننده را مطالعه کنید: با ررسی نمونههای
موفق، ایدههای جدیدی رای تبلیغات خودتان پیدا کنید.

● تمرن کنید: هر چه بیشتر بنویسید، در نوشتن تبلیغات مقاعد کننده
● از بازخورد دیگران استفاده کنید: تبلیغات خودتان را به دیگران نشان دهید و از

نظرات و پیشنهادات آنها رای هود کارتان استفاده کنید.

نکات تکمیل

● بـه طـور مـداوم مطـالعه کنیـد: در زمینـه تبلیغـات و بازاریـای بـه روز باشیـد و از
جدیدترن تکنیکها و روشها استفاده کنید.

● از ازارهای مناسب استفاده کنید: از ازارهای مختلف که رای تبلیغات نویسی وجود
دارد، استفاده کنید تا کارتان را آسانتر و موثرتر کنید.

● خلاق باشید: از ایدههای جدید و خلاقانه در تبلیغات خودتان استفاده کنید تا از
رقبایتان متماز شوید.
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با به کارگری ان نکات متوانید تبلیغاتی مقاعد کننده و موثر بنویسید که به شما
در جذب مشتریان بیشتر و افزایش فروش کمک خواهد کرد.
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