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۱۵ نکته رای موفقیت کارآفرینان تازهکار
اگر کارآفرینی تازهکار هستید باید بدانید مسر پیش روی شما مسری جذاب، اما
بسـیار چـالشرانگز اسـت. مـواردی ماننـد اسـتخدام و اخـراج، بازاریـای و فـروش،
مشتریمـداری، مـوارد مـال و حقـوق و... رخـ از مـواردی هسـتند کـه بـا راهانـدازی

کسبوکار با آن روبهرو هستید.

در ادامه ان مقاله ۱۵ نکته اصل که به شما کمک مکند تا چشمانداز نسبتا روشنی
رای راهاندازی کسبوکارتان داشته باشید را ررسی خواهیم کرد.

 

 1. کسبوکاری راهاندازی کنند که در مورد آن اشتیاق و دانش
کاف دارید

بهعنوان استارتای نوپا باید حوزهای را انتخاب کنید که به شما انگزه و هیجان
مدهد. از کسبوکارها یا صنایع که از قل اطلاعات کاف در مورد آنها ندارید

اجتناب کنید؛ زرا منحنی یادگری تند ممکن است موفقیت شما را مختل کند.
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2. ایدهای را انتخاب کنید که فرصتهای زیادی در بازار دارد
مطمئن شوید که بازار زرگ رای محصول یا خدمات شما وجود دارد و بهدقت درباره
آن تحقق کنید. سرمایهگذاران معمولا زمانی در شرکت شما سرمایهگذاری مکنند که

فرصت زرگ را ببینند و شرکت پتانسل رشد رای هدف مهم را داشته باشد.

 

3. تا جای که متوانید ودجه استارتای را افزایش دهید
تامن ودجه رای راهاندازی استارتاپ، بیشتر از آنچه فکر مکنید طول مکشد. باید
اطمینان حاصل کنید که رای تمام هزینههای توسعه محصول و بازاریای خود تا
چندن ماه را خواهید داشت. در حالت ایدهآل، باید سرمایه کاف رای آزمونوخطا و
شکست داشته باشید. نگران کاهش درصد مالکیت خود در شرکت نباشید. توسعه

یک محصول عال به زمان و هزینه نیاز دارد.

 

4. به طور مداوم ر امور مال خود نظارت داشته باشید
شما باید ر تمام هزینهها، درآمد و سار موارد مال شرکت نظارت داشته باشید.
بسیاری از استارتاپها شکست مخورند، زرا کارآفرن نتوانسته هزینههای خود را
مدریت کند تا از کمود نقدینگ جلوگری کند. در هزینهها صرفهجوی کنید و از
هزینههای غرضروری خودداری کنید. یاد بگرید که با ودجه کم زندگ کنید تا زمانی

که درآمدهای قالتوجهی داشته باشید.

 

5. در مورد رقبای خود تحقق کنید
اطمینان حاصل کنید که به طور کامل در حال تحقق در مورد محصولات یا خدمات
رقابتی در بازار هستید و از پیشرفتهای رقبای خود مطلع هستید. یک از راههای
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انجام ان کار ان است که نوتیفیکیشن Google مرتبط به رقبا را تنظیم کنید تا زمانی
که اطلاعات جدیدی منتشر کردند به شما اطلاع دهد.

 

6. از سار کارآفرینان مشاوره بخواهید
مشاوره از سار کارآفرینان و متخصصان تجارت (مانند وکلا و حسابداران) متواند
بسیار ارزشمند باشد. مربیانی را پیدا کنید که متوانند در مورد استخدام و اخراج،

توسعه محصول، بازاریای و جذب سرمایه به شما مشاوره دهند.

 

7. داستان استارتاپ خود را بگویید
باید داستانی مختصر و قانعکننده در مورد ان موضوع که استارتاپ شما چه مکند
و چه مشکل را حل مکند تهیه کنید و به مشتریان و سرمایهگذاران بالقوه ارائه
دهید. ماموریت و اهداف خود و اینکه چرا محصول یا خدمات شما قانعکننده و
منحصربهفرد است را بازگو کنید و اگر سرمایهگذاری علاقهمند به همکاری با شما
است، آماده باشید تا با یک خلاصه اجرای درباره شرکت یا یک پاوروینت ۱۲ تا ۱۵
اسلایدی که جزئیات بیشتری در مورد شرکت و فرصتهای بازار دارد، آن را قانع کنید تا

با شما همکاری کند.

 

8. افراد مناسب را استخدام کنید
استخدام افراد نامناسب یک از زرگترن اشتباهات کارآفرینانی است که رای اولنبار
در ان مسر قرار گرفتهاند. شما باید کارمندانی را استخدام کنید که دارای سابقه و
تجربه مرتبط باشند. آنها باید با فرهنگ شرکتی که شما در تلاش رای ایجاد آن
هستید مطابقت داشته باشند. آنها باید سختکوش و انعطافپذر باشند، زرا
کارمندان در استارتاپها اغلب باید در نقشهای متعددی عمل کنند. ان جمله

قدیم را فراموش نکنید: «بهآرام استخدام کنید. بهسرعت آتش زنید.»
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9. هرگز شبکهسازی را متوقف نکنید
شبکهسازی متواند شما را با یک سرمایهگذار جدید، یک کارمند عال، یک مشتری
جدید یا یک مشاور عال آشنا کند. در رویدادهای صنعت و استارتاپ مروط به حوزه
خود شرکت کنید. لینکدن متواند ازاری قدرتمند رای کمک به شبکهسازی شما
باشد، بناران مطمئن شوید که هم شما و هم شرکتان در لینکدن روفالهای
دارید و دائما در حال افزودن اطلاعات جدید هستید. هنگام که شخص در گوگل
شما را جستجو مکند، روفال لینکدن شما معمولا در اولن نتاج جستجو نشان

داده مشود، بناران مطمئن شوید که روفایل تاثرگذار مسازید.

 

10. خدمات عال به مشتریان ارائه دهید
شرکتهـای ماننـد Zappos و Virgin America بسـیار موفـق شدنـد؛ زـرا ـر ارائـه
خـدمات و پشتیبـانی عـال بـه مشتریـان تمرکـز کردنـد. اگـر تـاثر خـوی روی اولـن
ق تبلیغات دهانبهدهان شما را معرفمشتریان خود بگذارید مطمئن باشید از طر

مکنند.

 

11. یک وکل با تجربه استخدام کنید
شما به یک وکل کسبوکاری باهوش رای شرکت خود نیاز دارید، وکیل که به طور

منظم به کارآفرینان دیگر مشاوره داده باشد و در حوزه استارتاپها متخصص باشد.

 

12. مهارت سخرانی در جمع را تمرن کنید
توانای رقراری ارتباط موثر متواند رای جذب مشتریان، الهام بخشیدن به کارمندان
و جلب سرمایهگذاران رای افزایش سرمایه حیاتی باشد. اکثر مردم در سخنرانیهای
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عموم خیل خوب نیستند و حتی بسیاری از آن مترسند. رای غلبه ر ان ترس
باید تلاش کنید. رای تمرن، دریافت بازخورد حرفهای و هود، با یک مری سخنرانی
عمـوم یـا کسـبوکاری کـار کنیـد. رخـ از شناختهشـدهترن کارآفرینـان، سـخنرانان

عموم زرگ ودند، مانند استو جاز.

 

 .13ر ساختن یک محصول یا خدمات عال تمرکز کنید
رای شروع باید محصول یا خدمات شما اگر عال نباشد حداقل خوب باشد. باید به
طریق معنادار و مهم از پیشنهادهای رقبای شما متماز شود. در عرضه محصول خود
به بازار تعلل نکنید، زرا بازخورد اولیه مشتری یک از هترن راهها رای کمک به هود
آن اسـت. همـانطور کـه ریـد هـافمن، سـرمایهگذار و یکـ از بنیـانگذاران لینکـدن
مگویـد: «اگـر از نسـخه اول محصـول خـود خجـالت نمکشیـد، خیلـ دـر اقـدام

کردهاید.»

 

14. توصیهای به کارآفرینان تازهکار: فقط انجام دهید!
هچوقت زمان مناسی رای راهاندازی یک استارتاپ وجود ندارد، پس ان توصیه
معروف را دنبال کنید و «فقط آن را انجام دهید». اولن قدم را رای ساختن کسبوکار
خود ردارید، حتی اگر فقط پارهوقت باشد درحالکه هنوز در جای دیگری مشغول به

کار هستید.

 

15. بازاریای را جدی بگرید
شما باید به طور مداوم بازار خود را جذب، ایجاد و حتی آموزش دهید. اطمینان

حاصل کنید که استراژی بازاریای شما شامل موارد زر است:

یک وبسایت حرفهای و بهروز بسازید.
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اصول سئو (هینهسازی موتورهای جستجو) را بیاموزید تا افرادی که محصولات و
خدمات شما را جستجو مکنند، شما را در ن نتاج اول ببینند.

از رسانههـای اجتمـاع ـرای تبلـغ کسـبوکار خـود اسـتفاده کنیـد (لینکـدن،
اینستاگرام، فیسوک، توییتر، پینترست و...).

با نوشتن مقالات مهمان رای وبسایتهای مرتبط در بازاریای محتوا شرکت
کنید.

 

امیـدواریم بـا مطـالعه و پیادهسـازی اـن 15 نکتـه در مسـر کـارآفرینی و راهانـدازی
کسبوکار خود موفق باشید. شما چه تجربیات دیگری در ان مسر ر چ و خم و

البته جذاب داشتهاید؟
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