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ذهنیت متخصصهای ثروتمند چگونه است؟
در ان مقاله مخواهم 3 دلل به شما بگویم که چرا بسیاری از متخصصها بهاندازه

کاف موفق و ثروتمند نیستند.

 

متخصص کیست؟
اگر به واژهنامه مراجعه کنیم خواهیم دید متخصص، فردی است که در یک حوزه
خاص، دانش و مهارتی بالاتر از دیگران دارد. مثلا شاید در آشزی دانش و مهارتان

بیشتر از دیگران باشد، پس در ان زمینه متخصص هستید.

متخصصها به دو گروه قسیم مشوند:

1. متخصصهای رسم. شاید بعض از تخصصها مانند روانشناسی، جراح مغز
و... نیاز به تحصیلات خاص دانشگاهی یا نیاز به اخذ مجوزها و مدارک دارد.

2. متخصصهای غررسم. بعض تخصصهای غررسم هم وجود دارد که اگر ان
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تخصصها را دارید بهراحتی متوانید فعالیت کنید. مثلا یک بازی کاموتری را هتر
از دیگران بازی مکنید. پس هم مهارت آن را دارید و هم تخصص آن را دارید که به

دیگران آموزش دهید چگونه به جایگاه شما رسند.

نکتـه مهـم اینکـه شایـد در حـوزه خاصـ تخصـص داریـد ولـ خودتـان را بهعنـوان
متخصص قول ندارید یا تا امروز به آن، به دید یک تخصص نگاه نکردهاید.

 

3 اشتباه متخصصها
در ادامه به 3 اشتباه متخصصها مردازیم که باعث مشود هچوقت ثروتمند و

موفق نشوند.

 

 .1یارزش دانستن دانش و تجربه خودمان
وقتی با بسیاری از متخصصها صحبت مکنم، مگویند که اصلا کار خاص بلد
ریت وبسایت و... مهارت دارد، ولنیستم. فرض کنید فردی در کار با ویندوز، مد
وقتی به او گفته مشود یک متخصص هستید و متوانید از تخصصتان استفاده
کنید، مگوید در یک دقیقه تنظیم را عوض مکنم تا ان اتفاق بیفتد. ان ضعف

زرگ است!

["message_box text_color="light]

فرق یک متخصص با سار افراد در یک حوزه خاص، دانش و مهارت بیشتر او است.

[message_box/]

 

ان داستان معروف را ببینید. تعمرکاری ماهر را به کارخانهای مرند و آن تعمرکار
ساعتها مچرخد تا ببیند مشکل دستگاهها از چیست؟ در نهایت مگوید چکشی
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به او بدهند و با چکش ضربهای به یک از دستگاهها مزند و مگوید مشکل حل
شد.

وقتـی مخواسـتند دسـتمزد اـن متخصـص را  رداخـت کننـد، مگویـد هـزار دلار
مشود.

صاحب کارخانه مگوید شما فقط یک چکش زدهاید و در پاسخ تعمرکار مگوید:
999 دلار بابت اینکه پیدا کنم به کجا چکش زنم و یک دلار بابت چکش زدن.

در واقع ان فرد که یک تعمرکار ود، متخصص ود که به ارزش خود ی رده
ود.

["message_box text_color="light]

متخصص هستم اما...
شاید بگویید متخصص هستم ول در حد فوقالعاده بالای نیستم و آنقدر تخصص

ندارم که افراد حاضر باشند بابت آن ول بدهند یا به حرفهایم گوش کنند.

شمـا روزی در نقطـه «الـف» ودیـد و بـا تلاشهـای کـه کردیـد و پیشرفتهـای کـه
داشتید به نقطه «ب» رسیدهاید. افراد بسیار زیادی وجود دارند که دقیقا در نقطه
«الف» قبل شما هستند و الان دوست دارند به نقطه «ب» رسند که الان جایگاه

شما است.

شاید تصور نکنید که چقدر ان افراد مشتاقانه حاضرند به شما ول ردازند تا به
آنها کمک کنید از جایگاهی که در آن هستند به جایگاه کنونی شما رسند.

در نتیجه اطلاعات، تخصص و دانش خودتان را یارزش ندانید و در هر جایگاهی که
هستید یادتان باشد شما در نقطه «ب» هستید و افرادی وجود دارند که دوست

دارند به نقطهای که الان هستید رسند.

مسلما متخصصها در ردههای مختلف کار مکنند. یک نفر تخصص بالای دارد، یک
نفر تخصص کمتری دارد؛ اما بدانید در هر سطح که هستید اگر مخاطبان را درست
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انتخاب کنید، رای عدهای بسیار ارزشمند است و حاضر هستند رای تخصص شما
ول بدهند.

[message_box/]

 

2. نداشتن درآمد مسقل از زمان
رخ از متخصصها بهجای تولید محصول، فقط روی خدمترسانی تمرکز کردهاند.
شاید شما متخصص هستید که کارمند هم است و شاید متخصص هستید که رای

خودتان کار مکنید.

در هر کدام از ان حالتها اگر درآمد شما فقط زمانی ایجاد مشود که کار مکنید
خیل پیشرفت نخواهید کرد. مسلما اگر یک هفته کار نکنید درآمد شما افت پیدا

مکند.

رای اینکه درآمد مسقل از زمان داشته باشیم کاف است که در کنار خدماتمان،
محصولاتی داشته باشیم.

هترن محصول رای یک متخصص «Info Product» است. منظور، محصول اطلاعاتی
یا محصول دادهمحور است که با محصول آموزشی فرق دارد.

مثلا در شرکتی کار مکنید و شبکه آن شرکت دست شما است و کاری مکنید که آن
شبکه کاموتری بدون مشکل کار کند.

شما متوانید محصول تولید کنید که یک چکلیست یکصفحهای از مواردی است
که شما چک مکنید تا آن شبکه بهخوی کار کند.

اگر مشکلاتی پیش مآید، متوانید دستورالعملهای درست کنید که چگونه ان
مشکلات را حل کنید.

Infoها متوانند بسیار ارزشمند باشند و مطمئن باشید افرادی  Product ان نوع 
هستند که مخواهند به جایگاه شما رسند و در شرکت دیگری مسئولیت شما را به
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عهده بگرند و حاضرند به شما ول دهند تا چکلیست شما را داشته باشند.

بناران توجه کنید که شما متخصص هستید که به هر نحوی که فعالیت مکنید،
خوب است که به ان موضوع فکر کنید از امروز چگونه متوانید درآمدهای مسقل

از زمان داشته باشید.

رای شروع متوانید از Info Product استفاده کنید.

["message_box text_color="light]

آیا کسی رای دانستههای من ول خواهد داد؟
یک از دوستان خوبم آقای سجاد که انتشارات کلید را دارند و ناشر است، یک از

کتابهای خوی که چاپ کردند قدم صفر کاموتر ود.

در ان کتاب به کسانی که از نزدیک کاموتر ندیدند یا تابهحال با کاموتر کار
نکردهاند،گامبهگام آموزش مداد که چگونه کاموتر را روشن کنند، چگونه فایل را
کی کنند و... ان موارد شاید رای شما خیل بدهی به نظر رسد، ول سالها پیش

ان کتاب چاپ سیام خود را رد کرده ود.

البته متخصص مثل شما ان کتاب را نمخرد، ول همه مثل شما نیستند و افراد
زیادی وجود دارند که در جایگاه قبل شما هستند و دوست دارند به جایگاه کنونی

شما رسند پس حاضرند رای ان موارد هر چند اندک ول ردازند.

[message_box/]

 

در ایجاد درآمد مسقل از زمان به فکر سودهای کلان نباشید، مهم ان است که
فرایندی شروع شود و محصولاتی داشته باشید که قابلیت فروش دارند. شاید هچ
ی نداشته باشید. مثلا فرض کنید یک فریلنسر هستید و سایت طراحروش بازاریا
مکنید ول مشتریانی ندارید که محصولات آموزشی سایت را بخرند؛ ول متوانید
به کسانی که روژه سایتشان را به ما مدهند، پیشنهاد دهید که مبلغ مختصر
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بیشتری ردازید تا رای شما محصول آموزشی رکورد کنم که بتوانید هتر از سایت
استفاده کنید.

یک درآمد عال نمتواند مبنایش فقط خدمات باشد.

 

3. نداشتن سیستم بازاریای
سیستم بازاریای متواند به همن سادگ باشد که شما یک اکانت اینستاگرام یا یک
وبسایت ساده داشته باشید و به همن سادگ در آن سایت در مورد تخصصتان 10
مقاله خوب قرار دادهاید و توانمندیهایتان را نشان دادهاید. کسی که آن مقاله را

بخواند نظرش نسبت به شما عوض مشود.

یک مقاله متواند باعث شود تا شخص روژه زرگ را به شما واگذار کند یا یک
مقاله متواند باعث شود که از شما بخواهند تا به آنها مشاوره دهید.

توانید مشاوره یا آموزش دهید، ولن موضوع فکر نکردهاید که مشاید شما به ا
مشاوره و آموزش سالها است که یک از پیشرفتهترن و ولسازترن صنعتهای

دنیا هستند. اگر از ان صنعتها غافل بمانید درآمد زیادی را از دست مدهید.

داشته  Info  Product رای سیستم بازاریای خودتان هم پیشنهاد مکنم سیستم 
زرگ بهصورت اختصاص رای مناسبتهای ز حرفهای هستید کهباشید؛ مثلا شما آش
آشزی مکنید. شما متوانید یک Info Product داشته باشید و یک PDF در حد
5 صفحه درست کنید و 5 پیشنهاد مختلف بدهید که افراد در خانه با سادهترن
را در جاهای زیادی منتشر  PDF خوراکها غذاهای خوشمزهای درست کنند و ان 
مکنیـد و افـراد زیـادی کمکـم آن را دانلـود مکننـد و در پایـان آن PDF متوانیـد
پیشنهادی بنویسید که اگر مایلید مهمانی شما توسط من مزبانی شود، متوانید به

ان رسانه اجتماع پیام دهید.

بناران یک چکلیست آموزشی همهجا بهصورت رایگان منتشر مکنید، ول ان
در نهایت باعث مشود روژههای هتری بگرید و خدمات بیشتری  Info  Product
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انجام دهید. ول خدمات نباید تنها منع درآمد شما باشد و وقتی بتوانید در هر
حوزهای مانند آشزی و طراح سایت روژههای زرگ را بگرید مطمئنا متوانید از
متخصصهای دیگری هم کمک بگرید که خدمات لازم را انجام دهند و کمکم شما
فقط نظارت کنید و بهجای اینکه فقط خدمات ارائه دهید تبدل به کسی شوید که

روژههای ارائه خدمات را مدریت مکند.

فرض کنید یک تصورردار خوب هستید، متوانید چند Info Product تولید کنید و
افرادی که دنبال تصوررداری در همایشهای خودشان هستند،با شما آشنا شوند و
روژه خود را به شما دهند و شما فقط نظارت مکنید و افراد دیگری را متوانید

بفرستید تا فیلمرداری، تصوررداری و ورایش فیلم را انجام دهند.

در نهایت شما سود قالتوجهی خواهید رد.
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بناران ببینیم که ذهنیت یک متخصص ثروتمند چگونه است و به چه عوامل بیشتر
توجه مکند؟

یک متخصص ثروتمند ابتدا به ارزش و تجربیات خودش بیشتر توجه مکند، به
ارزش خودش ی رده است و تخصصش را ارزان نمفروشد.

دومن نکته ان است که درآمد مسقل از زمان دارد، در سادهترن حالت یک یا
چنـد Info Product دارد کـه یـک حـالت خـاص متوانـد یـک محصـول آمـوزشی

باشد.

سومن مورد ان است که یک سیستم بازاریای دارد. در واقع فروشندگان 24
سـاعتهای دارد کـه هـر زمـان نتوانسـت، رایـش بازاریـای انجـام مدهنـد. مثلا
ویدوی دارد که در وبسایتی مثل آپارات و وتوب منتشر شده و افرادی با
جستجو ویدو را پیدا مکنند و مبینند و علاقمند مشوند که از تخصص ان

متخصص استفاده کنند.
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