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انتخاب بازار مناسب: کلید موفقیت کارآفرینی
آیا کارآفرینی مشتاق هستید؟ یا قصد راهاندازی کسبوکاری که رای خودتان باشد،
دارید؟ اگر چنن است، پس نمتوانید اهمیت انتخاب بازار مناسب رای کسبوکار
خود را دستکم بگرید. مانند یک ماجراجوی قایقرانی، حتی با هترن تجهزات و
خدمه، اگر قاق شما به سمتی اشتباه هدایت شود، به مقصد صحح خود نمرسید.

در ان مقاله، به ررسی چرای و اهمیت انتخاب بازار مناسب و کلید اصل موفقیت
در مسر کارآفرینی مردازیم.

 

1. اهمیت انتخاب بازار مناسب
راهاندازی یک کسبوکار، چزی شبیه به یک ماجراجوی با قاق است. حتی با هترن
تجهزات و خدمه، اگر قاق مسر اشتباهی را ط کند، به مقصد درستی نخواهید
رسید. بدتر از آن، تصور کنید که در بستر رودخانهای خشک شده به راه افتادهاید!
مشـابه اـن قیـاس، سـرمایهگذاری و کـارآفرینی شمـا وابسـته بـه بـازاری کـه انتخـاب
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مکنید، متواند به گِل بنشیند و یا با سرعت هرچه تمام به سمت مقصد درست در
حرکت باشد.

 

2. انتخاب نچ مارکت یا بازار اختصاص درست
بازار اختصاص یک محدوده تخصص یا متمرکز از یک بازار گستردهتر است که
،کند. یافتن بازار اختصاصبه آن خدمترسانی م کسبوکارتان به طور اختصاص
کسبوکار شما را از رقبا متماز مکند و باعث مشود در حوزه خودتان رجسته

شوید.

ممکن است ابتدای به نظر رسد، اما تعداد زیادی از کارآفرینان نوپا با سرمایهگذاری
در بازارهـای غرمولـد بـا مشکلاتـی مـواجه مشونـد. در واقـع، ممکـن اسـت حتـی از
استراژیهای بازاریای موثر روی کنند و محصولات یا خدمات قالتوجهی ارائه
دهند؛ اما باز هم نمتوانند نیاز مشتریان را رآورده کند. علت آن چیست؟ پاسخ به
ان سوال: انتخاب بازار هدف نادرست است. در مثال قاق، تصور کنید شرایط
رودخـانه را اشتبـاه ارزیـای کردهایـد. اگـر رودخـانه، آب کـاف نـداشته باشـد یـا قـاق

بهاشتباه هدایت شود، هترن تلاش شما هوده و منجر به شکست است.

 

3. مهمترن تصمیم: چه کسی، نه چه چزی
قل از شروع مسر کارآفرینی از خود رسید: بازار هدف شما چه افرادی هستند؟
پاسخ واقعبینانه به ان سوال چشماندازی نسبتا واضح درباره مسر کارآفرینی و
اهداف کسبوکار به شما نشان مدهد. در ابتدای مسر شروع و رشد کسبوکار،
کارآفرینان اغلب با تصمیمات یشماری دستوپنجه نرم مکنند. آنها معمولا ر روی
سـوالاتی مرـوط بـه «چـه چـزی» تمرکـز مکننـد؛ مثلا چـه محصـول بفروشیـم؟ چـه
استراژیهای را به کار بگریم؟ و چه اهداف را تعن کنیم؟ به ان نکته کلیدی
دقت کنید: تشخیص ان موضوع که کسبوکار ما نیازهای «چه کسی» را رآورده
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مکند باعث شکلگری «چه چزی» مشود.

 

4. از یک بازار خوب به یک بازار عال
شاید طبیع به نظر رسد که بهسادگ بگوییم «یک بازار خوب را انتخاب کنید». اما
معنی ان جمله دقیقا چیست؟ «انتخاب» بینشی در مورد تماز ن بازارهای مطلوب
و نامطلوب ارائه مدهد. ان موضوع زمینه مناسی رای کارآفرینان فراهم مکند تا
مسریای کنند، تصمیم بگرند و در نهایت بازاری را انتخاب کنند که نهتنها نوید یک

کسبوکار خوب، بلکه یک کسبوکار عال را مدهد.

به طور خلاصه، اهمیت انتخاب بازار مناسب در زینس را نمتوان نادیده گرفت. ان
موضـوع فقـط جنبـهای از اسـتراژی کسـبوکار شمـا نیسـت، بلکـه پـایه و اسـاس
کسبوکار ما است که یا استوار و محکم خواهند ماند و یا سقوط مکند. عاقلانه

انتخاب کنید و بستر ماجراجوی در مسر کارآفرینی را آغاز کنید.
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