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15 رازی که هر بازاریاب شبکهای باید بداند
نکات کلیدی کتاب

بازاریابان شبکهای موفق رفتاری مثبت دارند و منظم هستند.

رای بازاریای شبکهای باید به وظایف خود در قبال مشتریان و اعضای تیم عمل
کنیم.

رای موفق شدن در بازاریای شبکهای و همچنن در زندگ نمتوانید از کار خود
دست بکشید.

بازاریای شبکهای در سه دهه گذشته میلونرهای زیادی ایجاد کرده است.

بازاریابان شبکهای موفق در هر ماه حداقل 15 سخنرانی درباره فرصتهای ایجاد
درآمدی دارند که خود ابداع کردهاند.

افرادی که انتظار دارند موفق شوند، در بازاریای شبکهای بهخوی عمل مکنند.

وقتی در فروش شکست مخورید، آن را بهحساب خود نگذارید.
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رای غلبه ر ترس و عدمپذرش، یک رفتار مثبت داشته باشید.

گسترش رهری باید به یک روند مداوم رای شما و تیم شما تبدل شود.

استخدام اعضای رای تشکل یک تیم موفق، کلید موفقیت مال شماست.

 

آنچه در ان چکیده مآموزید
بازاریای شبکهای کار بسیار دشواری است. درحالکه حداقل تعداد سخنرانیهای شما
در ماه 15 عدد است، بعض بازاریابان موفق ماهیانه 25 سخنرانی یا حتی بیشتر از آن
انجام مدهند. باید با عدمپذرش ها بهخوی کنار بیائید. موفقیت شما به عملکرد
سار افراد بستگ دارد، حتی اگر مزان انگزههای آنها متفاوت باشد. اما عل رغم نرخ
رزش 85 درصدی در بازاریای شبکهای، آنهای که از خود محافظت مکنند، متوانند
درآمد کلانی کسب کنند. ان درآمد توجهی رای ساعات زیاد کار و استرسهای
آنهاست. بازاریای شبکهای علم رتاب موشک نیست. یادگری اصول اولیه آن بسیار
سـاده اسـت و بـه شمـا نشـان مدهـد کـه چـرا اـن نویسـندگان یـک کتـاب بسـیار
انگزاننده و الهام بخش درباره آن نگاشته اند. مدر سز خواندن ان کتاب را به

بازاریابان شبکهای متخصص پیشنهاد مکند.

 

رنده باشید
دو وژگ، افراد موفق را از افراد میانهرو جدا مکند. رفتار مثبت و نظم. ان دو
وژگ باعث مشوند فردی با توانایهای متوسط ر فردی با نوغ بالا رتری یابد.
رفتار، وژگ منحصربهفرد انسانها است و افرادی که مخواهند بیشتر از حد متوسط
باشند را از افراد متوسط متماز مکند. رفتار مثبت به شما ان اعتمادبهنفس را
مدهد که انتظار نتاج خوی از تلاشهای خود داشته باشید. همچنن، شما را

مطمئن مکند که آینده هتر از حال خواهد ود.

باانوجود، رفتارها محکوم به تغر هستند. وقتی همه چز بهخوی پیش مرود،
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اغلب مردم رفتار مثبتی دارند. وقتی با شرایط پیچیده و ناسازگار مواجه مشوید،
ممکن است ناامید شوید. رای مقابله با ان تغرات رفتاری، از انضباط شخص کمک
بگرید. معنی آن غلبه ر ناامیدیهای روزمره و باور داشتن خودتان و آنچه مخواهید
انجام دهید است. رفتار شگفتانگز  شما توجهات مثبتی را به سویتان جلب مکند.
ارزشهـای درونـی قـوی، نظـم، عـزم راسـخ و توانایهـای گسـترده شمـا بـاعث خلـق

تجربیات مثبت مشوند.

انضباط شخص با ورزش کردن و خوردن غذاهای مناسب آغاز مشود. ورزش کردن
نشانگر ان است که دوست دارید رای دستیای به اهداف خودسازی خود رنج رید
و زحمت بکشید. با افرادی ارتباط رقرار کنید که همه کارها را به طور کامل انجام
مدهند و با نگاهی مثبت به دنیا بنگرید. زمان خود را با افرادی بگذرانید که به شما
انـرژی مدهنـد نـه افـرادی کـه منفـ هسـتند. شـرح ماموریتهـا و اهـداف خـود را

بنویسید تا وضعیت شخص خود را در راستای اهداف زندگتان قرار دهید.

 

کنترل شکستها
همه شکست مخورند، اما روش رخورد شما با شکست، از شما یک رنده یا بازنده
مسازد. در فروش، جنس مرجوع به معنای شکست نیست. شکست افراد را قوی
مکند و متوانند از آن درس بیاموزند. باب راث بیش از 1000 بار شکست خورده
است ول اکنون یک از موفق ترن بازیکنان و گلزنان بیس بال است. رای مقابله با
شکست، زندگینامه افراد موفق را بخوانید یا یک مری پیدا کنید. رای خود عبارات
ارزشـی بنویسـید کـه اهـدافتان را بـه شمـا یـادآوری کننـد. ـرای رهـای از نـا امیـدی،
اشتباهات خود را تحلل کرده و روش تصحح آنها را بیابید. از اشتباهات خود درس

بگرید.

مفهوم شکست و عدمپذرش را درک کنید. وقتی مشتریان احتمال محصول شما را
رد مکنند، ان فرصت را رد کردهاند نه شما را. با مشتریان با احترام رخورد کنید، در
نتیجه مقاعد مشوند یک بار دیگر نز با شما ملاقات کنند و شاید در آینده از شما
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خرید کنند. وقتی واقعیت یادگری نحوه رخورد با عدم پذرشها را با یک رفتار
مثبت ترکیب کنید، متوانید کسبوکار شبکهای خود را آغاز کنید. رفتار مثبت به
شما کمک مکند تا ترسهایتان را کنترل کرده و ر عدم پذرشها غلبه کنید. با
دقت به نتاج احتمال ان ترکیب موفقیتآمز توجه کنید: بازاریای شبکهای در سه

دهه اخر، هزاران فرد میلونر ایجاد کرده است.

 

ر خود مسلط باشید
رای موفق شدن باید یاد بگرید که ر خود مسلط وده و تمرکز خود را حفظ کنید.
انضباط شخص به معنای گذشتن از یک فعالیت مفرح و آسان در زمان حال رای
دستیای به اهداف بلندمدت در آینده است. وقتی نظم داشته باشید، متوانید
«فعالیتهای کنونی خود را متوقف کرده و بازتاب آنها را ببینید» و خروج مثبتی به
دست آورید. تصور یک آینده موفق به شما کمک مکند با چالشهای کنونی مقابله

کنید.

رای مثال، با تلاش زیاد در طولانی مدت به سود مرسید، اما باید هم اکنون تلاش
کنید. عادات شخص مناسب معیار دیگری رای انضباط شخص هستند. ان عادات
شامل وشیدن لباسهای مرتب و منظم، حضور بهموقع در ملاقاتها و جلسات،
اجتناب از طفره رفتن و به تعوق انداختن کارها، سلامت ودن و داشتن اخلاق کاری
ثــابت و قالاطمینــان هســتند. وقتــی اــن خصوصــیات را از خــود نشــان دهیــد،
اعتمادبهنفس پیدا مکنید. احترام به خود و داشتن انرژی زیاد، سار جنبههای

زندگ شما را نز تغر خواهند داد.

 

هرگز از کار خود دست نکشید
اگر مخواهید در بازاریای شبکهای و زندگ موفق شوید، نمتوانید از هر کاری
دست بکشید. ترک کردن کارها رای اعتمادبهنفس شما بد است و کاری مکند که
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همیشـه مسـرهای سـاده را انتخـاب کنیـد و در نتیجـه شخصـیت شمـا را مخـدوش
مسازد. گزینه دیگر ان است که چالشهای جدید را با آغوش باز بپذرید، زرا باعث
مشوند در تلاش رای شکوفای توانایهای بالقوه خود راسختر شوید. وقتی به ان
سطوح عال مرسید، مدانید که با مقاومت و تلاش به آنها رسیدهاید. ان یک از

وژگهای کلیدی بازاریابان شبکهای موفق است.

کسبوکار بازاریای شبکهای افراد زیادی را به خود جذب مکند زرا به سرمایه زیادی
احتیاج ندارد. همچنن، ان جاذبه بهعنوان یک مانع نز تلق مشود، زرا افراد
تازهکار تعهد زیادی به انجام آن ندارند. بناران، نرخ رزش بسیار بالاست. اگر تصمیم
بگریـد در اـن حرفـه بمانیـد، بـه گـروه 15 درصـدی فعـالان بازاریـای شبکـهای وارد
شدهاید. اتخاذ ان تصمیم به همراه فداکاری و قدرت مبارزه با عدم پذرشها نشان

مدهد که شما وژگهای تبدل شدن به یک بازاریاب شبکهای موفق را دارید.

 

متعهد باشید
در بازاریای شبکهای، باید وظایف خود نسبت به مشتریان و اعضای گروه را بهخوی
انجام دهید. ر اهداف بلند - مدت تمرکز کنید تا بتوانید به تعهدات خود عمل کنید.
ان اهداف رای بازاریابان شبکهای شامل استخدام، آموزش و هدایت سار رهران
فـروش اسـت. اگـر مسـئول اسـتخدام هسـتید، ـرای اعضـای گـروه نمـونه باشیـد. بـا
استفاده هینه از محصولات شرکت، تعهد خود را نشان دهید. با ان محصولات
بهخوی آشنا شوید زرا کلید موفقیت شما هستند. وژگهای هر محصول و نحوه
کار آنها را بدانید. وکلمدافع آنها باشید. اگر محصولاتی را مفروشید که خودتان
نمتوانید از آنها استفاده کنید (مثلا محصولات مراقبت از حوانات و یا محصولات
مروط به جنس مخالف)، ضمانتنامههای ان محصولات  و موارد ذکر شده در آنها

را بهخوی بشناسید.

باید تاریخچه شرکت خود، کسبوکار و رنامههای جرانی آن، و داستان موفقیتهای
سـار افـراد شرکـت را بهخـوی بدانیـد. وقتـی از اـن اطلاعـات آگـاه باشیـد، ماهـانه
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متوانید حداقل 15 سخنرانی رای تشرح فرصتهای ایجاد درآمد داشته باشید.
سازمانی بسازید که آنقدرزرگ باشد تا بهتدرج 1000 مشتری جدید را به کسبوکار

خود جذب کنید.

وقتی تصمیم گرفتید یک بازاریاب منظم و مسقیم باشید، رای ایجاد کسبوکار خود
از گامهای جدید روی کنید:

در هنگام انجام رنامههای خود مثبتاندیش باق بمانید. به نوارها و سخنان
انگزاننده گوش کنید و یا با افرادی ملاقات کنید که متوانند تلاشهای شما را

قویت کنند.

خود را رای یک سال کار سخت آماده کنید. ان کار نشانگر تعهد شماست و
مهارتها و اعتمادبهنفس شما را افزایش مدهد.

زمان مناسب رای ایجاد کسبوکار خود را بیابید. موفقیت به اجرای اولویتها
بستگ دارد.

وقتی در زمان معن به اهداف خود مرسد، به خودتان جازه دهید. به
رستوران موردعلاقه خود یا یک تعطیلات دوهفتهای روید. هر موفقیتی را جشن

بگرید.

در همه رویدادهای شرکت حاضر شوید. افراد تیم خود را نز به شرکت در ان
رویدادها تشوق کنید. ان گردهمایها باعث ایجاد فرصتهای خوی رای

شبکهسازی مشوند و اغلب فواید زیادی رای آینده دارند.

وقتی ان روشهای باثبات کسبوکار را اجرا مکنید، سع کنید روشهای ایجاد یک
مبنای مال باثبات را نز ررسی کنید. اول، 10 مشتری خوب رای کسبوکار خود پیدا
کنید، سپس سع کنید 100 توزع کننده بیابید. اگر هر توزع کننده به 10 مشتری
خدمات رسانی کند، کسبوکار شما 1000 مشتری خواهد داشت. یک روش مهم دیگر
رای با انگزه نگه داشتن اعضای تیم، اطلاع از آرزوهای شخص آنهاست. بناران با

آنها به گونهای کار کنید که به اهداف خود نز دست یابند.
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انتظارات واقعگرایانه داشته باشید
رای اینکه در بازاریای شبکهای رنده باشید، باید از خود انتظار موفقیت داشته
باشید. باید عمیقا مثبتنگر باشید و هر روز  رویای ان موفقیت را ببینید. قل از
اینکه هنرمندان رزمکار، تودههای آجر و تخته  را بشکنند، رویای موفقیت را مبینند.
رند و خود را در حال شکستن آجرها با دستخالگقرار م آنها در یک شرایط روح
مبینند. سپس خود را در شرایط مبینند که ان کار را انجام داده و به اهداف
خود رسیدهاند. رفتار یک نروی قدرتمند است که موفقیت یا شکست را رقم مزند.

رفتار مثبت به شما کمک مکند انرژی زیاد خود را حفظ کرده و اعضای جدیدی را به
گروه خود جذب کنید. ان اعضاء رای موفقیت مال شما حیاتی هستند. در حالت
ایدهآل، آنها باید مسقل، خودکفا و با انگزه باشند. اگر نتوانید ان دسته از افراد را
جذب کنید، در نهایت باید اعضای تیم خود را بهتدرج عوض کنید. اعضاء ناکارآمد
باعث مشوند که از دستیای به هدف خود که ایجاد سازمانی رای ایجاد درآمد
پایدار و فوقالعاده است، باز بمانید. وقتی اعضای با چنن مشخصههای پیدا
کردید، به آنها آموزش دهید و آنها را تشوق کنید تا خارج از اقلیم آسایش خود

فعالیت کنند.

موفقیت شما به سار افراد بستگ دارد، بناران باید رهران جدیدی آموزش دهید.
در زر یک رنامه 6 مرحلهای رای کمک به مدرت کسبوکار شما ارائه شده است. در

ان روند، خودتان نز منتفع خواهید شد.

1. روش انجام سخنرانیهای اثربخش را تعریف کنید. باید قل از اینکه آن را در
اختیار اعضای تیم قرار دهید، 6 تا 10 بار آن را اجرا کنید.

 .2ر آنها نظارت کنید تا کاری را که به آنها آموزش دادهاید، بهخوی انجام دهند.
نقاط قوت و ضعفشان را به آنها بگوئید.

3. بگذارید یک بار دیگر سخنرانی خود را انجام دهند.  ر آنها نظارت نکنید، اما
بعد از سخنرانی از آنها رسید که آیا سخنرانی خوی داشتهاند و پاسخ مخاطن
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چگونه وده است.
4. به فرد جدید کمک کنید که به شخص دیگری نز آموزش دهد. ان بخشی از

تلاشهای دورار کردن است که به شبکهسازی موفق منجر مشود.
5. کارمندان خود را در یک رنامه گسترش رهری ثبتنام کنید. گسترش رهری

یک روند مداوم رای شما و تیم شماست.
6. با اعضای تیم خود ارتباط رقرار کنید. موفقیتهای آنها را با یک کارتتریک، یک
ضیافت شام و یا اعلان عموم جشن بگرید. بگذارید موردتوجه همگان قرار بگرند.

فردفرد آنها را مانند اعضای خانواده خود بشناسید.

 

15 راز بازاریای شبکهای
رای موفقیت در بازاریای شبکهای باید:

1. در ذهن خود یک تصور رنده از خود داشته باشید، در نتیجه یاد مگرید چگونه
ر شکستها غلبه کنید و همچنان توانای ادامه راه را نز داشته باشید تا به اهداف

بلندمدت خود رسید.
2. از اشتباهات خود درس بگرید و دوباره از نو آغاز کنید. با عدم پذرشها روبهرو

شوید و آنها را موقت فرض کنید. خودتان را مسئول همه مشکلات ندانید.
 .3رای دستیای به موفقیتهای بلندمدت، انضباط شخص داشته باشید. نظم،

خوشیهای کوچک را به تاخر ماندازد تا شما را به اهداف بلندمدت رساند.
4. هرگز از کار خود دست نکشید. از نقاط تماز استفاده کرده و آنها را به انرژی مثبت
تبدل کنید. تلاش کنید تا جزء آن درصد کم از افراد باشید که پشتکار دارند و

موفق مشوند.
5. به انجام تعهدات توسط خودتان و سار اعضای تیم ارج بگذارید. معنی شبکه ان

است: افراد زیادی که رای دستیای به موفقیت به یکدیگر تکیه مکنند.
6. هدف داشته باشید و هر روز رای دستیای به آنها تلاش کنید. موفقیتهای

روزانه خود را ثبت کنید.
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7. از کسبوکار خود انتظارات واقعگرایانه داشته باشید.
 .8رای تربیت رهران شایسته تلاش کنید، زرا کلید موفقیت شما هستند. هدایت و

آموزش، نتاج فوقالعادهای به ارمغان مآورند.
9. لیست بلندی از مشتریان جدید بالقوه تهیه کنید. ان لیست شاهرگ حیاتی
بازاریای شبکهای است. همیشه افراد زیادی را مدنظر داشته باشید که متوانید

فرصتها را با آنها سهیم شوید.
10. وقتی لیست خود را تهیه کردید، بهشدت تلاش کنید تا با همه آنها ارتباط رقرار
کنید. سخنرانیهای خود را بهصورت حرفهای انجام دهید و افراد علاقهمند را پیگری

کنید. از آنها بخواهید که مشتریان جدیدی به شما معرف کنند.
11. متن کوتاهی تهیه کنید که بیشتر از 50 کلمه نباشد و شما را با افراد مناسی
مواجه کند. در ملاقات اول تنها 15 دقیقه وقت آنها را بگرید. وقتی ان سخنان را

اراد کردید، با دقت به سوالات آنها گوش دهید. یاد بگرید سرع فکر کنید.
12. داشتـن مقاضیـان بیشتـر ـرای ثبتنـام، حرفـهای ـودن شمـا را نشـان مدهـد.
خواسـتههای مشتـری را دریابیـد و ـن خواسـتههای آنهـا و توانـای خـود ـرای ارائـه
خـدمات، تعـادل ایجـاد کنیـد. مشخـص کنیـد رنامههـای شمـا چگـونه رویاهـا را بـه

واقعیت تبدل مکنند.
13. مشتریـان احتمـال را بـا یـک روش خـاطرهانگز پیگـری کنیـد. هـر سـخنرانی را بـا
درخواست تشکل جلسه بعدی به پایان رسانید. از آنها بخواهید مشتریان جدیدی

به شما معرف کنند.
14. نحوه فروش، استفاده از ازار تبلیغاتی و لباس وشیدن مناسب را به اعضای تیم

خودآموزش دهید. آنها باید وژگهای محصولات خود را بهخوی بدانند.
 .15رای دستیای به اهداف خود یک رنامه همیشگ داشته باشید. اهداف خود را
بـه فعالیتهـای کـاری خـود ونـد دهیـد. تنهـا 5% مـردم اهـداف شخصـ خـود را
منویسند. فقط با انجام ان کار متوانید متماز باشید. شعاری انتخاب کنید که

نشانگر تلاش شما رای کسب موفقیت باشد.
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درباره نویسندگان
دکتر جان روبینو مری و استاد بازاریای شبکهای و توسعه شخص است. او همچنن
 نویســنده کتــاب «سیســتم 7 مرحلــهای ــرای ایجــاد امراطــوری بازاریــای شبکــهای
 1.000.000 دلاری» اسـت. جـان ترحـون موسـس و مـدر ارشـد اجراـی یـک شرکـت
مشاورهای است که به شرکتهای بازاریای شبکهای کمک مکند. ان دادستان اسق،
یک بازاریاب شبکهای موفق است. او نویسنده و دستیار نویسنده 3 کتاب از جمله

«کارآفرن واقع» است.
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