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خلاصه کتاب: فروش بدون سماجت
آنچه در چکیده کتاب «فروش بدون سماجت، نوشته اندی ل» مآموزید
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اندی ُل، متخصص فروش با بیش از چهار دهه تجربه عال است که نصاح خوب و
ایدههای ثابتشده فروش را به شما یاد مدهد.

ُل مدام توصیه مکند که ارزش واقع به مشتری ارائه دهید و روش ان کار را به
شما نشان مدهد.

او از فروشندگان مخواهد که دستورالعملهای راج و سماجت را کنار بگذارند و
رویکرد انسانی به فروش داشته باشند.

سیسـتم ُـل مگویـد آنچـه ـرای مشتریـان بسـیار مهـم اسـت را خـوب بشناسـید،
محصولات و خدماتی که باید بخرند را مشخص کنید، با دیدگاه آنها آشنا شوید و

سپس آنچه مخواهند و نیاز دارند را به آنها ارائه دهید.

استراژی جذاب او رای فروش، یک معادله رد-رد رای فروشندگان و مشتریان است.

بـه بـاور مدرسـز، ـل تاکیـد مکنـد کـه فروشنـدگان زمـانی موفـق مشونـد کـه
مشتریانشان موفق شوند.

[membership_protected_content]

aud io ]
mp3="https://dle.modiresabz.com/downloads/downloads/dm/218.SellWi

[thoutSellingOut.mp3"][/audio

[membership_protected_content/]

https://modiresabz.com

