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ده اشتباه فاحش در بازاریای
در شرایط تجاری كنونی، بازاریای امری ضروری است. در صورتیكه روش مناسی رای
بازاریای انتخاب نکنید به جای سودمند ودن، متواند زیانبار باشد. با دوری کردن از

ان اشتباهات راج و معمول، از دامهای زرگ بازاریای دوری گزینید.

 

1. نه هدف، نه توقع و انتظاری
بسیاری از شركتها در واقع نمدانند كه از بازاریای چه مخواهند یا انتظارشان از
تلاشهای شبانهروزی چیست. ابتدا اهدافتان را مشخص و تنظیم كنید. سپس،
بپذرید كه بازاریای یك مرحله است. در پایان، همواره از تناسب مراحل با اهدافتان،

اطمینان حاصل كنید.
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(buy in) 2. نداشتن خرید
مجریان، مدران و كارمندانی كه بازاریای را باور ندارند، به طور جدی متوانند زیانآور
buy) را با روشن كردن  in) مراحل را تحتالشعاع قرار دهند. خرید باشند و تمام

اهداف و مراحل عملیات بازاریایتان به دست آورید.

 

3. ترس
شركتها در رخورد با بازاریای بیشتر دچار ترسی مهم و نامحسوس مشوند. آنها
نه از خود بازاریای، كه از احتمال شكستشان در بازاریای واهمه دارند. ان ترس
حتی متواند آنان را از آغاز و ادامه كار باز دارد. هنگام كه عملیات بازاریایتان را
راهاندازی مكنید، از انكه بارها و بارها زمن بخورید و موفق نشوید، ترسی نداشته

باشید.

 

 .4یتوجهی به آموزش
اگـر آموزشهـای لازم بازاریـای را در اختیـار كارمنـدانتان قـرار ندهیـد، آنهـا همچنـان
بدگمان خواهند ود و ان مسئله متواند به از ن رفتن كل مراحل بازاریای منجر

شود.

 

5. هدر رفتن سرمایه
اجـرای عملیـات 50 دلاری كـه از اجـزای خـوی رخـوردار اسـت، متوانـد راهگشـاتر از
عملیات 50000 دلاری باشد كه به صورت ضعیف طراح شده است. بسیاری از فنون
بازاریای «سنتی»، مانند تبلیغات، نمتوانند در رآورد و ارزیای هزینهها نتاج قال

قول ارائه دهند. حداقل دو بار در سال سرمایه بازاریایتان را ارزیای كنید.
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6. اتلاف وقت
اگر در رفتوآمد به گروههای شبكهای هچگونه تجارت و دادوستدی نمبینید؛ وقت
خود را با رفتن به آنها تلف نكنید. تمام زمان بازاریایتان را صرف اثبات ارزشمندی
آن كنید، در كنار گذاشتن قسمتهای كه درست عمل نمكند، تردیدی به خود راه

ندهید.

 

7. نداشتن ارتباط
اگر درباره رگزاری یك سمینار مهم به كارمندانتان اطلاعاتی ندادهاید، آن را رگزار

نكنید. در تمام مسائل و جرئیات بازاریای، سیاست آزادی بیان را به كار گرید.

 

8. نداشتن حس مسئولیتپذری
ان مسئله بدترن و زرگترن اشتباهی است كه یك شركت متواند مرتكب شود.
داشتن اهداف واقعبینانه و عملكرد سرع رای كسانی كه در كار بازاریای هستند،
ز را عملچچن صورت شما به مرگ «آری» گفتهاید و هر اضروری است؛ در غ

نساختهاید.

 

9. نرداختن پاداش
اگــر در شناســای و ارج نهــادن بــه مهارتهــا و تخصــصهای بازاریــای كارمنــدانتان
سهلانگاری كنید، محركهای كه باید به كار گرفته شوند، دچار لغزش مشوند و
نتیجهای معكوس در ی خواهند داشت. راههای موفقیت در بازاریای را كه پایههای

ثابت و استوار دارند، بشناسید.
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10. نداشتن دستنوشته و یتوجهی به مكتوب كردن كارها
گفتهانـد: «هنگـام كـه کـاری نـوشته شـود، انجـام مپـذرد». همیشـه اهـداف و
طرحهایتان را بنویسید و ان احتمال را بدهید كه هنگام نوشتن، دیدگاه و چشمانداز

شما به طور قال توجهی افزایش خواهد یافت.

انها اشتباهات متداول هستند كه بسیاری از كسبوكارها با آن مواجه مشوند. با
رهز از تكرار اشتباهات بازاریای رقبای خود، از آنان پیشی بگرید.
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