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خلاصه کتاب: قالخرید
آنچه در چکیده کتاب «قالخرید، نوشته استو ِردِا» مآموزید
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اگـر مخواهیـد شرکتـی راهانـدازی کنیـد یـا بهتـازگ کسـبوکار جدیـدتان را افتـاح
کردهاید، به طور شهودی مدانید که ان یک فعالیت همهجانبه است، بناران هرگز

نباید از چزی غافل شوید.

اما یک مورد را نمتوان ر اساس شهود تعن کرد و آن رنامهرزی رای آینده شرکت
و فروش آن است.

استو ِردِا، کارشناس ادغام و خرید شرکتها توضح مدهد که صاحبان «فعال»
ــد، آگاهــانه کســبوکارهای ــامهرزی مکنن ــرای اــن آینــده رن  کســبوکارها کــه

«قالخرید» مسازند و پاداشهای زرگ به دست مآورند.

صاحبان «واکنشی» که فقط به پیشامدها واکنش نشان مدهند و نمتوانند رای
فروش آینده رنامهرزی کنند، به ان نتیجه مرسند که شرکتشان قالخرید نیست

یا در نهایت آن را با تخفیف کلان به دیگران مفروشند.

به نظر مدرسز ان کتاب روش ساخت شرکتهای بسیار ارزشمند و قالفروش را به
صاحبان کسبوکارها آموزش مدهد تا بتوانند آنها را در زمان مناسب به هترن

قیمت بفروشند.
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