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خلاصه کتاب: فروش در شرایط بحرانی
آنچه در چکیده کتاب «فروش در شرایط بحرانی، نوشته جِب بلاِنت» مآموزید
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فـروش در زمـان بحـران اصلا آسـان نیسـت. در اـن زمـان حتـی فـروش معمـول هـم
چالشرانگز مشود.

جب بلانت ان موضوع را هتر از هر شخص دیگری مداند.

ان استادِ معروفِ فروش در طول بحرانهای اقتصادی مختلف 5 بار ورشکست شده،
اما کسبوکار فروشش هر بار قویتر ظاهر شده است.

چطور در دورانی که اغلب شرکتها تعطل شدند، بلانت توانست زنده بماند و رشد
کند؟

توصیه او ان است که در بحران اقتصادی به اصول فروش پایبند باشید، از ناملایمات
درس بگرید، مشترییاب هتری شوید، فقط با تصمیمگرندگان ملاقات و گفتگو

کنید، مثبت بمانید و هرگز شکایت نکنید.

بـه نظـر مدرسـز، لازم نیسـت حتمـا فروشنـده یـک بـازار رچـالش در دوران بحـران
اقتصادی باشید تا توصیههای بلانت به دردتان بخورد. همه متوانند از پیشنهادهای

مفید او هره رند.
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