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7 ایده رای فروش کتاب در اینستاگرام
اگر به موضوع ان مقاله علاقهمند شدید به شما تریک مگوییم! شما نویسنده
کتاب هستید و دانش و تجربه خودتان را بهصورت کتاب منتشر کردهاید. در ان
مقـاله مخـواهیم چنـد ایـده مطـرح کنیـم تـا کتـاب را از طرـق اینسـتاگرام بیشتـر

بفروشید.

 

1. حداقل 4 تا 6 هفته ر فروش کتاب تمرکز کنید
اینستاگرام محیط است که توجه افراد به پیشنهادهای کسبوکاری بسیار پان
است. پس توقع نداشته باشید با اطلاعرسانی چاپ کتاب جدیدتان در اینستاگرام،
مخاطبان رای خرید آن صف ببندند. بسیاری از افراد پس از دیدن چندن محتوا
درباره کتاب شما، تازه به وجود چنن کتای ی مرند. توقع نداشته باشید با

رگزاری فروش وژه پایان هفته، همه از وجود کتاب شما مطلع شوند.

اگر مصمم هستید کتابتان را زیاد بفروشید، توصیه مکنیم ن 4 تا 6 هفته ر
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فروش کتاب در اینستاگرام تمرکز کنید!

 

2. دلل نوشتن کتاب را توضح بدهید
در یک ویدوی کوتاه توضح بدهید چرا کتاب نوشتید و ان کتاب دقیقا چه
مشکل را از چه کسانی حل مکند. مثلا من درباره کتاب «مدرس مرجع» متوانم
بگویم: مدرسهای زیادی را مدیدم که با وجود تخصص بالا، بهاندازه کاف معروف و
خوردند که رقیبشان با دانش و تجربه خیلن افراد حرص ماثرگذار نیستند. هم
کمتر بسیار معروفتر است. ان کتاب را نوشتم تا به مدرسهای متخصص و باسواد
کمک کنم سرعتر با صنعت آموزش آشنا شوند و بتوانند کسبوکار آموزشی خودشان

را هتر رشد بدهند.

 

3. مسابقه رگزار کنید
هر مسابقهای که مروط به کتابتان باشد متواند باعث جلبتوجه شود و فروش
کتاب را بیشتر کند. مثلا بگویید کسانی که تا امشب کتاب را بخرند و تا یک هفته
یک جمله از کتاب را در استوری بگویند در یک مسابقه شرکت مکنند و هترنها

جازه مگرند.

همچنن متوانید پستهای منتشر کنید و سوالاتی از محتوای کتاب رسید و از
فالوئرها بخواهید پاسخ را در کامنتها بنویسند. سپس به 10 نفر از کسانی که پاسخ

درست را نوشتند جازه بدهید.

 

4. پشتصحنهها را استوری کنید
پشتصحنهها متواند درباره بستهبندی و ارسال سفارشها، امضای کتاب، جشن
کوچک کتاب که در محل کارتان رگزار شده، جلسهای که با همکاران دارید و درباره

https://modiresabz.com


3

نحوه ارسال کتابها صحبت مکنید یا هر مورد دیگری باشد. ان موارد را بهاندازه
کاف استوری کنید تا مخاطبان در جریان فرایند کارهای مروط به کتاب قرار بگرند.

 

5. یک هشتگ وژه بسازید
هدف شما از ساختن ان هشتگ، مرتبط کردن همه پستهای مروط به کتابتان
است. هتر است ان هشتگ خاص باشد و توسط خودتان ساخته شود. ان باعث
مشود فالوئرهای اینستاگرام با زدن روی هشتگ بتوانند تمام پستهای مروط به آن
را ببینند. اگر اسم کتاب شما کل است و دیگران هم زیاد استفاده کردهاند، به هشتگ

خود یک کلمه خاص اضافه کنید تا هشتگ مروط به خودتان شود.

 

6. از فالوئرها بخواهید در فروش کتاب به شما کمک کنند
متوانید یک استوری درست کنید و در آن از فالوئرهایتان بخواهید در فروش کتاب
کمـک کننـد. متوانیـد دلـل نـوشتن کتـاب و هـدف زرگتـان را بگوییـد و از آنهـا
بخواهید در تحقق ان هدف به شما وندند. مثلا من درباره کتاب «مدرس مرجع»
متوانم بگویم: هدف من آن است که مدرسهای متخصص معروف و مطرح شوند و
مـدرسهای سـطح و بـدون محتـوای مفیـد جایگـاه مـدرسهای خـوب را نگرنـد. از
فالوئرها بخواهید که اگر متوانند به شما کمک کند دارکت بفرستند. سپس با

هرکدام جداگانه مذاکره کنید.

 

7. با کتاب یک هدیه ارزشمند بدهید
یک از راههای افزایش سرع فروش کتاب آن است که هدیهای ارزشمند را رای مدتی
محدود با کتاب همراه کنید. مثلا متوانید یک ویدوی یک‌ساعته تولید کنید و در
آن نکات مهم کتاب را بگویید و آن را با قیمتی معادل کتاب یا بیشتر رای فروش
بگذارید. سپس بگویید افرادی که تا تاریخ خاص کتاب را خریداری کنند، آن ویدو را
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هدیه مگرند. هدیه همراه کتاب متواند موارد دیگری مثل نسخه صوتی کتاب،
فیلم یک از همایشهای شما و... باشد.
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از ان ایدهها استفاده کنید تا فروش کتاب را در اینستاگرام بیشتر کنید و یادتان
باشد که رفروش شدن کتاب شما فقط به تصمیم و اراده خودتان بستگ دارد!
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