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25 روش یافتن ایده تولید محتوا
یک از رتکرارترن سوالاتی که اغلب مطرح مشود ان است که «چگونه ایدههای

جدیدی رای تولید محتوای خود پیدا کنیم؟»

گاهی اوقات تولید و نوشتن محتوای جدید واقعا سخت مشود؛ اما اگر به دنیای
اطراف خود توجه کنید و به صحبتهای مردم گوش دهید، متوانید ایدههای با

پتانسل بالا پیدا کنید.

باانحال، قل از شروع به طوفان فکری، سع کنید طرز فکر و ذهنیت خود را به
حالت حل مساله تغر دهید. هدف از تولید محتوا، پاسخ به سوالات کارران هدف

شما است.

خوشبختانه، ازارها و ترفندهای زیادی وجود دارد که به شما کمک مکند تا ایدههای
جدیدی پیدا کنید. در ان مقاله لیست کامل جمعآوری کردیم تا به شما کمک کنیم

چگونه ایدههای محتوای پیدا کنید.

از ان روشها متوان رای نوشتن پست وبلاگ، کتاب الکترونیک، پادکست یا هر
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چز دیگری که مخواهید تولید کنید استفاده کرد.

 

1. انجمنهای عموم
یک از اولن کارهای که رای الهام گرفتن و پیدا کردن ایده متوانید انجام دهید،
سر زدن به Quora است. کوئرا یک انجمن زرگ است که در آن مردم در مورد همه
چز سوال مرسند. بهسادگ موضوع موردعلاقه خوانندگان یا نام صنعت خود را

تایپ کنید و شروع به یافتن سوالاتی رای تبدل به محتوا کنید.

 

2. تالارهای گفتمان
تالارهای گفتمان به‌نوع قدیمترن اما همچنان محوب در دنیای اینترنت هستند و
راهی عال رای ایده‌یای محتوای شما خواهند ود. تالارهای گفتگو یک از سادهترن
راهها رای مکالمه آنلان با دیگران است. مردم اخبار را به اشتراک مگذارند، سوال

مرسند، به سوالات پاسخ مدهند و موارد دیگر.

رای هر حوزه فعالیتی، تالارهای گفتمان زیادی در گوگل وجود دارد. کاف معمولا
اسـت انگـونه در گوگـل سـرچ کنیـد: انجمـن یـا تـالار گفتمـان [نـام صـنعت شمـا].
بهاحتمال زیاد حداقل یک مورد (اما احتمالا بیشتر) از ان انجمنها را پیدا خواهید

کرد.

 

3. گروههای آنلان (فیسوک، لینکدن و…)
گروههـای رسانههـای اجتمـاع ماننـد انجمنهـای تخصصـ هسـتند. مـردم دربـاره
حوزههای کاری مختلف، علاق و عناون مختلف بحث مکنند. به دنبال گروههای
باشید که اجازه اشتراکگذاری مقالات زیادی را نمدهند، زرا اکثرا اسپم هستند.
علاوه ر ان، گروههای را پیدا کنید که در آنها رسش و پاسخهای متنوع نوشته
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مشوند و منع بسیار خوی رای الهام گرفتن شما هستند.

 

4. سایتهای ربازدید صنعت شما: عناون و موضوعات
محوب

سایتهای را در صنعت خود پیدا کنید که آخرن اخبار، ترندها، نکات و هر چز
دیگری را که خوانندگان شما دوست دارند منتشر مکنند. به دنبال مقالاتی باشید که

بیشترن تعامل را دارند: نظرات، اشتراکگذاریها، بازدیدها و غره.

با ررسی ان وبسایتها متوجه خواهید شد که چه عناوینی از محوبیت بیشتری
رخــوردار هســتند و موضوعــات داغ حــوزه فعــالیت خــود را مشناســید. از فرصــت
استفاده کنید و در مورد ان موضوعات محتوا تولید کنید و سع کنید دیدگاه
متفاوتی ارائه دهید یا آنچه را که قبلا موردبحث قرار گرفته است گسترش دهید.

 

5. سایتهای ربازدید صنعت شما: نظرات و کامنتها
در ان سایتها نظرات کارران زیادی را خواهید دید. افرادی که ان نظرات را ارسال
مکنند، خوانندگان هدف شما هستند، بناران وقتی به دنبال ان هستید که از کجا
ایدههای محتوا را دریافت کنید، بخشهای نظرات، مکانی عال رای شروع است.
ازآنجایکه نویسندگان و تولیدکنندگان محتوا نمتوانند همه چز را در مورد یک
موضوع در یک مقاله به اشتراک بگذارند، گاهی اوقات خوانندگان سوالاتی را مطرح
مکنند. به دنبال آن سوالات بگردید و با محتوای که تولید مکنید به آنها پاسخ

دهید.

 

6. رسانههای اجتماع: افرادی که دنبال مکنید
فهرستی از خوانندگان ایدهآل خود ایجاد کنید. معمولا، ان لیستی از هترن مشتریان
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یا مشتریان ایدهآل شما است. متوانید با نگاه کردن به آنچه که افراد دیگر در ان
گروه به اشتراک مگذارند، به آنها پاسخ مدهند و با آنها تعامل دارند، چگونه
ایدههای محتوا را بهسرعت ارائه دهید. اینها موضوعاتی هستند که متوانید در

محتوای خود وشش دهید.

 

7. رسانههای اجتماع: افرادی که آنها را دنبال مکنید
با ررسی افرادی که در سوشالمدیا دنبال مکنید و با نگاه کردن به آنچه مخاطبان با
ان افراد به اشتراک مگذارند، به آنها پاسخ مدهند و با آنها تعامل مکنند،
متوانید بهسرعت ایدههای محتوا را به دست آورید. ان موارد موضوعاتی هستند

که متوانید در محتوای خود به آن ردازید.

 

8. رسانههای اجتماع: افرادی که شما را دنبال مکنند
یک از اساسیترن استراژیهای رسانههای اجتماع ان است که محتوای را که
ایجاد مکنید (و هترن محتوای را که متوانید پیدا کنید) به اشتراک بگذارید که
رای مخاطبان هدف شما جالب و مفید باشد. اگر ان کار را بهخوی انجام دهید،
دنبالکنندگان را جذب خواهید کرد. حتی با داشتن تعداد کم از فالوورها، متوانید
از آنها سوالاتی رسید، مثلا: «زرگترن چالش شما در محل کار چیست؟». پاسخها

متوانند به موضوعات عال رای محتوا تبدل شوند.

 

9. رسانههای اجتماع: هشتگ
متاسفانه، دنبالکنندگان ایدهآل شما همیشه شما را دنبال نمکنند. اما همچنان
متوانید با دنبال کردن هشتگهای حوزه فعالیت خود که محوب هستند، آنها را
پیدا کنید. با استفاده از ان هشتگها، به دنبال مقالات محوب، کلمات کلیدی و
سوالات متنوع و جدید باشید که متواند به ایدههای خوب رای تولید محتوا
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تبدل شود.

 

10. رسانههای اجتماع: سوالاتی که مردم از اینفلوئنسرهای
صنعت شما مرسند

اینفلوئنسـرهای حـوزه فعـالیت خـود را شناسـای کنیـد. آنهـا را در لیسـت شبکههـای
اجتماع خود قرار دهید و آنها را دنبال کنید. به نحوه تعامل مردم با ان افراد  نگاه
کنید. غالبا افراد از اینفلوئنسرها سوالات زیادی مرسند؛ اما ازآنجایکه اینفلوئنسرها
افراد رمشغلهای هستند، زمانی رای پاسخگوی به همه سوالات نخواهند داشت.
ان هترن فرصت رای شما است. خیل سرع وارد عمل شوید و پاسخها را در قالب

محتواهای جدید ارائه دهید.

 

 .11وتوب
است. هترن روش ان  YouTube یک دیگر از مناع ایدهیای رای تولید محتوا 
است که محوبترن و ربازدیدترن ویدوها را  صنعت و حوزه فعالیت خود پیدا
کنید که متواند ویدوهای آموزشی، ویدوهای ترند یا ویدوهای خری باشد. به
دنبال مخاطبانی باشید که دیدگاههای مختلف ثبت مکنند و تعامل ایجاد مکنند.

روی چنن موضوعاتی تمرکز کنید و از آنها الهام بگرید.

 

12. مصاحبه
با افراد مختلف صحبت کنید. من دوست دارم فکر کنم هر فرد، دیدگاه منحصربهفردی
رای ارائه دارد. حتی اگر فقط در مورد تجربیات خود صحبت کنند، باعث شکلگری

ایدههای جدید رای تولید محتوا شود.
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13. وبسایت خودتان: بخش نظرات
همانطور که متوانید از بخش نظرات سار وبسایتها ایده بگرید، متوانید
را از بخش کامنتهای سایت خود دریافت کنید. اگر خوانندگان سوال ایدههای عال
مرسند یا به شما مگویند که چه مواردی را بیشتر توضح دهید، متوانید از ان

اطلاعات رای تولید محتوای جدید استفاده کنید.

 

14. وبسایت خودتان: بخش سوالات متداول
بسیاری از وبسایتها بخشی به نام سوالات متداول دارند؛ زرا ممکن است روزانه
رسـشهای تکـراری زیـادی دریـافت کننـد و هتـر اسـت پاسـخهای آمـادهای را ـرای
بازدیدکنندگان و مشتریان جدید تهیه کنند و ان رسش و پاسخها هر چند وقت
یکبار آپدیت و بهروزرسانی مشوند. به ان بخش از سایت خود نگاهی بیندازید و
ررسی کنید که آیا راهی وجود دارد که بتوانید موضوعات را با شکل دیگری از محتوا،

مانند ویدو، پست وبلاگ، کتاب الکترونیک یا راهنما گسترش دهید.

 

15. وبسایت رقبا: بخش سوالات متداول
بـه بخـش سـوالات متـداول در وبسایتهـای رقبـای خـود نگـاهی بیندازیـد. ببینیـد
مخاطن از آنها چه سوالاتی مرسند و مطمئن شوید که در محتوای جدیدی که

تولید مکنید به ان سوالات پاسخ دهید.

 

16. شرکت در کنفرانسهای رسشوپاسخ
اگر بتوانید در کنفرانسها مرتبط با حوزه فعالیت خود شرکت کنید عال است. نهتنها
چزهای زیادی یاد مگرید، بلکه متوانید از جلسات رای ایدهیای تولید محتوا
استفاده کنید. متوانید از موضوعاتی که کارشناسان در مورد آنها بحث مکنند الهام
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بگرید. همچنن، به جلسات رسشوپاسخ دقت کنید و ر آنچه سوال مخاطبان
است تمرکز کنید. آیا متوانید به ان سوالات پاسخ دهید؟

 

17. خدمات مشتریان
کارمندان خدمات مشتریان ارتباط کاملا مسقیم با مشتریان دارند. آنها روزانه
توانند به ایدههای عالم ن سوالات کلکنند. ازیادی دریافت م سوالات عموم

رای تولید محتوا تبدل شوند.

 

18. تیم فروش
ماننـد تیـم خـدمات مشتـری، فروشنـدگان در ارتبـاط دائمـ بـا مشتریـان هسـتند و
متوانند منع خوی رای ایدههای محتوا باشند. آنها در خط مقدم کسبوکار شما
هستند. حتی هتر از آن، فروشندگان در مراحل اولیه فرایند فروش با مشتریان سروکار
دارند، بناران آنها همیشه به سوالات راج مشتریان پاسخ مدهند. شما متوانید
با استفاده از ان سوالات محتواهای باکیفیت رای جذب سار مشتریان بالقوه

تولید کنید.

 

19. محوبترن پستها در وبسایت شما
آیا مخواهید بدانید از کجا متوان ایدههای محتوا را ر اساس فعالیتهای که قبلا
انجام دادهاید پیدا کنید؟ به پستهای محوب سایت خود نگاهی بیندازید (حتی
آنهای که قدیم هستند.) متوانید محتواهای جدیدی در موضوعات مشابه ایجاد
کنید یا حتی همان محتوا را در اشکال دیگری مانند ویدو، پادکست و… تولید و

منتشر کنید.
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20. وبینارها
وبینارهای محوب در حوزه فعالیت خود را ررسی کنید. در سالهای اخر شرکت در
وبینارها بسیار محوب شدهاند و موضوعات موردبحث در آنها متواند موضوعات

عال رای همه محتوا ایجاد کنند.

 

21. گوگل سرچ کنسول
یک از هترن ازارها رای پیدا کردن کلیدواژههای که بیشترن ترافیک در جستجو را
دارنـد، اـزار گوگـل سـرچ کنسـول اسـت. پـس، ـرای تولیـد محتواهـای جدیـد خـود
متوانید از ان موضوعات استفاده کنید و بازخورد خوی دریافت کنید، البته اگر

محتوای تولید شده شما باکیفیت و کارردی باشد.

 

22. جستجوهای مرتبط در گوگل
حتما با ان مورد مواجه شدهاید که موضوع خاص را در گوگل سرچ کنید و در انتهای
صفحهای که نتاج جستجوی شما نمایش داده مشود، جستجوهای مرتبط با عنوان
شما پیشنهاد داده شود. ان عناون مرتبط یک دیگر از مناع مناسب رای ایدهیای

تولید محتوا هستند.

 

23. فهرست کتابهای مرتبط با حوزه شما در آمازون
فهرست کتابهای رتر صنعت خود را در آمازون را ررسی کنید. اگر مردم کتای در
مورد موضوع خاص مخرند، مدانید که علاقهمند به یک پست وبلاگ، راهنما یا
پادکست عال در همان موضوع نز هستند. پس فهرست ان کتابها را ررسی کنید

و دنیای از ایده رای تولید محتوا پیدا خواهید کرد.
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24. پشتصحنه کسبوکار شما
دفتر یا محل کار شما چگونه است؟ همه چز را طوری ررسی کنید که انگار رای
اولنبار است که به آن نگاه مکنید. زمانی که زاویه متفاوتی به آن نگاه کنید
ایـدههای جدیـدی پیـدا خواهیـد کـرد. حتـی متوانیـد بـا چنـد عکـس، ویـدو و یـا

داستان، مشتریان و مخاطن خود را با پشتصحنه کسبوکارتان آشنا کنید.

 

25. نحوه تولید و ساخت محصول
مراحل تولید محصول و یا خدمت خود را ررسی کنید. مردم دوست دارند بدانند و
ببینید که یک محصول خاص چگونه تولید و کار مکند، بناران فرایند را مستند

کنید و آن را به مشتریان خود ارائه دهید.

 

در ان مقاله، به ررسی 25 روش کارردی ایدهیای رای تولید محتوا رداختیم که
همگ متوانند به شما کمک کنند تا هترن و جذابترن محتواها را رای مخاطبان
خود تولید کنید. با هرهگری از ان ایدهها و شناسای نیازهای مخاطبان، متوانید

به رشد و پیشرفت هتری در حوزه تولید محتوا دست یابید.
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