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خلاصه کتاب: فروش بهشدت متفاوت
آنچه در چکیده کتاب «فروش بهشدت متفاوت، نوشته دل مرل، اسکات

https://modiresabz.com


2

سَوِج، جنیفر کولوسیمو و رندی ایلیگ» مآموزید
اگر فکر مکنید اکثر خدمات B2B مثل هم فروخته مشوند درست فکر مکنید، اما

شما نباید در ان ارائه انوه گم شوید.

دِل مرل، اسکات سَوِج، جنیفر کولوسیمو و رنَدی ایلیگ، تبلغ آنلان پنج شرکت
پیشرو در ارائه خدمات B2B را ررسی کردند.

ظاهر وبسایت همه شرکتها یکسان ود. حتی وقتی نویسندگان نام و لوگوی ان
شرکتها را بهجای دیگری قرار دادند، پیامشان اصلا تغر نمکرد.

ان مزان شباهت، مقاعد کردن مشتریان را رای فروشندگان B2B سخت مکند و
نمتوانند آنها را قانع کنند که چزی متفاوت ارائه م‌دهند.

به عقیده مدرسز ان کتاب به فروشندگان نشان مدهد که چگونه متوانند خود
و شرکتهایشــان را از رقبــای مشــابه متمــاز کننــد و خــدمات منحصــربهفردشان را

بفروشند.
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