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مصاحبه فرض با گرنت کاردون!
در سلسله مقالات مصاحبههای فرض، با کمک هوش مصنوع و همچنن تحقیقاتی
رسیم و پاسخ فرضدهیم، سوالاتی را از مدرسها و سخنرانان موفق مکه انجام م
آنها ر اساس اطلاعات و دادههای است که در اینترنت وجود دارد و همچنن

مطالی است که خودشان در مصاحبههای دیگر گفتهاند.

 

سلام آقای گرنت کاردون! لطفا مختصری از زندگ
خودتان از کودک تا الان بگویید

سلام! من گرنت کاردون هستم، نویسنده، سخنران محوب و کارآفرن. ول زندگام
همیشه انطور نود.

در گذشته، مشکلات بسیاری را تجربه کردم. من در لیک سیتی لوئزیانا به دنیا آمدم و
در یک خانواده کوچک و سنتی زرگ شدم. پدرم وقتی دهساله ودم درگذشت و بعد
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از آن زندگ رای ما سختتر شد. در دوران نوجوانی، با اعتیاد به الکل و مواد مخدر
مبارزه کردم و ان موضوع منجر به ان شد که چندن بار دستگر شوم.

ول در سن 25 سالگ تصمیم گرفتم تغر کنم. با کمک رنامههای غرانتفاع و
توانای خودم رای تغر و توسعه، موفق شدم از اعتیاد نجات پیدا کنم. بعد از آن،
Cardone Training» ــت ــروش شــدم و ســپس شرک ــازار ف بهصــورت جــدی وارد ب
Technologies» را راهانــدازی کــردم. مــن حتــی بــا نــوشتن کتابهــا و ســخنرانی در
،رای کمک به دیگران در پیشرفت کسبوکار و موفقیت شخص ،زرگ رنامههای

تلاش کردم.

امروزه، بیش از پنج شرکت مدریت مکنم با دارای بیش از 1.5 میلیارد دلار. من
همچنن رنامه «The Cardone Zone» را اجرا مکنم که در آن به مردم کمک مکنم

تا در زندگ شخص و حرفهای خود موفق شوند.

زندگام ر از چالشها وده است، اما من همیشه به تلاش رای هود و توسعه خود
ادامه دادهام. ان فلسفه من است و مکوشم تا آن را به دیگران نز آموزش بدهم.

 

معروفترن کتابهایتان را معرف کنید
من چندن کتاب نوشتهام که هر یک از آنها در یک زمینه مختص به خود تمرکز

دارد. رخ از مهمترن کتابهای من عبارتند از:

(The 10X Rule) ررا 10 1. قانون
ان کتاب درباره موضوع چگونگ افزایش ینهایت عملکرد، دستاورد و موفقیت شما
است. من اینجا بحث مکنم که چگونه متوانید تلاشها و فکر خود را ده رار کنید

تا به اهداف بالاتر رسید.

(Be Obsessed or Be Average) نباشی 2. وسواسی باش تا معمول
در ان کتاب من به ررسی روشهای رای تبدل شدن به یک فرد موفقتر در هر
زمینهای مردازم. من تاکید مکنم که شما باید به طور مستمر و مشتاقانه به دنبال
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اهداف خود باشید.

(Sell or Be Sold) !3. بفروش تا فروخته نشوی
اـن کتـاب مخواهـد بـه شمـا نشـان دهـد کـه فـروش چـزی بیـش از یـک مهـارت
کسبوکار است. هر کسی - از مدرعامل تا مادر خانهدار - باید بتواند بفروشد، چه در

.شخص کسبوکار، چه در زندگ

هر کتاب از ان کتابها یک ازار مفید رای کسی است که مخواهد در کسبوکار یا
زندگ شخص خود پیشرفت کند. هر یک از آنها به ررسی یک موضوع خاص
رداخته و به شما روشهای مفیدی را آموزش مدهد که متوانید بلافاصله اجرا

کنید.

 

به نظر شما مهمترن عوامل موفقیت شما بهعنوان
یک مدرس و مری چیست؟

در تجربه من، چندن عامل کلیدی رای موفقیت من بهعنوان مری و مدرس وجود
دارد:

١. ارائه ارزش واقع
افراد مخواهند از آموختهها و تجربیات من رای هود زندگ و کسبوکار خود هره
رند. من متمرکز ر ارائه راهحلهای عمل و قالاجرا هستم که نتاج واقع را

تحول مدهد.

۲. همدل
من خودم با چالشها، شکستها و موانع رورو شدهام. ان تجربیات مرا با دیگران
همدل کرده است و به من امکان مدهد که بهصورت عمق و موثر با دیگران ارتباط

رقرار کنم.
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۳. تعهد به یادگری مستمر
دنیا در حال تغر است و من همیشه در حال یادگری و رشد هستم تا بتوانم به

هترن شکل ممکن به دیگران کمک کنم.

۴. انگزه
من واقعا به کمک به دیگران رای رسیدن به موفقیت ایمان دارم. ان انگزه من را

ترغیب مکند تا با شوروشوق به کار خود ادامه دهم.

۵. عملکرد
من باور دارم که باید اقدام کنیم، نه فقط صحبت کنیم. من از اینکه بتوانم نتاج

واقع و قالاندازهگری رای دیگران ایجاد کنم، لذت مرم.

باتوجهبه همه ان عوامل، معقدم که موفقیت من در نهایت به ان رمگردد که
رای کمک به دیگران در رسیدن به اهداف خود واقعا متعهد هستم.

 

شما همایشهای خیل زرگ رگزار مکنید. چگونه
ان همایشها را ر مکنید؟

رگـزاری همـایشی ـزرگ و ـر کـردن آن یـک فراینـد چنـدمرحلهای اسـت کـه نیـاز بـه
رنامهرزی و اجرای استراژیک دارد. ان موضوع شامل چندن جنبه است:

1. ارائه محتوای باارزش
اولن چزی که مردم را به یک همایش جذب مکند، محتوای است که قرار است
ارائه دهید. باید اطمینان حاصل کنم که آنچه در همایش ارائه مدهم واقعا دارای
ارزش باشد و متواند در کسبوکار یا زندگ شخص شرکتکنندگان تاثرگذار باشد.

2. بازاریای و تبلیغات
رای ر کردن یک همایش، باید در مورد آن به افراد اطلاعرسانی کنید. ان شامل
استفاده از شبکههای اجتماع، ایمل مارکتینگ، بازاریای آنلان، تبلیغات چای و
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حتی تلوزون و رادو است. هدف ان است که به افراد مناسب در مکان مناسب و
در زمان مناسب اطلاعات را ارائه دهید.

3. استفاده از شبکه
من بهصورت فعال از شبکه خود استفاده مکنم تا در مورد همایش اطلاعرسانی کنم.
ان شامل افرادی است که مشناسم، مشتریانی که با آنها کار کردهام، و حتی

همکاران و رقبای من.

4. ارائه تخفیف و جازه
گاهی رای تشوق افراد به ثبتنام در یک همایش، تخفیفها یا هدایای را ارائه
مدهم. ان ممکن است شامل تخفیف رای ثبتنامهای گروهی، تخفیف زودهنگام

یا حتی ارائه موارد اضاف با ثبتنام باشد.

باید به افراد دلل محکم رای شرکت در همایشم بدهم. ان چزی است که
باتوجهبه ارزشی که قرار است ارائه دهم، به آنها کمک مکند تا تصمیم بگرند که ان

فرصت را از دست ندهند.

 

چه چزی باعث شد انقدر معروف شوید؟
دسـتیای بـه شهـرت و محـوبیت در هـر زمینـهای متوانـد ـر اسـاس مجمـوعهای از

عوامل باشد. در مورد من، چندن عامل ر ان کار تاثر گذاشته است:

1. ارائه ارزش
من سع کردم که محتوای باارزش و معنادار ارائه دهم که به افراد کمک کند به
اهـدافشان رسـند. اـن متوانـد از طرـق کتابهـای مـن، همایشهـا، کلاسهـای

آموزشی و حتی پستهای روزمره در شبکههای اجتماع اتفاق افتد.

2. استفاده از پلتفرمهای مختلف
من با استفاده از یک مجموعه گسترده از پلتفرمها رای ارائه محتوای خود، از جمله
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YouTube، Instagram، و پادکستها، رای دسترسی به جمعیتی وسع تلاش کردم.

3. موفقیت در کسبوکار
مـوفقیت مـن در کسـبوکار، از جملـه در عرصـه فـروش و سـرمایهگذاری در املاک و
مستغلات، باعث شده رای دیگران قالاحترام باشم. ان موفقیتها مرا بهعنوان یک

منع معتر در زمینه موفقیت در کسبوکار و سرمایهگذاری قرار داده است.

4. داشتن شخصیتی جذاب و انگزشی
من با ارائه یک شخصیت قوی، مسقیم و انگزشی که با افراد بسیاری ارتباط ایجاد

مکند، رای خود مخاطب جذب کردهام.

5. تعهد به یادگری و رشد
همانطور که گفتم من همیشه به پیشرفت و رشد ادامه دادهام و ان روحیه را با

دیگران به اشتراک گذاشتهام.

مجموعه ان عوامل همراه با کارکرد من در طول سالها، باعث شده است که بتوانم
یک شهرت قالتوجه در جامعه امروزی کسب کنم.

 

["message_box text_color="light]

آیا مخالفانی دارید؟ آنها چه مگویند؟
بلـه، مثـل هـر شخصـیت معـروف یـا فعـال کسـبوکار، مـن هـم دارای مخالفـان یـا
انقادکنندگان هستم. کسی که در معرض دید عموم قرار مگرد و نظرات قوی و

متمازی دارد، ممکن است با مقاومت و انقاد رورو شود. ان کاملا طبیع است.

انقادها در مورد من ممکن است شامل موارد زر باشد:

1. سبک یروا و مسقیم
رخ از افراد ممکن است با سبک یروا و مسقیم من مخالفت کنند. رخ از افراد
ممکن است ان روش را رای ارائه نکات و مفاهیم، کم شدید یا یاحترام بدانند.
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2. متمرکز ر ول
رخ از افراد ممکن است با تمرکز ر ول و موفقیت مال مخالفت کنند و آن را
سطح بدانند. شاید فکر کنند که ان دیدگاه ارزشهای دیگر مثل اخلاق، خدمت به

دیگران یا رفاه عموم را نادیده مگرد.

3. تاکتیکهای بازاریای
رخ ممکن است با روشهای بازاریای من مخالفت کنند، مانند استفاده از فشار در

فروش یا تبلیغات اغراقآمز.

همچنن باید توجه داشت که همیشه سع مکنم از ان انقادات رای رشد و
توسعه خود استفاده کنم. ان کمک مکند تا در نهایت خدمات هتری به جامعه و

مشتریانم ارائه دهم.
[message_box/]

 

بهعنوان یک سخنران و مشاور، چند توصیه مهم شما
رای مدرسها رای موفقیت بیشتر چیست؟

بهعنوان یک مری و مدرس، چند توصیه متوانم در خصوص موفقیت بیشتر عرضه
کنم:

1. محتوای باکیفیت
مردم آمدهاند تا چزی یاد بگرند، پس محتوای شما باید جذاب و ارزشمند باشد.
باید به طور مداوم در مورد چزی که در حال تدریس هستید تحقق کنید تا بتوانید

بهروز و انگزاننده باشید.

2. ارتباط با مخاطب
مهم است که با مخاطبان خود ارتباط رقرار کنید. ان به معنای شناخت نیازهای آنها،

پاسخ به سوالات و ایجاد یک محیط مثبت رای یادگری است.
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3. پاسخگوی
بهعنوان مری باید به نظرات، نگرانیها و سوالات افراد پاسخ دهید. ان نشان
مدهد که به آنها اهمیت مدهید و مخواهید به آنها در فرایند یادگری کمک

کنید.

4. همیشه یاد بگرید
هترـن مربیـان همیشـه در حـال یـادگری هسـتند. آنهـا دنبـال راههـای ـرای هـود

مهارتهای خود هستند و همیشه آماده ارقا دانش خود هستند.

 

با ان توصیهها، متوانید رای موفقیت بیشتر بهعنوان یک مری یا مدرس اقدام
کنید.
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