
1

خلاصه کتاب: نهای کردن موفق فروش
آنچه در چکیده کتاب «نهای کردن موفق فروش، نوشته جیمز موئر»
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مآموزید
گِلنِگاری گِلنِ راس از زمان اولن اکرانش در سال 1992 یک نمایشنامه و فیلم کلاسیک
رستاره و رطرفدار درباره کارگزاران دغلباز املاک ود و ر نسل زرگ از فروشندگان

تاثر گذاشت.

شعار معروف آن «همیشه نهای کن» ود که به شعار بسیاری از فروشندگان تبدل
شد.

اما جیمز موئر، مری کهنهکار فروش معقد است که ان شعار کاملا یمعنی و
یفایده است.

پس چه شعاری درست و خوب است؟

مدرسز باور دارد در ان کتاب آموزنده که بهطور اختصاص رای فروشندگانی نوشته
شده که دنبال نهای کردن فروش هستند، موئر اصول کار را با جزئیات جذاب بیان

مکند.
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