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درس هفتم -داشتن طرح توسعه
اجرای طرح توسعه

 

تبلیغات و توسعه رای بسیاری از صاحبان کسبوکار رازی پیچیده است. گاهی یک
تبلغ، فروش بسیار زیادی را ایجاد مکند و گاهی تبلیغات ساخته شده توسط
معروفترن شرکتهای تبلیغاتی، به فروش چندانی دست نمیابد. یک از مهمترن
عوامل در موفقیت طرحهای توسعه، شناخت کاف و صحح از مشتری است. در ان

درس با اصول داشتن طرح رای توسعه کسبوکار آشنا خواهید شد.

رای توسعه داشته باشد. داشتن محصول رای رشد و بقا باید طرح ،هر کسبوکار
خوب و با کیفیت، رای داشتن فروش خوب، کاف نیست. شما همواره باید در حال

توسعه کسبوکار خود باشید.

 

سه بخش اصل طرح توسعه

1. تبلیغات
تبلیغــات انــواع زیــادی دارد. ماننــد تبلیغــات روزنــامهای، تبلــغ در مجلات، رادــو،

تلوزون، لورد، کاغذها و نامههای تبلیغاتی و …

2. فروش شخص
منظور از فروش شخص، تمام فروشهای است که از طرق عوامل انسانی، توصیه
دوستان و … انجام مشود. مثلا وقتی شخص وارد فروشگاهی مشود، مهمترن

عامل رای ایجاد فروش، عامل انسانی است.

3. توسعه فروش
هدف اصل توسعه فروش، به جریان انداختن فروش کالاهای شما با سرعتی بیشتر از
قل است. ان کار را متوان با رگزاری فروش وژه رای محصولاتی خاص، رگزاری
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حراجهای فصل و … انجام داد.

هدف از رگزاری طرح توسعه چیست؟
.3 1. آشنا ساختن مشتریان با محصولات جدید 2. فروش بیشتر محصولات فصل
تغر یا ثبیت تصور شرکت 4. تاکید ر کیفیت محصولات یا خدمات 5. افزایش

بازدیدکنندگان فروشگاه 6. آگاهسازی مشتریان از خدمات خاص مانند تحول رایگان

بهطور کل هدف ما از داشتن طرح توسعه، رقراری پل ن کسبوکار و مشتریان
است. با ایجاد ان ارتباط متوانیم پیامهایمان را به آنان منقل سازیم.

اولن بخش طرح توسعه استفاده از تبلیغات است. به هرگونه انقال پیام به گروهی
از افـراد کـه مسـتلزم رداخـت وجـه باشـد، تبلیغـات مگـوییم. هـدف از تبلیغـات

اطلاعرسانی، ایجاد علاقه و ترغیب مشتری رای خرید کالا یا خدمات است.

 

 

اختصاص ودجه به طرح توسعه
بسیاری از شرکتها، ودجهای را رای طرح توسعه در نظر نمگرند و ترجح مدهند
ر تولید هتر کالا تمرکز کنند. ول اختصاص ندادن ودجه رای توسعه باشد رشد
محدود کسبوکار خواهد شد. صرف هزینه رای توسعه کسبوکار، سرمایهگذاری

بسیار مهم است که در آینده به سوددهی خواهد رسید.

 

 

نکاتی را که باید در نظر گرفت
1. از تبلیغات اتفاق و نامرتب رهزید.

2. در صرف هزینه تبلیغات سخاوتمند باشید.
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3. تبلیغ را که پیشنهاد فروش منحصربهفرد ندارد، چاپ نکنید.

4. همواره در حال تصحح مطالب تبلیغات خود باشید.

 .5رنامه توسعه سالانه داشته باشید و در انتها نتاج را ررسی کنید.

6. جدول تهیه کنید و هزینه تبلیغات و مزان رگشت آن را ثبت کنید.
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