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خلاصه کتاب: 250 واژه قدرتمند در فروش
آنچه در چکیده کتاب «250 واژه قدرتمند در فروش، نوشته استفن شیفمن»
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مآموزید
استِفِن شیفمَن، کارشناس فروش است و در ان کتاب فهرستی از واژگان و عبارات

قدرتمندی ارائه مدهد که در نهای کردن فروش به فروشندگان کمک مکند.

او زمان و چگونگ استفاده از ان ازار شفاهی را توضح مدهد و روشهای جدید
بسیار ارزشمندی ارائه مکند.

بعض روشهای او مشکلساز به نظر مآیند؛ مثل وقتی که به فروشندگان توصیه
مکند اسم همکاری که قبلا با خریدار در تماس وده را در پیامک بیاورند تا خریدار به

تماسشان پاسخ دهد.

باانوجود، بسیاری از پیشنهادهای ان کتاب موثر هستند و در طول زمان ثابت
شدهاند.

مدرسز به فروشندگان پیشنهاد مکند از ان فهرست واژگان فراتر روند و روشهای
خاص شیفمن رای استفاده از پیامها در فروش موفق را مطالعه کنند.
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