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ایدههای رای دارندگان فروشگاه
 .1قویم تولید کنید و ر روی آن نام و آدرس و تلفن فروشگاهتان را بنویسید و آن

را به مشتریان هدیه دهید.

2. در طرف دوم کارت وزیت فروشگاه، محصولاتی را که مفروشید نام رید.

3. همیشه کارت وزیت به همراه خود داشته باشید و آن را به آسانی به دیگران
بدهید.

4. سع کنید آدرسهای پستی خریداران را جمعآوری کنید.

 .5روشوری تهیه کنید و کلیه محصولات و خدمات فروشگاه را در آن توضح دهید.

 .6رای فروشگاه یک وبسایت درست کنید و به مشتریان توصیه کنید، رای آگاهی
از محصولات جدید به سایت مراجعه کنند.

7. توصیههای مشتریان را ر روی کاغذی نوشته و در داخل فروشگاه نصب کنید.

8. در مجلات و نشریات مقاله بنویسید، ان کار اعتبار شما را به عنوان فروشنده
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حرفهای، چندن رار خواهد ساخت.

9. با نصب سیستم پاسخگوی خودکار تلفنی، مشتریان بعد از ساعات کاری را از دست
ندهید.

10. مشخصات فروشگاه را در کتاب اول درج کنید.

11. با آمارگری منظم، کم فروشترن روز هفته را بیابید و در آن روز، حراج یک روزه
رگزار کنید.
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