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ی ایمیلبایدها و نبایدهای کلیدی بازاریا
ایمل راهی مسقیم و خصوص رای ارتباط با مشتریان بالقوه و فعل است. ساخت
یک بانک اطلاعاتی از مشترکان ایمیل نقش مهم در راهرد بازاریای آنلان ایفا
مکند. فرم عضویت ایمیل کارران باید بخش ثابتی از سایتان باشد. ان کار شما
را قـادر مسـازد، ایمـل بازدیدکننـدگان سـایت خـود را دریـافت کنیـد. ممکـن اسـت
بازدیدکنندگان حن بازدید از سایت شما رای خرید آمادگ نداشته باشند، با دریافت
ایمیلشان متوانید بعدها آنها را با اطلاعات بیشتری تغذیه کرده و زمینه خرید در
زمانی دیگر رای آنها فراهم کنید. با ایمل متوانید رابطه نزدیکتان را با مشتریان
همیشگ حفظ کنید تا بتوانید بهراحتی محصولات یا خدمات جدیدتان را به کمک

آنها آزمایش و به بازار عرضه کنید.

بانک اطلاعاتی ایمیل یک دارای تحت مالکیت شما است. بههرحال ایمل رسانهای
قدرتمند است و وژگهای دارد که باید از آنها مطلع باشید. در ادامه ان مقاله به

رخ بایدها و نبایدهای کلیدی بازاریای ایمیل مردازیم.
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1. از ارسال اسپم خودداری کنید
در بسیاری از کشورها قوانن سختی رای بازاریای ایمیل وجود دارد، بهطوریکه رای
ارسال ایملهای بازاریای باید از مخاطب خود اجازه بگرید. به همن دلل قرار دادن

فرم دریافت ایمل در وبسایتان ضروری است.

 

2. متنتان را ربات گونه ننویسید
ل رسانهای بسیار خصوصننویسید. ایم ل را همانند یک ربات یا یک نامه رسمایم
است. حتی اگر به هزاران نفر ایمل ارسال نمکنید، طوری متن آن را بنویسید که

گوی رای یک نفر نوشته شده است. کم غررسم ودن اشکال ندارد.

 

3. منظم ایمل بفرستید
اگر خیل کم ایمل بفرستید، مشتریان بالقوه شما سرد خواهند شد. شاید آنها به
مل خود عضو فهرست ایمیلتان شده باشند، اما اگر رای مدت طولانی خری از شما
نباشد، ممکن است شما را از یاد رند و بهعنوان اسپم در ایمل خود علامتگذاری
کنند. رای گرم نگهداشتن رابطه خود با مشتریان بالقوه، حداقل ماهی یکبار رای آنها
ایمل بفرستید. بازاریابهای را مشناسم که روزانه یا حتی چند بار در روز ایمل
مفرستند. هچ قانون سفت و سختی در ان باره وجود ندارد، فقط باید ایملهای

مرتبط و ارزشمند بفرستید.

 

 .4رای آنها ارزش قال شوید
اگر فقط زمانی به مشترکان ایمیل خود ایمل زنید که مخواهید چزی به آنها
بفروشید، روشتان سرع قدیم مشود و آنها اشتراکشان را لغو خواهند کرد. نباید
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بیشتـر ایملهـای کـه مفرسـتید تبلـغ ـرای فـروش باشنـد، بلکـه بایـد محتـوای
ارزشمند رای مخاطن داشته باشند.

 

5. خواندهشدن کل ایمل
رخ توصیه مکنند، ایملها باید کوتاه باشند، در واقع طول ایمل در اولویت دوم
ــویت اول مرتبــط ــودن و کیفیــت آن اســت. اگــر محتــوای عــال و قــرار دارد، اول
مقاعدکننده تهیه کنید، ایمیلتان خوانده مشود. مثلا ارسال ایملهای کوتاه، در
اـن روش، ایمـل حـاوی خلاصـهای از یـک محتـوا اسـت و در ادامـه آن از خواننـده
خواسته مشود رای خواندن تمام محتوا در سایت روی لینک موجود در متن ایمل

کلیک کند.

ایمــل رســانهای خصوصــ و بســیار قدرتمنــد اســت. بــه کمــک ایمــل متوانیــد
کمنهای مقاعدکننده نسبتا خودکاری ایجاد کنید. ان کار اگر بهدرستی انجام

شود، متواند بخشی ارزشمند از راهرد رسانهای آفلان و آنلان شما باشد.
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