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7 روش ساده رای جذابتر کردن محصول
در ان مقاله مخوانید که چگونه محصولاتی جذاب و موفق تولید کنید و چگونه
آنها را مدریت و نام رای آنها انتخاب کنید که به قویت توان ذاتی آنها و
انقال آن توان و تاثر ر مشتریان مورد نظر بیفزاید. البته ان فعالیتها دربهدر
انجام مشود و افقهای رنامهرزی بلندمدتی دارد؛ اما متوان گامهای کوچک رای
حفـظ تـازگ و سـرزندگ محصـول و قـویت مشاهـدهپذری و جـاذبه آن انجـام داد.
مـدریت محصـولات بسـیار شـبیه باغبـانی اسـت. در باغبـانی، دربـهدر گیـاهی تـازه

مکارند، اما گیاهان موجود مرتبا ررسی و نظارت مشوند.

 

در زر فهرستی از کارهای مختصر و سادهای مآید که رای ایجاد وفاداری در مشتریان
و افزایش فروش به شما کمک کنند.
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1. به روز کردن ظاهر محصول
بسیاری از شرکتها محصولات خوی را با ظاهری بد و نامرغوب به دنیا عرضه مکنند
که ان ظاهر تضمنکننده موفقیت محصول نیست. به خود محصول نگاه کنید

(رنگها، جذابیتها و قابلیت مشاهده نام آن).

 

2. به روز کردن بستهبندی محصول
محصول مصرف که در قفسه قرار گرفته و منتظر کسی است که آن را ردارد، باید
بسیار جذاب و کاملا در معرض دید باشد. آیا متوانید رای خره کردن چشمها، رنگ
درخشانتری در بستهبندی به کار رید؟ آیا متوانید وژگهای اصل محصول را در
سـطح رونـی آن بنویسـید؟ یـا شایـد بتوانیـد پنجـرهای شفـاف ـرای معلـوم شـدن

محصول اصل در بستهبندی قرار دهید.

 

3. مطمئن شوید که محصولتان حتما جذاب و استفاده از آن
راحت است

محصول شما باید حس و حال خوشایندی نز ایجاد کند؛ باید صاف، راق، نرم یا
دارای هر صفت دیگری باشد که با مورد استفاده آن متناسب است حتی تغراتی
جزئی در ظاهر، حالت و طرز کار آن متواند رضایت مشتری و جذابیت محصول را

افزایش دهد.

 

 .4هتر کردن هر مطلب چای که همراه محصول مآید
آیا متوانید ظاهر ان مطالب را هتر کنید؟ جلوه هتری به آنها بدهید؟ آنها را
واضحتر یا سودمندتر کنید؟ مطمئن شوید که محصول شما طوری است که آنها به
داشتن آن احساس افتخار خواهند کرد: من یک جگوار کروک 94، مدل XJS دارم.
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کتاب راهنمای ان ماشن در وشه چرم جذاب و سیاهی قرار گرفته که روی آن آرم
جگوار حک شده است حتی اگر روزی مجور شوم ان ماشن را بفروشم، وشه آن را

نگه خواهم داشت.

 

 .5هترن وژگ محصولتان را انتخاب کنید
هترن وژگ محصولتان را پیدا کنید. سپس عبارتی کوتاه بسازید که ان هترن
وژگ را به مشتریان انقال دهد. ان عبارت را روی محصول بستهبندی، روشور و
سار مکانهای قال رویت قرار دهید. متوانید از رچسبهای ساده (اما جذاب) با
چاپ رنگ استفاده کنید که رای ان منظور ساخته شده و سرعترن و ارزانترن راه

رای افزودن پیامهای بازاریای هستند.

 

6. شفافسازی در مورد اینکه هر محصول چه کاری و رای چه
کسی انجام مدهد

اگر بیش از یک محصول دارید، تفاوتها و موارد مصرف هر یک را توضح دهید (تا
به طور روشنی از هم متماز شوند). تعجب مکنید اگر بدانید که خطوط کل تولید

چقدر رای خریداران عادی پیچیده و مهماند.

 

7. آرم زیبا رای خود بسازید
شرکت «ال» نسخه قدیم آرم مشهور سیب مانند خود را که رنگآمزی رنگنکمان
مانندی داشت یا نسخهای زیبا و پیچیده که با طرح پلاستیک شفاف که از پشت
روشن شده است و نور محو سفیدی از پشت به آن تابیده شده عوض کرد. ان آرم
بالای تمام لپتاپهای جدید آنها جای گرفته و به آنها جاذبهای آشکارتر داده است.
آیا شما نز متوانید وجهه خود را با هتر کردن ظاهر آرم که روی محصولتان قرار

مگرد، قویت کنید.
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امیدوارم ان فهرست از چند ایده ساده و کارردی، خون را در رگهای بازاریای شما به
گردش درآورد! متوان کارهای بسیاری با محصولات و رای محصولات انجام داد حتی
اگر در حال حاضر ول و زمان کاف رای تهیه و عرضه محصول کاملا جدید نداشته

باشید.
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