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به فروشنده فوق ستاره تبدل شوید
در ان مقاله به نکات مهم کتاب معروف رایان تریسی اشاره مکنیم.

فروش به سادگ از قانون علت و معلول روی مکند. طرز فکر و توقعات شما،
نتاج را تعن مکنند.

ضعفهای خود را فرصتی عال رای خودسازی بدانید.

توانای فروش شما به باور شما از خودتان مروط است.

افکاری مثبت مانند «من خودم را دوست دارم و عاشق کارم هستم»، باعث افزایش
اعتمادبهنفس مشود.

آماده شدن و یادگری، فروشندگان حرفهای را از دیگران متماز مسازد.

افراد معمولا از خرید کردن مترسند، زرا از اشتباه کردن هراس دارند.

80 درصد فروش شما از 20 درصد فعالیتهایتان حاصل مشود.
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رای فروختن از فرمول آیدا  (AIDA)روی کنید که چهار مرحله دارد: جلب توجه،
ایجاد علاقه، ایجاد آرزو و تشوق به اقدام.

 

غالب فروشندگان، بهطور رسم آموزش ندیدهاند و با ان حال با ایجاد تغرات
کـوچک، متواننـد بیشتـر بفروشنـد. اصـل لبـه رنـده مگویـد: تغـرات کـوچک در
توانایهای مهم، متواند باعث ایجاد تغرات عظیم در نتاج شود. شاید شما فقط
در یک مورد خاص ضعیف عمل مکنید، مثلا در پاسخگوی به اعتراضات مشکل
دارید و یا از قطع کردن معامله هراس دارید. یادگری چند نکته ساده، شاید باعث

افزایش قال توجه مزان فروش شود.

نکته مهم دیگر آن است که قدرت فروش شما به ضعیفترن مهارت شما وابسته
ود. پس کاف زان درآمد شما خواهدنکننده من مهارت شما، تعاست. ضعیفتر
نیست که در بعض موارد قوی عمل کنید و به مهارتهای لازم دیگر توجهی نکنید.
نقاط قوتی که دارید، شما را به اینجا رساندهاند و از طرف دیگر ضعفهای شما باعث

مشوند از ان جلوتر نروید.

 

از کجا شروع کنیم؟
با خود قرار بگذارید که مانند فروشندگان فوق ستاره فکر کنید. آیا اتفاقات و شانس
باعث به وجود آمدن فروشندگان فوق ستاره مشوند؟ خر. قانون علت و معلول را
رسید، باعث شرایط درخشان و قطع خواهید به نتایجفراموش نکنید. اگر م

خاص را به وجود آورید که باعث نتاج درخشان مشوند.

دنیای رون شما با طرز فکر شما شکل مگرد. شما همان مشوید که تصورش را
دارید. شما تنها کسی هستید که آینده خودتان را شکل مدهید. فروشندگان فوق
ستاره چگونه فکر مکنند. آنها به طور شبانهروزی به هدفهای خود و نحوه رسیدن
به آنها فکر مکنند. تا آنجا که متوانند درمورد اهداف خود با دیگران صحبت

https://modiresabz.com


3

مکنند. آنها بهطور متوسط 5 تا  10رار یک فروشنده معمول مفروشند و به جای
تمرکز ر مشکلات و نکات منف ،ر روشهای فروش تمرکز مکنند.

مهمترن صفت فروشندگان موفق خوشبینی است. آنها خوشن هستند و فکر
مکنند که حتما موفق خواهند شد. بناران تماسهای بیشتری مگرند، اصرار

بیشتری مورزند و نهایتا بیشتر مفروشند.

 

نکات مهم دیگر:
به خود متعهد شوید تا در کار خود عالترن شوید.

کار فروش را با دل و جان انجام دهید.

مشاور خوی رای مشتریان خود باشید.

به فکر ایجاد روابط دوستانه بلندمدت باشید.

 

هدیهای باارزش رای شما
شما متوانید نسخه کامل ان کتاب را به زبان انگلیسی دانلود کنید. رایان تریسی
تصمیم گرفته است، ان کتاب را بهطور رایگان به شما هدیه بدهد. کاف است به
سـایت www.briantracy.com رفتـه و در سـتون سـمت راسـت، نـام خـود و آدرس

ایمیلتان را بنویسید تا کتاب رای شما ایمل شود.

 

مهمترن صفت فروشندگان موفق خوشبینی است.
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