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4 روش رای دیده شدن بیشتر محتوا
اغلب دوستان سایتهای دارند که در آن محتواهای منتشر مکنند. همچنن شاید
رسانههای اجتماع که محتواهای با حجم کمتر در آنها تولید مکنند. شاید هم به
اعضای خود ایمل مفرستند. روندی که روزبهروز جدیتر مشود ان است که نرخ
دیده شدن محتواها کمتر مشود. فرض کنید ایمیل ارسال مکنید و به افراد
مگویید که مقالهای را بخوانند. احتمالا افراد بسیار کم ایمل را مبینند و شاید از

هر 100 نفری که مقاله را رایشان مفرستید کمتر از 10 نفر، مقاله را ببینند.

ز وجود دارد. افراد در رسانههای اجتماعن ن موضوع در رسانههای اجتماعهم
شما، تمام پستها و مطالبتان را نمبینند. فرض کنیم فروش وژهای گذاشتهاید و
اسقبال خیل کم است. شاید دلل اصل آن باشد که نرخ دیده شدن مطلب شما در

رسانه اجتماع کم وده و افراد بسیار کم از ان فروش وژه خردار شدهاند.

در ان مقاله چهار راهکار ارائه مکنیم تا نرخ دیده شدن مطالب شما در سایت و
رسانههای اجتماع بیشتر شود.
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1. بازنشر مطالب
یک از راهکارهای ساده رای افزایش نرخ دیده شدن محتوا ان است که مطالبمان را
مرتب بازنشر کنیم. فرض کنید یک سال پیش، مقالهای را در سایتان نوشتهاید و الان
شاید ماهی 5 بار هم دیده نمشود. متوانید آن مقاله را بازآفرینی کنید؛ یعنی
نکات مقاله را ردارید، آن را خلاصهنویسی کنید یا یک جمله خیل مهم از مقاله را جدا
کنید و آن را بهعنوان یک پست رسانه اجتماع ارسال کنید؛ یعنی آن را از مقاله

سایت به یک جمله روی یک عکس تبدل کنید و آن را در اینستاگرام منتشر کنید.

در سایت، بسیار اثرگذار است. خیل قدیم حتی صرفا انتشار مجدد یک مقاله خیل
از بازدیدکنندگان سایت شما آن مقاله قدیم را ندیدهاند و مطلب رایشان کاملا
جدید خواهد ود. رای انجام ان کار در وردرس کاف است مقاله را ورایش کنید و

در ستون سمت راست تارخ انتشار مقاله را تغر بدهید.

 

2. انتشار پستهای قبل در رسانههای جدیدتر
موضوع دیگر ان است که ما معمولا از چند رسانه اجتماع استفاده مکنیم.  از
رخ رسانهها خیل وقت است که استفاده مکنیم، ول رخ از آنها کاملا جدید
هستند. مثلا شاید 5 سال است که از فیسوک استفاده مکنید و 5 سال پیش
پسـتی را در فیسـوک ارسـال کردهایـد کـه اغلـب مخاطبـان کنـونی، آن را ندیدهانـد.
بناران یک راه خلاقانه دیگر ان است که پستهای رسانه اجتماع قدیمتر را جدا
کنیـم و در رسانههـای دیگـر منتشـر کنیـم. مثلا پسـتهای فیسـوک را در لینکـدن،

اینستاگرام یا کانال تلگرام منتشر کنیم.

 

3. اعلام هترن مطالب
در پایان هر هفته یا ماه، رمخاطبترن یا ربینندهترن مقالات را معرف کنید. یا
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متوانید انتخاب خودتان را اعلام کنید. مثلا بگویید که از دید ما هترن مقاله هفته
گذشته ... ود.  همن موضوع جلبتوجه مکند و افراد بیشتری مآیند تا آن مقاله

را ببینند.

ان اصل کل را همیشه در ذهن خود داشته باشید که هر محتوای را که منتشر
مکنید، اگر تلاش زیادی رای دیده شدن آن نکنید، در هترن حالت توسط کمتر از

10 درصد مخاطبانتان دیده مشود.

 

4. اعلام غرهمزمان فروشهای وژه
فرض کنید یک فروش وژه محصول دارید. همیشه خوب نیست ان موضوع را به
صورت همزمان در تمام رسانهها اعلام کنید. هتر است با فاصله زمانی چند ساعته در
رسانههای مختلف اعلام کنید. ان کار باعث افزایش نرخ دیده شدن مطلب مشود.
حتی گاهی متوانید پستی را در تلگرام یا اینستاگرام پاک کنید و مجددا منتشر کنید
شود که لایکهای قبلی دارد؛ مثلا باعث من کار معاتا بیشتر دیده شود. البته ا
اینستاگرامتان را از دست دهید ول باعث مشود که نرخ دیده شدن افزایش پیدا

کند و افراد بیشتری مطالب آموزشی شما و مطالب تبلیغاتی شما را ببینند.

نکته آخر اینکه تولید محتواهای خوب کاف نیست. تمام تلاشتان را انجام بدهید تا
مطالب ارزشمند شما بیشتر دیده شود.
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