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نکاتی مهم در بازاریای ویدوی
وقتی صحبت از کسبوکار به میان مآید، حضور آنلان قدرتمند اهمیت زیادی پیدا
خواهد کرد. متوانید به شکلهای گوناگونی رای کسبوکارتان نشانی تجاری ایجاد
کنید؛ اما ویدو محوبیتی بیش از پیش پیدا کرده و مردم مایلند که محتوایشان را از
طرق ویدو عرضه کنند. بازاریای ویدوی موضوع کارآمدی است که متوانید آن
را به استراژی ساخت نشان تجاریتان بیفزایید و با تعداد زیادی از مردم ارتباط رقرار

کنید.

در سال  2014ژوهشی در مورد انواع روشهای بازاریای صورت گرفت و از همان
موقع مشخص شد که بازاریای ویدوی در حال افزایش است. در سال 2016، بیش
از 70 درصد از بازاریابها از ویدو استفاده کرده که مزان رضایت 82 درصدی آنها

حاک از موفقیت ان روش است.

63 درصد از ان بازاریابها عنوان کردهاند که باز هم مخواهند به همن روش ادامه
دهند. آمارها نشان مدهد سه هدف اصل استفاده از بازاریای ویدوی عبارتاند
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از:

آگاهسازی در مورد نشان تجاری .1

تولید مشتری .2

ایجاد تعهد در مشتری .3

 

هدف بازاریای ویدوی چیست؟
به چند دلل ویدو وسیلهای عال رای رقراری ارتباط با مخاطبان است. تفاوتی ندارد
که کسبوکار کوچک و تازهکاری داشته باشید یا از مدتها پیش کارتان را شروع کرده
باشید. مخاطبان شما به هر حال ویدوها را نگاه کرده و آن را از طرق شبکههای

ارتباط جمع آنلان رای دوستانشان ارسال مکنند.

شبکههای اجتماع نقش بسزای در بازاریای نشان تجاری شما دارند؛ با توجه به
مدتزمانی که مردم به طور روزانه در ان شبکهها مگذرانند و با توجه به افزایش
مدت زمان آپلود ویدو در شبکه اینستاگرام، باید در نظر داشته باشید که تا چه حد
متوانیـد از اـن شبکههـا هـره ریـد. اولـن دلیلـ کـه بایـد ویـدو را در اسـتراژی
بازاریای خود بگنجانید ان است که مخاطبان نسبت به شما احساس و تعهد پیدا
کنند. دیدن همیشه تاثرگذارتر از خواندن است. مردم همیشه دوست دارند با افراد

واقع و احساسات واقع سروکار داشته باشند.

 

چه چزی باعث موفقیت استراژی بازاریای ویدوی شما
مشود؟

هر موضوع که در ویدوی خود بگنجانید، به ارزش نشان تجاریتان اضافه شده و به
نوع رشد مکند. چه ان ویدوها تفریح و خندهدار باشند و چه رای آگاهی و
آموزش مردم ساخته شده باشند، متوانند نقش مهم در ساخت نشان تجاری شما
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ایفا کنند. در ضمن به یاد داشته باشید که هر چقدر هم ویدوهای شما خلاقانه
باشند، باز باید به مخاطبانتان توجه کرده و سلیقهشان را در نظر بگرید. باید بدانید
آنها به چه چزهای علاقه دارند و چه چزی مخواهند بدانند؟ انها سوالاتی

است که باید در هنگام ساخت ویدو از خود رسید.

 

احساسات را رانگزید
اگر یک استراژی بازاریای ویدوی بتواند کاری کند که احساسات زیادی در مخاطبان
ایجاد شود. ارزش زیادی به نشان تجاری خود خواهد افزود. زمانی که احساسات مردم
رانگیخته شود، آنها ویدوی مورد نظر را بارها و بارها به اشتراک مگذارند و نقد و
بحث زیادی حول محور آن ایجاد خواهد شد. ویدوهای خوب و احساسی رای چنن
منظوری عال هستند که نقش زیادی در ساخت نشان تجاری محصول مورد نظر ایفا

کردند.

 

به مخاطبان خود بیاموزید
گاهی اوقات هترن و محوبترن ویدوها آنهای هستند که چزی را به مردم
مآموزند. تهیه فال آموزشی ویدوی انجام کاری خاص به شدت مورد اسقبال قرار
مگرد. هر از چند گاه چزی را در گوگل جستوجو مکنید؟ ان روشی عال رای

درگر کردن مخاطب و نشان دادن تخصصتان به اوست.
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