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3 روش محوبیت رایگان کسبوکار بهکمک رسانهها
PR یا بهاختصار Public Relations یا خواهم در مورد روابطعمومن مقاله مدر ا
با شما صحبت کنم. روابطعموم علم است که به ما کمک مکند با رسانهها ارتباط
رقرار کنیم. منظور از رسانهها تمام مجلات، نشریات، تلوزون، رادو و... است که
بتوانیم با روشهای رایگان از طرق رسانهها خدمات و محصولات خودمان را تبلغ

کنیم یا کسبوکار و شرکت خودمان را معروفتر کنیم.

علم روابطعموم به ان موضوع مردازد که چگونه متوانیم با رسانهها دوست
شویم و ارتباط خوی داشته باشیم و بدون اینکه ول تبلیغات ردازیم بتوانیم از

راههای غرمسقیم اعتبار و شهرت کسب کنیم.

 

1. نوشتن مقاله در مجلات
مثلا متوانیم مقالهای را رای مجلهای ارسال کنیم که آن مقاله بههچوجه تبلیغاتی
نیست و کاملا آموزشی است و مطالب ارزشمندی را در خود دارد. همن مقاله به طور
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غرمسقیم متواند به ما در بازاریای خودمان یا کسبوکارمان کمک کند.

بسیاری از مجلات در اران حاضرند مقالات شما را چاپ کنند. اگر مطاق با معیارهای
خودشان باشد بهازای آن آدرس وبسایت شما یا آدرس ایمل شما و همچنن اسم

شما را بهعنوان نویسنده در مجله ذکر کنند.

بناران با ان روش غرمسقیم متوانید کانال ایجاد کنید که مخاطبان اگر از
مطلب نوشته شده شما خوششان آمد متوانند ارتباط خودشان را با شما حفظ کنند

و کمکم تبدل به دوستان یا مشتریان شما شوند.

 

2. مصاحبه با مجلات معتر
روش دیگر روابطعموم ان است که کاری کنیم یک مجله معتر با ما مصاحبه کند و
ان یک از قویترن روشهای بازاریای است که یک مجله با ما بهعنوان یک فرد
موفق یا در مورد محصول جدیدی که تولید کردهایم مصاحبه کند و همن موضوع
باعث مشود که محصول ما و خود ما معرف شویم و معمولا احتمال خوانده شدن
مصاحبهها در اران خیل بیشتر از مقالات است؛ بناران اگر بتوانیم در ان کار موفق

شویم افراد زیادی با کسبوکار ما آشنا خواهند شد.

 

3. حام مسابقات و نظرسنجها
روش دیگر روابطعموم که بهراحتی متوانیم از آن استفاده کنیم ان است که با
مجلات و رسانه‌هـای دیگـر تمـاس بگریـم و از آنهـا درخواسـت کنیـم کـه مسـابقه،
نظرسنج و... را رگزار کنند و ما بهعنوان حام رنامه هدایای از محصولات خودمان
را از طرف آن مجله به خوانندگان بدهیم که معمولا در ان حالت نام ما یا کسبوکار
مـا بهعنـوان حـام اـن مسـابقه در مجلـه ذکـر خواهـد شـد و حتـی شایـد عکـس
محصولات ما را بهعنوان جواز در مجله چاپ کنند که متواند اعتبار زیادی رای کار

ما ایجاد کند.
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اغلب کارآفرینان و کسانی که کسبوکارشان را بهتازگ شروع کردهاند معمولا ودجه
کاف ندارند که در تبلیغات گرانقیمت سرمایهگذاری کنند؛ بناران هر کارآفرن یا هر
شرکت نوپای یک از هدفهایش باید ان باشد که بتواند با رسانهها کاملا دوست
باشد و ان دوستی با رسانهها با سود رساندن به رسانهها آغاز مشود نه اینکه فقط
منـافع خودمـان را در نظـر بگریـم. شایـد لازم باشـد بارهـا یـا ماههـا مقـالات بسـیار
ارزشمندی را ارائه کنیم که بههچوجه هچ اشارهای به کسبوکار ما نمکند و کمکم

ان فرصت به ما داده شود که کسبوکار خودمان را هم به خوانندگان معرف کنیم.
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نتیجه
از امروز ر ان موضوع فکر کنید که چگونه متوانید از رسانههای اطرافتان مانند
رادو، تمام مجلات و حتی سایتهای خری مهم ارانی استفاده کنید و همکاریهای

را شروع کنید که به نفع دو طرف باشد.

[message_box/]

 

https://modiresabz.com

