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بازاریای کتاب به روش اسلایس پیتزا
تابهحال 8 کتاب تالیف کردهام و بیش از 20 کتاب را ترجمه کردهام. رخ از ان
کتابها به چاپ دهم رسیده است. تاکنون بیش از 250000 نسخه از کتابهایم
فروختـه شـده اسـت. نکتـه جـالب آن اسـت کـه قریبـا هچکـدام از اـن کتابهـا در
فروشگاههای کتاب فروخته نشده است! روشهای بسیار هتری رای بازاریای کتاب و
فروش آن وجود دارد. ان مقاله بخشی از دوره «کارخانه تولید اطلاعات» است. اگر
ناشر یا نویسنده هستید و به نحوی با بازاریای کتاب سروکار دارید با نکات کارردی
ان مقاله، فروش کتابهای خود را افزایش دهید. البته نکات گفته شده بیشتر رای

کتابهای تخصص و آموزشی قالاستفاده است.

من معقدم که بدترن جا رای فروش کتاب، کتابفروشی است. در کتابفروشیها
کتاب شما کنار صدها یا هزاران کتاب دیگر قرار مگرد و به چشم نمآید. همچنن
احتمال پیدا شدن آن توسط علاقهمندان واقع بسیار کم است. هترن راه افزایش
فروش کتاب، بازاریای مسقیم است. رای بازاریای مسقیم از ایده اسلایس رایگان

پیتزا استفاده کنید!
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ایده اسلایس رایگان پیتزا رای بازاریای کتاب!
یک از مهمترن اصول در بازاریای کتاب آن است که اغلب یک نکته جالب در کتاب
باعث مشود مخاطب آن را بخرد. کسانی که بهصورت حضوری کتاب مخرند کتاب
را ورق مزنند. اگر اتفاقا به یک نکته جالب و جذاب رسند که توجهشان را جلب

کند، کتاب را تهیه مکنند.

فـروش کتـاب و کلا محصـولات آمـوزشی را بـه فـروش پیتـزا تشـبیه مکنـم. یکـ از
راحتترن راههای فروش پیتزا آن است که با دادن یک قطعه رایگان پیتزا، افراد را
علاقهمند کنیم، اشتهای آنها را بیشتر کنیم تا جای که حاضر شوند یک پیتزای کامل
از ما بخرند. شما هم بهعنوان نویسنده کتاب باید اسلایسهای از پیتزا تهیه کنید و

آن را بهصورت رایگان در اینترنت و بهصورت آفلان منتشر کنید.

افراد بسیار کم ان فرصت را خواهند داشت تا به کتابفروشی روند و اتفاقا کتاب
شما را ببیند، آن را ورق زنند و اتفاقا به نکته جالب رخورد کنند و کتاب را بخرند! راه
بسیار سادهتر آن است که خودتان کتابهای الکترونیک کوچک تهیه کنید و آنها را
در اینترنت بهصورت رایگان منتشر کنید. همچنن متوانیم ویدوها یا فالهای

صوتی درست کنید و از آنها رای بازاریای کتاب استفاده کنید.

[message_box/]

 

1. انتشار کتاب الکترونیک رای بازاریای کتاب
یـک فصـل کتـاب را بـه کتـاب الکترونیکـ تبـدل کنیـد و در صـفحه آخـر آن فصـل،
اطلاعات کتاب کامل را اضافه کنید. هتر است فصل اول کتاب را منتشر نکنید! فصل
اول اغلب کتابها بهنوع مقدمه است و حاوی مطالب جذاب نیست؛ بناران
بهاندازهکاف اثرگذار نخواهد ود. هترن فصل کتاب را منتشر کنید و بهصورت رایگان
در اختیـار همـه قـرار بدهیـد. بـاتوجهبه تجربـه شخصـام، هتـر اسـت جلـد کتـاب
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هام ایجاد نکند. یک جلد متفاوت طراحکتاب نباشد تا ا جلد اصل الکترونیک
کنید.

گزینه دیگر آن است که خلاصه کتاب را بهصورت الکترونیک منتشر کنید و در اختیار
همه قرار دهید. بسیاری از نویسندگان نگران هستند که با ارائه رایگان بخشهای از
کتاب یا خلاصه کتاب، فروش کتاب کاهش خواهد یافت؛ ول تجربه نشان داده که
معمـولا عکـس اـن موضـوع اتفـاق مافتـد؛ یعنـی افـراد موقـع خریـد کتـاب وقتـی
احساس مکنند با کتاب و مطالب آن آشنا هستند، راحتتر آن را مخرند. یادتان
نرود در انتهای ان خلاصه کتاب، روش تهیه کتاب کامل را توضح دهید. روش تهیه
کتاب متواند مراجعه به سایت شما یا ارسال عددی خاص به سامانه پیامکتان

باشد.

 

2. ساختن مکمل کتاب رای خوانندگان
روش خلاقانهتر تهیه مطالب مکمل رای خوانندگان کتاب است. فرض کنید کتای
درباره آشزی نوشتهاید. در ان روش یک کتاب الکترونیک تهیه مکنید که چند
دستور غذای دیگر در آن موجود است و ابتدای کتاب الکترونیک منویسید که ان
کتاب رای خوانندگان کتاب آشزی من تهیه شده است. پس از خواندن آن کتاب،
چند نکته مکمل را در ان کتاب الکترونیک یاد بگرید. اگر مطالب ان اوک جذاب
باشد، شما خودتان را بهخوی بهعنوان نویسنده کتاب معرف کردهاید. بخشی از

علاقهمندان سراغ کتاب اصل شما مروند.

 

3. ویدوهای رای خریداران کتاب!
روش بعدی تهیه فیلم رای خریداران کتاب است! شما یک یا چند فیلم 5 دقیقهای
تهیه مکنید و آنها را در سایتهای ویدوی منتشر مکنید. در ان فیلم هچ
تبلیغ از کتاب خود نمکنید! بلکه روی صحبتان با خوانندگان کتاب است؛ مثلا
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مگوییـد: «سلام. ژان بقوسـیان هسـتم. نویسـنده کتـاب شکسـتن مرزهـای فـروش.
تشکر مکنم که کتاب مرا تهیه کرده و خواندهاید. مخواهم رای شما خواننده
گرام کتاب، نکات مهم را دوره کنم.» چنن فیلمهای هم رضایت خریداران کتاب را
بیشتر مکند و هم افراد جدید را ترغیب مکند سراغ کتاب شما روند و آن را تهیه
کنند، حتی متوانید روی جلد کتاب لینک ان فیلم را بنویسید تا کسانی که کتاب را

نمخرند هم بتوانند فیلم را دانلود کنند.

 

4. وبینار و لاو نکات کلیدی کتاب
وبینارهای رگزار کنید و در آن در حدود 30 تا 60 دقیقه درباره کتاب خود صحبت
کنید. بحث را تبلیغاتی نکنید. فرض کنید یک از دوستان شما درخواست کرده نکات
مهم کتاب را در یک ساعت رایش بازگو کنید. با ذوق و شوق صحبت کنید. مهمترن
ایدهها و مطالب را بگویید. سع نکنید مطالب ارزشمند را حذف کنید. در پایان وبینار

یا لاو یک کون تخفیف بدهید تا علاقهمندان کتاب را سفارش بدهند.

 

5. صوت یا پادکست بسازید
روش دیگر، تهیه یک فال صوتی است که مطالب مفید کوتاهی از کتاب را توضح
مدهد. فالهای که مسقیما توسط نویسنده کتاب ضبط مشود موردتوجه
بسـیار بیشتـری قـرار مـگرد و بـاعث مشـود مخاطبـان بـه آن گـوش فرادهنـد و در
ودن محتوا به کتاب شما علاقهمند شوند. پادکستهای منظم هفتگصورت مناسب

یا ماهانه هم متواند به رشد مخاطبان شما کمک قالتوجهی کند.
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ان اسلایسهای پیتزا را کجا منتشر کنیم؟
سـادهترن کـار آن اسـت کـه در گوگـل عبـارت «دانلـود کتـاب» را جسـتوجو کنیـد.
وبسایتهای زیادی را خواهید یافت که هزاران کتاب رایگان رای دانلود دارند. اغلب
ان سایتها امکان آپلود کتاب را هم دارند. کتابهای الکترونیک خود را در ان
سایتها آپلود کنید. البته معمولا چند روز طول مکشد تا توسط مدر وبسایت
تایید شود و در سایت نمایش داده شود. اگر مخواهید کتاب الکترونیک شما
تایید شود تا جای ممکن تبلغ نکنید. فقط در صفحه آخر در چند خط روش تهیه

کتاب کامل را توضح دهید.

تعداد صفحات کتاب الکترونیک نباید خیل زیاد باشد. اولن کتای که نوشتم
«شکستن مرزهای فروش» نام داشت. ابتدا یک کتاب الکترونیک 30 صفحهای تهیه
و منتشـر کـردم و فـروش کتـاب را افزایـش داد. بعـد 92 صـفحه را کتـاب را بهصـورت
رایگان در سایت گذاشتم و فروش کمتر شد! شما نباید آنقدر قطعات پیتزا ارائه کنید
تا مخاطب کاملا سر شود. مطالب کوتاه و جذاب که خواندنش کمتر از 10 دقیقه

زمان بخواهد فروش را افزایش مدهد!

روش دیگر استفاده از رسانههای اجتماع است. حتما مدانید که مدتی است که
متوان در اینستاگرام فیلمهای 60 ثانیهای منتشر کرد. از ان فرصت استفاده کنید و
در بخشهای یکدقیقهای، درباره کتاب خود نکاتی را منتشر کنید. جملاتی از کتاب را
بهعنوان پست در اینستاگرام و تلگرام منتشر کنید. با کمک تلگرام پیامهای صوتی
ضبط کنید و رای دیگران ارسال کنید. کانال تلگرام درست کنید و مطالی آموزشی

درباره کتابتان منتشر کنید.

همچنــن از رسانههــای اجتمــاع تخصصــتر مثــل لینکــدن اســتفاده کنیــد و بــا
جستوجو افراد مرتبط را بیابید و مطالب مفید منتشر کنید.
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فروش کتاب به یک چز بستگ دارد!
نکته آخر اینکه به نظر من مزان فروش کتاب فقط به یک چز بستگ دارد: انگزه و
تلاش نویسنده آن! هیچگاه به امید ناشر نباشید تا رایتان کاری انجام دهد. شما
بهتنهای متوانید کاری کنید که کتاب شما رفروش شود. هچگاه خودتان را فریب
ندهید که چون مطالب کتاب خوب است در یا زود تمام دنیا خواهند فهمید.
خودتان پیشقدم شوید و به تمام دنیا نشان دهید چه نویسنده توانمندی هستید و

کتابتان چقدر ارزشمند است!

 

اگـر مـدرس یـا نویسـنده هسـتید ـرای آشنـای بـا پشتصـحنه صـنعت آمـوزش و
موفقیتهای بیشتر حتما کتاب مدرس مرجع را مطالعه کنید!
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