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رگزاری کمن با 5 استوری اینستاگرام
امروزه کمتر کسی را پیدا مکنید که در روز، چند بار به اینستاگرام سر نزند. ان رسانه

اجتماع فرصت خوی رای کسبوکارها ایجاد کرده تا فروش را افزایش بدهند.

اسـتوری اینسـتاگرام، هترـن بخـش آن ـرای ایجـاد فـروش اسـت. شمـا در پسـتها
متوانید با مطالب مفید و کمککننده، اعتماد مخاطب را جلب کنید و در استوری
محصول را معرف کنید و حتی به سایت لینک بدهید تا بازدیدکنندگان استوری به

سایت روند و خرید را انجام بدهند.

معرف محصول و گفتن قیمت آن در استوری کاف نیست. رای داشتن فروش زیاد،
لازم اسـت از کمـن اسـتفاده کنیـد. بـه زبـان سـاده، کمـن مجمـوعهای از عملیـات

بازاریای متوال است که شخص را رای خرید آماده مکند.

در ان مقاله یک روش ساده و کاردی مگوییم تا با 5 استوری متوال، کمن
فروش رگزار کنید و فروش از طرق استوری را افزایش دهید.
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ن فروش با 5 استوری متوالرگزاری کم
استوری اول: چه؟

در اولن استوری درباره «چه» توضح بدهید؛ یعنی دقیقا بگویید محصول شما چه
چزی است. تعریف ساده و مشخص از محصول ارائه بدهید. شاید فکر کنید ان
موضوع خیل بدهی است و همه مدانند محصول من چیست. بیشتر وقتها
انطور نیست. مخاطب باید دقیقا بداند محصول شما چه چزی است و چه چزی
نیست. فرض کنید مخواهید در اینستاگرام کفش ورزشی بفروشید. بسیاری از افراد
دقیقا نمدانند کفش ورزشی چیست و چه تفاوتی با کفشهای دیگر دارد. اصلا چه
نکاتی در ان کفشها لحاظ مشود تا در دسته کفشهای ورزشی قرار بگرند. در ان
اسـتوری هـچ صـحبتی از محصـول خـاص خودتـان نمکنیـد و فقـط دربـاره دسـته

محصولات صحبت مکنید. درواقع کفشهای ورزشی را به مخاطب معرف مکنید.

استوری دوم: چرا؟
در استوری بعد به ان موضوع ردازید که چرا مخاطب باید از ان دسته محصولات
استفاده کند. مخاطب چرا باید کفش ورزشی بخرد؛ درحالکه ورزشکار نیست. در ان
ردازی کنید. به مخاطب پیشنهاد بدهید که زندگخلاق باشید و رویا قسمت کم
سالم و جدیدی شروع کند که در آن هر روز نیم ساعت ورزش مکند. از نتاج ان کار
هتری داشته باشد. حتی زندگ رانرژیتر شود و روحیه تواندزنید. شخص م مثال
شخص و کاری او هم هتر مشود و توان مبارزه با مشکلات افزایش میابد. بسیاری
از مخاطبان محصول شما را نمخرند؛ چون دقیقا نمدانند چرا باید ان کار را انجام

بدهند!

استوری سوم: چگونه؟
در ان استوری دقیقا توضح بدهید مخاطب چگونه متواند یک کفش ورزشی
مناســب بخــرد. در اــن قســمت معیارهــای مشخصــ بگوییــد بــاعث یــک خریــد
موفقیتآمز شود. درواقع خیل کوتاه توضح بدهید چه نکاتی را لحاظ کند تا از
خرید اشتباه دوری کند. ان کار باعث مشود اعتماد مخاطب جلب شود و شما را
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مشاوری ارزشمند بداند. اگر مخاطب ببیند شما به او کمک مکنید، خیل راحتتر از
شما خرید خواهد کرد. بسیاری از مردم خریدی را انجام نمدهند؛ چون روش انتخاب

و خرید محصول مناسب را بلد نیستند.

استوری چهارم: پیشنهاد وژه
در ان استوری مسقیما محصول خاص خودتان را معرف کنید و پیشنهاد وژهای
ارائه کنید. منظور از پیشنهاد وژه آن است که مزیت خاص رای خریداران در نظر
بگرید که همیشگ نیست. مثلا بگویید کسانی که تا چهارشنبه ساعت 4 بعدازظهر
اـن خریـد را انجـام بدهنـد، ارسـال آن رایگـان خواهـد ـود. اگـر کمـ خلاق باشیـد
متوانید همراه محصول هدایای ارزشمندی بدهید که رای شما هزینه خاص ندارد.
وی آموزشی کوتاه هدیه بدهید که شامل معرفمثلا همراه کفش ورزشی یک وید

ورزشهای ساده و چند اپلیکیشن کارردی در ان زمینه است.

زمان فروش وژه هتر است کوتاه باشد؛ مثلا یک تا سه روز. هرچه ان زمان طولانیتر
باشد، افراد خریدشان را به بعد موکول خواهند کرد و شاید درنهایت فراموش کنند که

از شما خرید کنند.

استوری پنجم: قویت پیشنهاد
در چهار استوری قبل مخاطب را رای خرید آماده کردهاید؛ ول هنوز تردیدهای زیادی
وجود دارد. شخص شاید در آستانه تصمیمگری است؛ ول هنوز مطمئن نیست که

ان خرید کار درستی باشد.

در استوری پنجم لازم است به مخاطب نشان بدهید که تنها نیست! به زبان سادهتر
نشان بدهید افرادی دیگری وجود دارند که به شما اعتماد کردهاند و از ان کار
پشیمان نیستند. در ان استوری متوانید فرایند بستهبندی و ارسال سفارشات را
نشان بدهید. درواقع به شخص مردد مگویید افراد دیگری خریدشان را انجام دادند.

شما هم نگران نباشید و خرید را نهای کنید.

یک راه دیگر، نمایش نظر ویدوی یک از خریداران است که از خریدش راض است.
همچنن اگر موجودی انبار در حال اتمام است، متوانید موجودی محصول را اعلام
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کنید. ان موضوع باعث افزایش سرعت فروشها مشود.

ان کمن مرحلهای را حتما در اولن فرصت تست کنید تا نتیجهاش را ببینید. البته
پارامترهای زیادی در مزان موفقیت ان کمن دخل هستند. روز و ساعت ارسال
استوریها در مزان دیدهشدن آن نقش مهم دارد. فاصله زمانی ارسال استوریها
هم مهم است. همچنن هرکدام از ان 5 گام بهجای یک استوری متواند چند
استوری باشد. نکته مهم آن است که بهاندازه کاف سعوخطا کنید و هر بار کارهای
که انجام دادید و نتاج را یادداشت کنید و ررسی کنید تا در کمنهای بعدی نتاج

را هود بدهید.

 

یک پیشنهاد دیگر!
اگر صحبت جلوی دورن رایتان کار آسانی است، متوانید بهجای ارسال ان 5
استوری، تمام موارد گفتهشده در ان مقاله را بهصورت متوال در یک لاو کوتاه
توضح بدهید. زمان لاو هتر است کمتر از نیم ساعت باشد. البته در لاو باید
بتوانید با اعتمادبهنفس بالا صحبت کنید و دیگران را ترغیب به خرید کنید. چند روز
قل از شروع لاو، بهاندازه کاف اطلاعرسانی کنید و افراد را تشوق کنید که در ان

لاو شرکت کنند. انتخاب نام لاو هم در مزان مشارکت افراد اهمیت زیادی دارد.

 

["message_box text_color="light]

اگر درونگرا هستید!
رخ از صاحبان کسبوکار به دلل شخصیتشان حاضر نیستند جلوی دورن بیایند و
استوری ضبط کنند. اگر جزو ان دسته هستید، متوانید دورن را به سمت محصول
بگرید و توضیحات لازم را ارائه کنید. حتی متوانید از عکسنوشته استفاده کنید؛

ول بدانید اثرگذاری صحبتهای شما بیشتر است.

[message_box/]
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همنالان یک از محصولات خود را انتخاب کنید و اولن کمن فروش 5 مرحلهای
خودتان را با کمک استوری اینستاگرام رگزار کنید!
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