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خلاصه کتاب: فروش شکاف
آنچه در چکیده کتاب «فروش شکاف، نوشته جیم کینان» مآموزید
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فروش محصولات و خدمات بسیار دشوار است.

مشتریان میلونها دلل رای نخریدن دارند.

شاید فروشنده رای نهای کردن یک معامله ماهها وقت صرف کند و در لحظه آخر به
خاطر یک مسئله کوچک یا کم تغر قیمت، معامله را از دست بدهد.

در نتیجه، فروشندگان نمتوانند هزینه اشتباهات فردی که مانع موفقیتشان مشود
را ردازند.

کینان، مری فروش، یک استراژی منطق بهنام «فروش شکاف» ارائه مدهد تا
فروشندگان بتوانند اشتباهاتشان را کاهش داده و نتاج را هود بخشند.

اگرچه کینان زبان عامیانهای دارد، اما مدرسز معقد است او روشهای نوآورانهاش
را با جزئیات کامل توضح مدهد.
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