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خلاصه کتاب: کوفته بستنی
آنچه در چکیده کتاب «کوفته بستنی، نوشته ست گادن» مآموزید
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عنوان عجیب کتاب ست گادن بهوضوح نشان مدهد که او روش جلبتوجه شما
را بهخوی مداند.

ان بازاریاب هوشمند، فورا به کنجکاوی شما پاسخ داده و توضح مدهد که اضافه
کــردن روشهــای «بازاریــای نــون» مثــل پادکســت یــا ویــدوهای وروســی بــه
استراژیهای سنتی به همان اندازه نتیجهبخش است که اضافه کردن کوفته به

بستنی.

در ان مثال، کوفته یک محصول عام است که با روش‌های بازاریای سنتی فروخته
مشود.

بهجای اضافه کردن عناصر بازاریای نون به آگهیهای قدیم، درک درستی از محیط
در حال تغر بازاریای اجتماع امروز به دست آورید و از آن به نفع محصولتان

استفاده کنید.

گادن معقد است که شرکتها رای بقا باید ازارهای بازاریای خود را تغر دهند،
زرا نظراتی که از گروههای مردم گرفته مشود، بسیار موثرتر از نظرات یک نفر است.

او موج جدید بازاریای را به 14 اصل قسیم مکند که بازاریابان متوانند بهطور
جداگانه یا ترکی از آنها استفاده کنند.

مدرسز مطالعه ان کتاب کوچک ارزشمند را به همه پیشنهاد مکند، زرا شامل
مطالعات موردی و مثالهای است که رای همه افرادی که ایده، محصول یا خدمتی

مفروشند موثر است.
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