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خلاصه کتاب: فروش با هدف شاخص
آنچه در چکیده کتاب «فروش با هدف شاخص، نوشته لزا اِرل مکلود»
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مآموزید
اگر به واژگان مرتبط با کلمه «شاخص» رجوع کنید، به مواردی مانند «رهر شاخص»،

«زشک شاخص» و «سرباز شاخص» رمخورید.

آیا تاکنون چزی درباره «فروشنده شاخص» شنیدهاید؟ خیل بعید است، اما لزا اِرل
مکلود معقد است که فروش قابلیت تبدل شدن به یک حرفه شاخص را دارد.

مـردم بهشـدت بـه محصـولات و خـدماتی وابسـته هسـتند کـه شخصـ بـه آنهـا
مفروشد: مثل داروهای که سلامت آنها را تامن مکند یا وسال نقلیهای که

آنها را به محل کارشان مرساند.

مکلود موضوع موردنظر خود را با داستانهای جالب مآمزد و در اختیار ما قرار
مدهد.

او با روشی جذاب و آرام توضح مدهد چرا فروشندگانی که یک هدف شاخص
دارند، از سار فروشندگان یهدف پیشی مگرند.

او اعقاد دارد که فروش یک از رترن مشاغل است و اثر ان باور در فروش موثر را
نشان مدهد.

مدرسز مطالعه راهنمای فروش جذاب او را به هرکسی پیشنهاد مدهد که چزی
رای فروش دارد.
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