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6 دلل اهمیت وبلاگنویسی در بازاریای و سئو
آیا وبلاگنویسی همچنان مهم است؟ اعداد و ارقام مگویند بله مهم است. هر ماه
70 میلون پست جدید ارسال مشود و 42 درصد وب فقط روی وردرس ساخته
شده است. در نتیجه، وبلاگنویسی همچنان بخش مهم از استراژی بازاریای آنلان
اسـت. در یـک نظرسـنج جدیـد، از ـن تمـام حالتهـای بازاریـای محتـوا از جملـه
ویـدوها، اینفوگرافیکهـا، کتابهـای الکترونیکـ و رویـدادهای آنلاـن، 90 درصـد
کسـبوکارها در 12 مـاه گذشتـه ـرای کمـک بـه بازاریـای رنـدهای خـود از وبلاگهـا
استفاده کردهاند. اما، با توجه به حجم بیش از حد محتوا در اینترنت فقط متوانید
با استراژی درست، تمرکز ر سئو و وقت گذاشتن رای شناخت مشتریان به ان هدف
رسید. با ان حال، اگر وارد حوزه سئو شدهاید یا بازاریاب محتوا ودهاید، شاید تردید
داشته باشید که آیا هنوز طراح استراژی وبلاگنویسی یا رونسپاری وبلاگ‌نویسی

ارزشش را دارد؟

رسانههای اجتماع به بخشی اساس استراژی محتوا تبدل شدهاند، اما به ان
معنی نیست که وبلاگها یاثر شدهاند. وبلاگنویسی ترافیک بیشتری به سایت
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مآورد، باعث شناساندن و قویت رند مشود، آن علاقهمندان و ترافیک را به
مشتری تبدل مکند و به جذب مخاطب کمک مکند. باانحال، تولید وبلاگهای
تاثرگذار موضوع دیگری است. پس با ان‌که وبلاگها مهم هستند، اما باید رای
طراح یک استراژی موثر که مخاطبان شما را جذب کرده و افزایش دهد و مردم را به

سر زدن مجدد به سایتان ترغیب کند وقت بگذارید.

 

چرا وبلاگنویسی هنوز مهم است؟
چـرا وبلاگنویسـی ـرای رنـدها ضـروری اسـت و اسـتراژیهای رنـدهای رتـر ـرای

تاثرگذاری وبلاگهایشان در عصر متغر بازاریای آنلان چیست؟

1. وبلاگنویسی باعث ایجاد وفاداری و اعتماد مشود
وبلاگها به ایجاد وفاداری و اعتماد کمک مکنند. ارائه مشاوره و اطلاعات معتر به
مصرفکنندگان باعث افزایش اعتبار شرکت در آن حوزه مشود. وبلاگها راه بسیار
خوی رای جذب تدریج مخاطبان و اثبات تخصص خودتان در آن صنعت و محصول
است. هود محتوا فقط با ترکیب تخصص، اقتدار و اعتبار (E-A-T) حاصل مشود.
با انکه E-A-T عامل مهم در رتبهبندی نیست، اما گوگل گفته که ان ترکیب در
روش الگـوریتمش ـرای تحلـل و تشخیـص محتـوا نقـش دارد. پـس ـرای محتـوا و

سایت به اطلاعات دقق، آموزنده و مفید نیاز دارید.

2. وبلاگنویسی باعث معروفیت مشود
نکته مهم بعدی در تولید محتوای عال، اطمینان از هینه ودن آن رای موتورهای
جستجو است. وبلاگهای که به سوالات مصرفکنندگان پاسخ مدهند، رای سئو
مفید هستند. علاوه ر ان، گنجاندن کلیدواژه‌ها در عنوانهای جذاب اصل و فرع و
همچنـن در محتـوای منحصـربهفردتان راهـی مطمئـن ـرای افزایـش بازدیـد از سـایت
است. لینکدهی داخل سایت راه دیگری رای افزایش بازدید از آن است. گنجاندن
لینک در سار صفحات، وبلاگها و صفحات محصول در سایت متواند به شناساندن
و قدرت بیشتر رند کمک کند. همچنن باید طول وبلاگها را متناسب با موضوع در
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نظر بگرید تا بتوانید به همه جنبههای موضوع ردازید و همچنن طول آن وبلاگ
بهاندازهای باشد که به رتبه هتر شما در نتاج موتورهای جستجو (SERPs) کمک
کند. استفاده از تصاور هم روش عال دیگری رای افزایش مقدار محتوا و افزایش

بازدید است.

3. وبلاگنویسی باعث شناساندن رند مشود
محتوای جدید و دستاول متواند رندتان را ن رقبا شاخص کند. وقتی مخاطبان
دنبال پاسخ سوالات خود هستند یا مخواهند مطالب بیشتری یاد بگرند، رند شما
در صدر نتاج جستجو قرار مگرد و اطلاعات موردنیاز را به آنها مدهد. هرچه
بیشتر در استراژی وبلاگنویسی سرمایهگذاری کنید، امکان شناساندن رند در نتاج

جستجو و اشتراکگذاری محتوایتان در رسانههای اجتماع بیشتر مشود.

4. وبلاگنویسی باعث تولید علاقهمندان جدید مشود
اگر مصرفکنندگان محتوای شما را دوست داشته باشند، احتمالا مطالب بیشتری
مخواهند. ان یک راه عال رای بهدستآوردن علاقهمندان جدید و عضو کردنشان
در فهرست ایمیل خودتان است و هتر از ارائه کون تخفیف و درخواست از آنها
رای عضو شدن در ان فهرست است. با ان روش، وبلاگها قل از درخواست
اطلاعـات از مخاطبـان بـا آنهـا ارتبـاط رقـرار مکننـد. اگـر مخاطبـان تصـمیم بگرنـد
محتوای شما را در سایتان بخوانند، به ان معنی است که از قل محتوای شما را
پسندیدهاند و مخواهند مطالب بیشتری بیاموزند. محتوای منحصربهفرد و مفید
باعث ارتباط بیشتر مخاطبان با رندتان مشود. سپس متوانید پاپآپ اشتراک را
در انتهای وبلاگ قرار دهید تا بتوانند یدرنگ اطلاعات خود را وارد کنند و به خواندن

ادامه دهند.

5. وبلاگنویسی باعث تعامل مشود
یک از اهداف اغلب بازاریابان محتوا، ادامه رابطه با مشتریان فعل و ایجاد ارتباط با
مشتریـان جدیـد اسـت. وبلاگهـا در مقایسـه بـا پسـتهای مرـوط بـه محصـولات و
خــدمات قــابلیت اشتراکگــذاری بیشتــری دارنــد و مخاطبــان متواننــد آنهــا را در
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رسانههای اجتماع با دیگران به اشتراک بگذارند. وبلاگ راهی عال رای آموزش
مشتریان، ارائه نکات و روش استفاده از محصولات و خدمات و ایجاد ارتباط بیشتر
مخاطبان با رندتان است. یادآوری تدریج رند به مخاطبان از طرق محتوا متواند
ان خوانندگان را به مشتریان همیشگ شما تبدل کند. بهعلاوه، وبلاگها متوانند
نکــات جــالی بــه ســفر خریــد مشتــری اضــافه کننــد و فرصــتهای مختلفــ ــرای
اشتراکگذاری محتوایتان ایجاد کنند. در نهایت، وبلاگنویسی مصرفکنندگان را با
موضوعـاتی درگـر مکنـد کـه از قـل بـه آنهـا علاقـه دارنـد یـا مخواهنـد مطـالی

دربارهشان بیاموزند و همچنن هیجان تعامل با شما را افزایش مدهد.

6. وبلاگنویسی کمک مکند نیازهای مشتری را بشناسید
در کل، مصرفکنندگان زمان کاف رای خواندن وبلاگها ندارند، پس باید آنچه
رایشان جذاب است را شاخص و ررنگ کنید تا بیشتر در صفحهتان بمانند. هدف
وبلاگنویسی ان است که خود را جای مشتری بگذارید و به سوالاتش پاسخ دهید.
ان کار هم رای شما و هم رای مشتری مفید است. بهانترتیب، فرصتی رای تحقق
بیشتــر دربــاره بــازار هــدف و شنــاخت آن پیــدا مکنیــد و مخاطبــان هــم اطلاعــات
موردنیازشـان را دریـافت مکننـد. همچنـن، وبلاگ‌هـا فضـای جـذاب ـرای دریـافت
بازخورد و نظرات ایجاد مکنند و متوانید فرصتهای عال رای هود خود پیدا
کنید و با ایدههای جدید رای تعامل از طرق وبلاگ آشنا شوید. مثلا، شاید فردی
سوال مطرح کرده باشد و همان سوال موضوع عال رای پست وبلاگ بعدی شما
شود. ان روش رای الهام گرفتن و خلق پستهای بعدی، ارتباط با مشتریان و درک

نیازهای آنها عال است.

 

آینده وبلاگنویسی چگونه است؟
وبلاگنویسی در طول سالها تحولات زیادی در استراژیها به وجود آورده و آنها را
هینه کرده و همچنن روشهای درخشانی رای تعامل با خوانندگان ارائه کرده است.
نحال تمرکز اصلوشانی دارند، باای محتوا و وبلاگنویسی گاهی با هم همبازاریا
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هر دو روی محتوا است. فقط گنجاندن کلیدواژهها و مطالب جالب از نظر گوگل در
محتوا کاف نیست. هر محتوای باید تخصص و فکر شده باشد.

 

چگونه متوانید خود را با دوران در حال تغر وفق
دهید؟

وقتـی صـحبت از وبلاگهـا مشـود، اول بایـد روی کیفیـت تمرکـز کنیـد نـه کمیـت.
وبلاگها را یهدف تولید نکنید، زرا ان روش هچ کمک به دیده شدن رندتان
نمکند. موتورهای جستجو هم مانند وبلاگها تکامل یافتهاند و در ارزیای محتوا
هتر شدهاند. همچنن، مردم وقتی رای خواندن مطالب طولانی و یپایان ندارند تا

گاهی نکات کلیدی را وسط آنها پیدا کنند.

محتوا باید عنوان‌های اصل و فرع توصیف و جذاب داشته باشد، واضح و مختصر
باشد و در آن از کلیدواژه‌های موثر استفاده شده باشد. خیل خوب است که به طور
کامل درباره یک موضوع بحث کنید تا همه با آن آشنا شوند و همچنن بدون حاشیه
سراغ اصل مطلب روید. بهعلاوه، طراح یک استراژی محتوای بلندمدت مهم است
تا مطمئن شوید که نهتنها به اهداف کل کسبوکار دست میابید، بلکه واقعا به

بازار هدف دسترسی پیدا مکنید و آنها را مشناسید.

 

داستانسرای چندکاناله همچنان پارجا است
محتـوا هنـوز شـاه اسـت، امـا کانالهـای مختلـف هـم ملکـه هسـتند. داستانسـرای
چندکاناله به معنی پخش محتوا در پلتفرمهای مختلف است. رسانههای اجتماع و
فهرستهای کسبوکار فراوانی وجود دارد که متوانید محتوای خود را متناسب با
آنها طراح کرده و به اشتراک بگذارید. ببینید بازار هدفتان از کدام پلتفرمها بیشتر
اسـتفاده مکنـد. مثلا شایـد مخاطبانتـان بیشتـر در فیسـوک یـا اینسـتاگرام فعـال
باشند. در نتیجه متوانید در ان پلتفرم‌ها رای وبلاگتان تبلغ کنید تا مخاطبان را به
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سایت شما بکشاند. همچنن متوانید فهرستها یا دارکتوریهای کسبوکار را
ررسی کنید و محتوای خود را در آنها به اشتراک بگذارید، مثلا متوانید در روفال

کسبوکار خود در گوگل پست بگذارید.

 

محتوای تصوری خوانندگان بیشتری را جذب مکند
درهم آمیختن تصاور، اینفوگرافیکها، ویدوهای کوتاه و سار محتواهای تصوری
متواند به تفکیک موضوعات شما کمک کند. با ان روش هتر متوانید موضوعات

را شاخص کنید، مفاهیم دشوار را توصیف کنید و خوانندگان را جذب کنید.

 

در نتاج جستجو قالمشاهده باشید
رای دیده شدن در نتاج جستجو، حتما باید محتوای منحصربهفردی تولید کنید و
دنبال جذب خوانندگان و تعامل با آنها باشید. بهعلاوه، باید هنگام تولید محتوا
مشتری را در نظر داشته باشید تا محتوایتان در نتاج جستجو و میان محتواهای
مشابه گم نشود. تحقق درباره عملکرد رقبا و مطالی که رتبه خوی در نتاج جستجو
به دست مآورند، راهی رای هتر دیده شدن رندتان است. سپس یک حوزه خاص را
انتخـاب کنیـد و ـرای آن محتـوا تولیـد کنیـد و همزمـان بـه مطـالب مـورد جسـتجوی
مخاطبان هم توجه کنید. بهانترتیب متوانید محتوای وبلاگ جذاب، تاثرگذار و

متوازنی تولید کنید.

 

آیا وبلاگها هنوز در سال جدید موثر هستند؟
بله مهم هستند و با کمک سئو هتر هم مشوند. باید هترن روشهای سئو را در
استراژی وبلاگنویسی خود بگنجانید. باید استراژی خود را ر اساس اصول سئو
ارزیای کنید تا مطمئن شوید که محتوا و سایتان تخصص، اعتبار و اقتدار موردنظر
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موتورهای جستجو را دارد. حتی با وجود همه تغرات در استراژی بازاریای آنلان،
وبلاگهـا بهعنـوان یـک سـتون مهـم در اـن حـوزه بـاق مماننـد. وبلاگهـا نهتنهـا
متوانند علاقهمندان را جذب کنند، بلکه باعث شناساندن هتر رند مشوند. اگر
وقت بگذارید و روشهای ساده سئو و شوه دسترسی به مخاطبان را یاد بگرید،

مبنای اصول و قوی رای وبلاگنویسی ایجاد مکنید.

 

https://modiresabz.com

