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۹ استراژی رشد اینستاگرام رای افزایش فالوئر
حتما دلتان مخواهد فالوئرهای متعهدی پیدا کنید که محتوایتان را دوست داشته
باشند. اما باید از کجا شروع کنید؟ شناخت رترن استراژیهای رشد در اینستاگرام
متواند به افزایش فالوئرهای رندتان کمک کند و به مخاطبان بیشتری دسترسی
پیدا کنید. ما رای شروع ۹ استراژی در اختیارتان قرار مدهیم که متوانید از امروز

روی آنها کار کنید. آمادهاید؟

 

1. مدام پست بگذارید
شاید قبلا ان ضربالمثل را درباره بازاریای در رسانههای اجتماع شنیده باشید که
«ممارست بسیار مهم است» و باید در اجرای هر استراژی به ان نکته توجه کنید.
ازآنجاکه هر رسانه اجتماع الگوریتم دارد که تصمیم مگرد چه کسی چه محتوای
را ببیند، اگر مخواهید دسترسی مخاطبان به صفحهتان بیشتر شود باید مدام پست
بگذارید. اگر فقط ماهی یکبار در اینستاگرام پست مگذارید، نمتوانید همان
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مخاطبانی را جذب کنید که با هر روز پست گذاشتن به دست مآورید. پشتکار
داشته باشید و مدام پست بگذارید. اگر مخواهید در اینستاگرام حضور داشته
باشید، باید مدام صفحهتان بهروزرسانی شود تا الگوریتم بداند شما یک حساب فعال

دارید که فالوئرها دوست دارند محتوایش را ببینند.

 

2. انواع مختلف محتوا را به اشتراک بگذارید
انواع مختلف محتوا و قالبهای محتوا رای اینستاگرام وجود دارد. مثلا متوانید
روزی یـک یـا چنـد پسـت در فیـد بگذاریـد، امـا بایـد اسـتوری و ریلـز هـم بگذاریـد تـا
مخاطبـان هتـر بتواننـد بـا محتوایتـان تعامـل رقـرار کننـد. بـا ایجـاد تنـوع، جذابیـت

پستهایتان را حفظ کنید. انواع پستهای محوب در اینستاگرام عبارتند از:

عکس محصولات

محتوای تولیدشده توسط کارر

محتوای ویدوی

مسابقات/هدایا

عکسها و ویدوهای پشتصحنه

نکات و آموزشها

تاییدنامهها و قدرنامهها

سخنان الهامبخش

میمها

موضوعات داغ روز

یک دیگر از انواع محوب محتوای اینستاگرام، گرفتن اسکرنشات از یک توییت
(توییتی که کسبوکارتان پست کرده یا شخص دیگری درباره کسبوکارتان پست

کرده) و چسباندن آن روی پسزمینهای رنگارنگ است.
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3. با اینفلوئنسرها همکاری کنید
یک از ترفندهای اصل رشد در اینستاگرام، اینفلوئنسر مارکتینگ یا بازاریای به کمک
اینفلوئنسرها است. ان روش شامل یافتن اینفلوئنسرهای مرتبط، رقراری ارتباط با

آنها و ایجاد کمپینی رای ارقای کسبوکارتان توسط آنها است.

چند راه مختلف رای پیدا کردن هترن اینفلوئنسرها و مشارکت با آنها وجود دارد.
ابتدا باید در ان پلتفرم جستجو کنید و اینفلوئنسرهای را پیدا کنید که مخاطبان
هـدف شـبیه شمـا دارنـد. مثلا، اینفلوئنسـرهای آداب زنـدگ، مادرهـای اینفلوئنسـر و
خانهدار، اینفلوئنسرهای تناسباندام و غره در اینستاگرام فعالیت مکنند. به نکات
اصل صحبت آنها و وژگهای جمعیتشناختی فالوئرهایشان توجه کنید تا ببینید

آیا درخواست تبلغ رندتان از ان شخص منطق است یا نه.

گام بعدی تلاش رای مشارکت با اینفلوئنسرهای مناسب است. اکثر اینفلوئنسرها یک
ایمل مسقیم دارند یا ایمل نمایندهشان در وی صفحهشان نوشته شده است.
پس بهراحتی متوانید با آنها ارتباط رقرار کرده و شرایط همکاری را رسید. پس از
ارتباط اولیه، وشهای شامل بستهها و قیمتهای مختلف از آنها دریافت مکنید.
اگر ودجه کم دارید، باید سراغ اینفلوئنسرهای روید که فالوئر کمتری دارند.
سپس، متوانید درباره کمن موردنظرتان با هم تبادل نظر کنید. آیا محصول رایگان

رایشان ارسال مکنید؟ یا هتر است حضوری به محل کار شما بیایند؟

درباره هترن روشهای که متوانند محصولتان را به نمایش بگذارند با هم بحث
کنید، اما آزادی و اجازه خلاقیت هم به آنها بدهید تا محتوای که رای شما تولید
مکنند با روند معمول پستهایشان سازگار باشد. ان روش بسیار موثر است، زرا
یـک رنـد محصولتـان را تبلـغ نمکنـد، بلکـه یـک شخـص واقعـ اـن کـار را انجـام
مدهد. در نتیجه ان تبلغ موثرتر است و شناخت مخاطبان از محصولتان را افزایش
مدهد. اگر رای فالوئرهای آن اینفلوئنسر تخفیف در نظر بگرید، احتمالا فروش
بیشتری خواهید داشت. همچنن ارائه تخفیف یک روش عال رای ارزیای کمنها
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است تا ببینید کدام از همه موفقتر وده است.

 

4. با مخاطبان تعامل کنید
اگر مخواهید رشد طبیع خود در اینستاگرام را افزایش دهید، باید با مخاطبان
تعامل هتری داشته باشید. هروقت کامنت، تگ یا پیام موجه دریافت مکنید،
باید به هترن شکل به آن پاسخ دهید. با پاسخدهی هوشمندانه و دقق به مطالی
که درباره رندتان مگویند، به مخاطبان نشان دهید که صدایشان را مشنوید. باز
هم تاکید مکنم که پیامهای یمنطق نیازی به پاسخ ندارند و باید با نظرات منف با

ظرافت رخورد کنید، اما خیل درگر آنها نشوید.

در مرحله بعد، سع کنید محتوای بسیار جذای تولید کنید که نظرات و واکنشهای
مختلف را رانگزد. یک از راههای عال انجام ان کار استفاده از استوریها است.
استیکرهای جالب اینستاگرام راهی عال رای ترغیب مخاطبان به تعامل بیشتر با
محتـوای شمـا اسـت. از اسـتیکر نظرسـنج و آزمـون اسـتفاده کنیـد، اسـتیکر «از مـن
رسید» بگذارید، لینک جمعآوری کمک مال بگذارید، استیکر شمارش معکوس تا

رویدادی خاص را بگذارید یا لینک صفحه محصولتان را به اشتراک بگذارید.

باانحال، بیشتر از اینکه فالوئرها را درگر محتوای خود کنید، باید با محتوای آنها
درگـر شویـد. صـفحههای مرـوط را پیـدا کنیـد و زـر پسـتهایشان لایـک و کـامنت
بگذارید. با ان کار شناخته مشوید و احتمال انکه افرادی شما را ببینند و فالو
کنند، افزایش میابد. افزایش تعامل در اینستاگرام یک خیابان دوطرفه است. اگر
مخواهید دیگران با محتوایتان ارتباط رقرار کنند، خودتان هم باید محتوای آنها

ارتباط رقرار کنید.

 

 .5وی صفحه خود را هینه کنید
وی اینستاگرام متواند تا ۱۵۰ کاراکتر داشته باشد، بناران از آن نهایت هره را
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رید. با ان روش فالوئرهای احتمال نوع فعالیت کسبوکارتان را مشناسند و
بلافاصله تصمیم مگرند که آیا علاقهای به فالو کردن و خرید از شما دارند یا نه.

در وی خود، توضح واضح از کسبوکارتان بنویسید و به جزئیاتی از رندتان اشاره
کنید. همچنن متوانید یک دکمه دعوت به اقدام یا لینک وبسایت هم در و
بگذارید. بهجای گذاشتن لینک مسقیم وبسایتان، از ازار «لینکگذاری در و»
استفاده کرده و یک صفحه فرود مخصوص اینستاگرام ایجاد کنید که به افزایش
کلیک و تبدل بازدیدکننده به خریدار کمک کند. با ان ازار متوانید رای هر یک از
پستهای خود لینک ایجاد کنید، فالوئرها را به صفحات مختلف بکشانید و از لینک

و اینستاگرامتان نهایت هره را رید.

 

6. از قسمت آمار اینستاگرام (Insights) استفاده کنید
اپ موبایل اینستاگرام، آمار و تحلل کاملا رایگان در اختیارتان قرار مدهد تا عملکرد
پست خود را بسنجید و بفهمید آیا پستهایتان در معرض دید مخاطبان احتمال
قرار مگرد یا نه. اگر یک صفحه کاری در اینستاگرام دارید، متوانید به قسمت
تنظیمات روید و روی دکمه Insights کلیک کنید. ان بخش، دادههای دقیق درباره
تعداد لایکها، کامنتها، اشتراکگذاریها، دسترسیها، کلیکها و موارد دیگر مروط

به پست، استوری یا ریلز در اختیارتان قرار مدهد.

مشاهده آمار تعامل پست به شما کمک مکند تا محوبترن پستهایتان را پیدا
کنید و ببینید کدام نوع محتوا بیشتر موردتوجه قرار مگرد و تعداد بیشتری از آن
تولید کنید. همچنن، ان بخش اطلاعات جمعیتشناختی مهم فالوئرهایتان را نشان
مدهد و شما را مطمئن مکند که محتوایتان به مخاطبان مناسب مرسد. اگر
وژگهای اینستاگرام شما با مخاطب هدف همسو نباشد، باید استراژی تولید

محتوایتان را تغر دهید.
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7. کپشنهای جذاب بنویسید
کپشن، عامل مهم دیگری در رشد صفحه اینستاگرامتان است. کپشن حداکثر متواند
۲۲۰۰ کاراکتر باشد و باید از آن نهایت هره را رید. با انکه هر پست اینستاگرام
نباید بهاندازه یک رمان طولانی باشد، اما استفاده از کپشن رای روایت یک داستان
متوانــد مخاطبــان را جــذب کنــد و آنهــا را حتــی بیــش از قــل بــه کســبوکار و

حرفهایتان علاقهمند کند.

رای استفاده حداکثری از کپشن، آن را با یک جمله خوب شروع کنید. مخاطبان را به
قلاب بیندازید و آن‌ها را مجور کنید روی دکمه «مطالعه بیشتر» کلیک کنند و ادامه
کپشن را بخوانند. یک داستان مرتبط با پست در کپشن بنویسید و همیشه نوع
دعوت به اقدام در انتهای متن بگذارید. با ان روش افرادی که داستان شما را
مخوانند، حتما کاری انجام دهند؛ مثلا پست را لایک مکنند، کامنت مگذارند یا

روی روفال شما کلیک کنند تا بیشتر با کسبوکارتان آشنا شوند.

 

8. از هشتگها استفاده کنید
متوانید حداکثر ۳۰ هشتگ در هر پست اینستاگرام قرار دهید و مطالعات نشان
مدهد پستهای با حدود ۲۰ هشتگ هترن عملکرد را دارند. یعنی باید یک
استراژی هشتگگذاری طراح کنید و تعدادی هشتگ بسیار مرتبط رای هر پست یا
ریلـز پیـدا کنیـد. ـرای یـافتن هترـن هشتگهـا، مرتبـطترن کلیـدواژهها در حـوزه
کسبوکارتان را تایپ کنید و ببینید چه هشتگهای محوی زر نوار جستجو ظاهر
مشونــد. ترکیــب اــن هشتگهــای بســیار مرتبــط و چنــد مــورد از محــوبترن

هشتگهای جهان، دسترسی مخاطبان به محتوایتان را به حداکثر مرساند.

 

9. از تبلیغات اینستاگرام استفاده کنید
اگر واقعا مخواهید نرخ رشدتان را افزایش دهید، باید ودجه تبلیغات داشته
باشید. با انکه رشد طبیع مهم است، اما تبلغ پستها به رشد صفحه و دسترسی
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به افراد بیشتر کمک مکند. اگر صفحه فیسوک و اینستاگرامتان به هم متصل
ـــرای صـــفحه  «Facebook  Business  Manager» باشـــد، متوانیـــد بـــا اـــزار 

اینستاگرامتان تبلغ بسازید.

انواع مختلف از آگهیها و تبلیغات رای اینستاگرام وجود دارد:

تبلیغات تصوری

تبلیغات چرخ و فلک

تبلیغات ویدوی

تبلغ در استوریها

تبلغ در ریلز

آگهیهای خرید

آگهیهای جستجو

ببینید کدام مورد به استراژی اینستاگرام شما کمک بیشتری مکند و بخشی از
ودجه تبلیغاتان را به آن اختصاص دهید. با آزمون الف/ب ایدههای مختلف را
آزمـایش کنیـد و پیشرفـت خـود در هـر کمـن را ارزیـای کنیـد. ـودجه بیشتـری بـه
ربازدهترن محتواها اختصاص دهید و تبلیغاتی که کارای ندارند را متوقف کنید. اگر
دنبال استراژیهای رشد کاملا طبیع هستید، هشت استراژی اول ایدهآل هستند،
اما استراژی نهم و داشتن ودجه تبلیغات رشد صفحه اینستاگرامتان را سرعتر

مکند.

 

همن امروز ان استراژیهای رشد را اجرا کنید
یک استراژی خوب رای رشد در اینستاگرام اجزای مختلف دارد. باید روفایلتان را
هینـه کنیـد، محتـوای متنـوع تولیـد کنیـد و کپشنهـای عـال بـا هشتگهـای مرتبـط
بنویسید. با کم پشتکار، خلاقیت فراوان و ان ۹ روش متوانید تعداد فالوئرها،

https://modiresabz.com


8

دسترسی و تعامل صفحهتان را افزایش دهید.
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