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بازاریای لینکدن در 6 هفته
با وجود رسانههای اجتماع متعددی که متوان از میان آنها انتخاب کرد، چرا
مدران کسبوکار به لینکدن هجوم آوردهاند؟ زرا رخلاف فیسوک که کاررانش
مـدام مشخصـات شخصـ خـود را بـهروز مکننـد، دلـل عضـویت اعضـای لینکـدن
کسبوکار است. ان کسبوکار شبکهسازی، بازاریای، استخدام کارمندان، تحقق
درباره شرکت‌ها، دریافت خرهای صنعت و آگاهی از فرصتهای کاری و مشترییای را

در ر مگرد.

لینکدن مدام فرمت خود را هود مبخشد و خصوصیاتی را اضافه مکند که به
کارران اجازه مدهد به روشی هدفمند از جمله در قالب گروههای صنعتی خصوص و
جستجوی پیشرفته با یکدیگر تعامل کنند. همچنن متوانید ببینید که چه کسی
مطالب مروط به شرکت شما را خوانده است، چند نفر شما را جستجو کردهاند و
دوستان شما ک روفال خود را بهروز کرده یا با دیگران گفتگو کردهاند، حتی اگر آن

دیگران خارج از شبکه شما باشند.
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رای رشد حرفهای و قویت رند خود از رنامه زر استفاده کنید:

6 هفته تا کسب نتاج از لینکدن
وِـن بـارتِ کارشنـاس لینکـدن کـه بـه شرکتهـا کمـک مکنـد تـا جسـارت خـود در
رسانههای اجتماع را افزایش دهند، رنامهای ششهفتهای رای قویت حضور شما
در ان شبکه دارد. ان رنامه هفتگ دوساعته مهارت شما و شرکتان را افزایش
ران کافرای اغلب کار ن تکیه دارد کهر خدمات رایگان لینکد ِرنامه بارت .دهدم

است.

کار را با تعن اهداف خاص رای فعالیتهای خود در لینکدن شروع کرده و به آن
پایبنـد باشیـد. مخواهیـد در چـه زمینـهای موفـق شویـد؟ آیـا بـه دنبـال مشتریـان
هستید؟ به دنبال فروشندگان؟ یا فقط تلاش مکنید رندتان را به روشی مثبت
معرف کنید؟ وقتی اهدافتان را شناختید، آن وقت متوانید سراغ ان گامها روید.

 

هفتهها
رای هر هفته از شش هفته آینده:

1. دعوتنامههای که با معیارهایتان سازگاری دارد را بپذرید.
2. 20 نفر یا تعداد بیشتری از متخصصن معتمد را به شبکهتان دعوت کنید.

 

هفته اول
1. جدیدترن کارهایتان را به بخش «تجربه» روفال خود اضافه کنید. اگر رزومهای از

شرکت خود دارید آن را ارسال کنید.
2. بخش «تحصیلات» روفال خود را کامل کنید.

3.عکسی با کیفیت رای روفال خود انتخاب کنید که حرفهای ودنتان را نشان دهد
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(مثلا عکسی که در یک مهمانی گرفتهاید، گزینه جالی نیست).

در تشرح مهارتها و تخصصتان دقت کنید. «رای نخستن اثرگذاری فقط یکبار
فرصت دارید».

هفته دوم
1. مطالب بخش «تجربه» را کامل کنید که کمک مکند تا با همکاران گذشته خود
دوباره ارتباط رقرار کنید. معرف مشتریان به یکدیگر هم رای شما و هم رای آنها

ارزشمند است.
2. لینک مروط به وبسایت شرکت خود در روفایلتان قرار دهید و بهجای نوشتن
عبـارت «شرکـت مـن»، تـوضیح دربـاره آن بنویسـید کـه ـرای مثـال دربـاره مجمـوعه
گسترده خدمات آن، رندهای انحصاری آن، جواز و تشوقها و سالهای که در ان

کسبوکار وده است را نشان دهد.
3. تیتر بازاریای 120 کلمهای جذای بنویسید که واژگان کلیدی مهم مثل خدمات و

مهارتهای اصل و وژگهای کلیدی شما را معرف کند.
4. در پنج گروه عضو شوید: مثل گروههای صنعتی، مجامع فارغالتحصیلان، اتاقها یا

گروههای شبکهای منطقهای.

فعالیتهای هفته دوم شما، با فشار بازاریای آغاز مشود. با وستن به گروههای
لینکدن، با افرادی دارای علاق مشابه ملاقات مکنید. وقتی نوشتن مطالب بخش
«تجربه» روفال خود را آغاز کردید، در نظر داشته باشید که واژگان کلیدی تیتر
بازاریایتان باید مختص کسبوکار خودتان باشد: رندها/محصولات فروختهشده،

مهارتها/خدمات صنعت (مهندسی، ماساژدرمانی، آبدرمانی و...)

از حکایتی جذاب رای توصیف شرکت خود استفاده کنید (که واژگان کلیدی مهمتان
را تکرار کند) تا بخش تجربهتان روح داشته باشد و موفقیتهای مهمتان را نشان
دهد. اگر واژگان کلیدی درستی انتخاب کنید، افراد شما را پیدا مکنند و اگر شما را
پیدا کنند، حکایتها درباره شرکت شما و کارهای که انجام مدهید به رجسته

شدنتان کمک مکند.
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هفته سوم
1. بخش «افرادی که شاید بشناسید» را مرور کرده و رای افرادی که مشناسید و به

آنها اطمینان دارید، دعوتنامه بفرستید.
2. پیام به فردی متخصص که رایش احترام قائلید و شما را بهخوی مشناسد،

زنید و از او بخواهید معرفنامهای دقق رایتان بنویسد.
3. با انتخاب دکمه «معرف» زر گزینه «ارسال پیام»، معرفنامهای رای فردی در
شبکهتان بنویسید که از ان بابت بسیار سپاسگزار خواهد شد. سپس آن را ارسال

کنید.
4. نام شرکت رقیب یا مشتری احتمال را جستجو کرده و آن را پیگری کنید.

5. با استفاده از «جستجوی پیشرفته» افراد را جستجو کنید؛ با ان روش متوانید
جستجوی هدفمندتری رای یافتن مشتریان، رقبا و کمک متخصصن داشته باشید که
با استفاده از واژگان کلیدی مهم در کسبوکار یا صنعت مروطه میسر است. ان
واژگان کلیدی متوانند شامل مهارتها و شرح شغلها، صناع مرتبط، آموزشهای
تخصص که شما رگزار مکنید و غره باشد. ببینید آیا کسی را مشناسید که آنجا
حضور داشته باشد. رای افرادی که مشناسید و رایشان احترام قائلید، دعوتنامه
بفرستید و همچنن رای سار افرادی که تخصص و علایقشان با شما یکسان است.

بدترن اتفاق که متواند بیفتد ان است که هچ اتفاق نیفتد.
6. به پنج گروه دیگر وندید.

7. همیشه استاتوس جدیدی بگذارید که مهارتان را نشان دهد. مثلا بگذارید افراد
وط به صنعت شرکت کردهاید یا گواهینامه تخصصدر همایشی مر بدانند که بهتازگ
گرفتهایـد. بایـد بگوییـد کـه اخـرا ششمـن سـالگرد تاسـیس شرکـت خـود را جشـن

گرفتهاید یا 5000 امن مشتری هم به شما وسته است.

معرفنامههـای شخصـ معتـر اـزار قدرتمنـدی اسـت کـه در لینکـدن وجـود دارد.
همانطور که احتمالا مدانید، لینکدن افرادی را که احتمالا مشناسید به شما
معرف مکند. ان ازار پایگاهداده را ر اساس روابط قبل شما جستجو مکند. ان
مشخصه روش جستجوی پیشرفته افراد و شرکتها و پیگری آنها رای دریافت
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خرهایشان را نشان مدهد.

زی که قرار است ارائه دهید را به شبکه معرفن استاتوس شما چنحال، اولدرع
مکند، چه مقالهای جالب باشد که اخرا خواندهاید یا یک لینک مفید در وب باشد.
مردم منتظرند که مطلی درباره شما بشنوند. اگر با آنها صحبت نکنید، کارشناسان

دیگر لینکدن که با آنها در ارتباط هستند، ان کار را انجام مدهند.

هفته چهارم
1. دو لینک دیگر به بخش وبسایتان اضافه کنید: لینک به حوزههای موردعلاقه،

لینک به وبلاگ خودتان و غره.
2. تجربه داوطلبانهای را به بخش فعل «تجربه» خود یا به بخش «تجربه و دلال

داوطلبانه» اضافه کنید.
3. هر نوع کلاس تخصص یا آموزش تکنیک که گذراندهاید را به بخش «تحصیلات»

خود اضافه کنید.
4. معرفنامهای رای شخص که در شبکهتان است، بنویسید.

5. به پنج گروه دیگر وندید.
6. نام شرکتی رقیب یا سازمان مورد هدف را جستجو کرده و آن را پیگری کنید.

7. یک جستجوی پیشرفته دیگر رای یافتن افراد انجام دهید تا افراد ارزشمندتری را
پیدا کرده و به شبکهتان اضافه کنید.

8. از متخصص که مشناسید و به او اعتماد دارید درخواست کنید معرفنامهای
درباره شما بنویسد.

9. متنـی ـرای بخـش «چکیـده» خـود انتخـاب کـرده و قـل از بهاشتراکگـذاری آن را
تصحح کنید. متوانید متنی 2000 حرف تهیه کنید؛ از همه آنها هوشمندانه

استفاده کنید. ان چکیده را به روفایلتان اضافه کنید.
9. استاتوس جدیدی بگذارید.

فعالیتهای خارج که اینجا از آنها نام مرید مطالب زیادی را درباره ارزشها و
علاق شما آشکار مکنند. به رندتان فکر کنید. شما نماینده آن هستید و رایتان
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مهم است.

هفته پنجم
1. معرفنامهای رای یک از اعضای حاضر در شبکهتان بنویسید.

2. به پنج گروه دیگر وندید.
3. از فردی معتمد و متخصص درخواست کنید معرفنامهای رای شما بنویسد.

4. بخش «مهارتها» را به روفایلتان اضافه کنید.
5. از پایگاهداده شخص خود افرادی را وارد کرده (Import) و با همکلاسیهای خود

ارتباط رقرار کنید.
6. استاتوس جدیدی بگذارید.

خواهید دید که لینکدن بهصورت خودکار و ر اساس متنی که در روفال خود
گذاشتهاید، مجموعه مهارتی رای شما تعریف مکند و به شما امکان مدهد تا 50
مهارت تخصص خود را در آن ذکر کرده و آنها را تصحح کنید. ان سایت اخرا به
کارران امکان مدهد تا دیگران را ر اساس تخصصهایشان در شبکه خود توصیه
نــامه شخصــــن کــار بهانــدازه نــوشتن معرفاگرچــه اهمیــت ا .(Endorse) کننــد
(Recommendation) نیسـت، امـا کـارران احتمـالا مفهمنـد کـه کـدام مهارتـان
بیشترن رای را گرفته است. فهرستی از هترن مهارتها رای کاری که مخواهید

انجام دهید را تهیه کنید. رای 50 مورد جا دارید، پس کمرو نباشید.

هفته ششم
1. معرفنامهای رای یک از اعضای حاضر در شبکهتان بنویسید.

2. به پنج گروه دیگر وندید.
3. فال PDF، ویدو یا یک سخنرانی مفید از مطالب بازاریای، سخنرانیهای حرفهای
یا سار مطالب آنلان خود تهیه کرده و در بخش «گالری تخصص» خود لینک را رای
آن قرار دهید. ان بخش اخرا به لینکدن اضافه شده است و به شما امکان مدهد
مطالب خود را در آن به اشتراک بگذارید. مطالی که ارسال مکنید اغلب تصور

جامع از مهارتهای شما هستند.
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4. رابط اجتماع اوتلوک را دانلود کنید (ازاری که با اوتلوک مایکروسافت یکپارچه
است و به شما امکان مدهد تا کارهای مثل ارسال ایمل مسقیم به دوستانتان را

انجام دهید).
5. از یکـ از دوسـتان خـود در لینکـدن بخواهیـد کـه بـا اسـتفاده از اـزار «لینکـدن

اینتروداکشن» شما را معرف کند.
6. استاتوس جدیدی بگذارید.

گالری حرفهای لینکدن به شما امکان مدهد تا ویدو، پاوروینت و موارد دیگر را
مادام که محتوای آنها به وبسایت دیگری لینک باشد، روی صفحه خود ارسال

کنید.

 

["message_box text_color="light]

چه انتظاری داشته باشید
بعــد از انجــام رنــامه ششهفتــهای، افــراد دیگــری کــه بــه جســتجو در پایگــاهداده
مردازنـد، مـدام شمـا را پیـدا مکننـد و جسـتجوهای خـود شمـا، افـراد مهـم در

کسبوکارتان را بهعلاوه اطلاعات ارزشمندی درباره صنعت مشخص مکند.
بدانید که موفقترن کارران لینکدن آنهای نیستند که فخرفروشی مکنند، بلکه
آنهای هستند که روشهای خلاقانه رای ارائه اطلاعات مفید به شکل منظم
(مقالات، نکات، گزارشها و...) به دیگران پیدا مکنند. باید دقت کنید. ان کار مثل

تبلیغات نیست.

[message_box/]
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