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زرگترن راز سربهمهر ثروتمندان چیست؟!
در مشاهـدات و تجربـهای کـه از کـار بـا صاحبـان کسـبوکار متعـدد در سراسـر دنیـا
داشتهام، یکچز است که افراد بسیار موفق و ثروتمند را از افرادی که در حال قلا

کردن هستند و یولاند متماز مکند.

صاحبان کسبوکاری که در حال قلا هستند، زمان صرف مکنند تا ول ذخره کنند،
درحالکه صاحبان کسبوکار موفق رای اینکه زمان ذخره کنند، ول خرج مکنند.
ول بیشتری کسب کنید، ول توانیدز مهم است؟ چون شما همیشه من تماچرا ا
هچوقت نمتوانید زمان بیشتری به دست آورید. پس باید مطمئن شوید که وقت
خودتان را صرف چزی مکنید که بیشترن تاثر را دارد. به آن چز اهرم مگویند و

اهرم زرگترن راز سربهمهر ثروتمندان است.
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تعریف اهرم از «دوره ستارگان سیستمسازی» 
هر فعالیتی در کسبوکار که از شما ودجه بخواهد؛ ول زمان و انرژی زیادی نگرد،
اهرم نام دارد. بهعبارتی دیگر شما فعالیتهای طراح مکنید و ول مدهید تا
تیم آن کار را انجام دهند. اگر بازگشت سرمایه مثبت باشد، شما موفق به ساختن
یک  اهرم در کسبوکارتان شدهاید! منظور از بازگشت سرمایه مثبت ان است که
مبلغ را مردازید و ول بیشتری به شما رمگردد. مثلا 100 هزار تومان تبلغ
مکنید و 110 هزار تومان سود مکنید؛ پس بازگشت سرمایه آن 10 هزار تومان

است.

ان فعالیتهای اهرم بسیار موثر، چزهای هستند که بخش کلیدی ۲۰ درصدی
قانون 80/20 و بخش ۴ درصدی قانون 64/4 را تشکل مدهند.
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قانون 80/20 چیست؟
تفکر اصل پشت قانون 80/20 ان است که شما متوانید با تلاش کمتر نتاج مثبت
بیشتری به دست بیاورید. وقتی متوجه شوید که بخش بیشتری از دستاوردهایتان
حاصل بخش کمتری از تلاشهایتان است، قادر خواهید ود هرهوری زمان، تمرکز و
انرژیتان را بهصورت اهرم شده بالا رید. ان اهرم به شما کمک خواهد کرد زندگیتان

را متحول کنید.

 

قانون 64/4 چیست؟
اگر فکر مکنید قانون 80/20 هیجانانگز است، قانون 64/4 شگفتزدهتان مکند.
ببینید ما متوانیم قانون 80/20 را روی خودش پیاده کنیم. پس ۸۰٪ از ۸۰ و ۲۰٪ از
 ۲۰رمداریم و به قانون 64/4 دست پیدا مکنیم. پس ۶۴٪ معلولها نتیجه ٪۴
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علتها هستند.

اگر مخواهید موفقتر باشید، باید از ان به بعد به چزهای که بیشترن اهرم را به
شما مدهند توجه کنید و آنها را توسعه دهید.

ن جای مختلف کسبوکارتان به دنبال نقاط اهرمتوانید در چندرای شروع م
بگردید. شاید به دنبال هود ۵۰ درصدی مهارتهای مذاکره خود باشید. شاید ان
موضوع بهنوبه خود به شما کمک کند با تامن کنندگان کلیدی مجددا مذاکره کنید و

قیمت خرید شما بهتدرج هود یابد.

عال است ول در نهایت بعد از همه زمان و تلاشی که صرف کردهاید، سودآوری شما
فقط به شکل تدریج هود پیدا کرده است. ان چزی نیست که به آن اهرم عظیم

.ی داریم، نه تدریجود نماه گویم. ما نیاز بهم

 

زرگترن اهرم در هر کسبوکار!
قطعا، زرگترن نقطه اهرم در هر کسبوکاری بازاریای است. اگر بازاریای خود را ٪۱۰
هود دهید، ان کار متواند اثر نمای یا چند راری روی سودآوری شما داشته

باشد.

رخ افراد تصور مکنند بازاریای یعنی تبلیغات، رندینگ یا سار مفاهیم دیگر.
درحالکه همه ان مفاهیم با بازاریای ارتباط دارند، هممعنی و یکسان نیستند.

بازاریـای اسـتراژی شمـا ـرای اـن اسـت کـه بـازار هـدف ایـدهآل بهانـدازهای شمـا را
بشناسد، دوست داشته باشد و به شما اعتماد کند تا به مشتری شما تبدل شود.
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ناشر: آریانا قلم
ترجمه: فواد معصوم
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