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خلاصه کتاب: متفاوت بفروشید!
آنچه در چکیده کتاب «متفاوت بفروشید!، نوشته ل ی. سالز» مآموزید
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ل ی. سالز، کارشناس فروش متفاوت، استراژیها و روشهای به فروشندگان ارائه
مدهد که با استفاده از آنها متوانند محصولات و خدماتشان را از رقبا متماز

کنند.

(B2B) ،(B2C) رای فروش متفاوت در بسیاری حوزهها از جمله در فروش روشهای او
و (B2G) نتیجهبخش ودهاند.

مدرسز معقد است که سالز با یک رویکرد جامع و موثر فروش، روش ارقای تجربه
خرید مشتریان را به شما نشان مدهد.
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