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راهاندازی کسبوکار اینترنتی موفق در سال جدید چگونه
باشد؟

کارآفرینی و کسبوکار اینترنتی
کارآفرینان از جمله معدود انسانهای هستند که همواره مخواهند موقعیتهای
کاری جدید و خلاقانهای بیابند و ایده اولیهشان را به کسبوکاری میلیاردی تبدل
کنند؛ اما بسیاری از ان موقعیتهای کاری، با وجود انکه در ابتدا بسیار عال به نظر
مرسند، درنهایت به شکست مانجامند؛ اما کسبوکارهای اینترنتی بسیار جذاب و
وسوسهانگز هستند و به دلل سنجشپذری بالا، آزادی عمل نامحدود و دسترسی

به بازارهای جهانی، به یک از هترن انواع کسبوکار تبدل شدهاند.
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نقش وبسایت در کسبوکار آنلان
با شنیدن عبارت کسبوکار اینترنتی اولن چزهای که به ذهن انسان مرسد
وبسایت فروشگاهی یا صفحات فروش در شبکههای اجتماع هستند؛ اما هتر
است در همن ابتدای کار یادآوری کنیم که حتی با وجود شبکههای اجتماع باز هم
نمتوان در هچ سطح از کسبوکار آنلان بدون وبسایت به هچوجه معنای

ندارد.

 

 

روشهای ساخت سایت و توصیهها
رای داشتن سایت سه راه وجود دارد. شما متوانید کار طراح سایت خود را به یک
شرکت بسپارید، از رنامهنویس فریلنس (آزادکار) استفاده کنید یا از سایت سازهای

(CMS) مانند وردرس و جوملا هره رید.

استفاده از دو مورد اول را به هچوجه توصیه نمکنم. ما مشتریان زیادی داریم که با
شرکت یا افراد رنامهنویس کار کردهاند و به مشکل خوردهاند یا آن شرکت دیگر
سرویس ارائه نمکند یا فرد رنامهنویس از دسترس خارج مشود و بدن شکل
مشکل اساسی پیش مآید؛ چون کدنویسی صورت گرفته اختصاص وده و هر
کسی نمتواند از پس ورایش و تازهسازی آن رآید. من پیشنهاد مکنم که افراد از
سایتسازهای مانند وردرس استفاده کنند و در صورت نیاز به گزینههای که در
دسترس نیست، متوانند از افزونه یا پلاگن هره رند یا از رنامهنویسی بخواهند

که کد عملکردی خاص را رایشان بنویسد.
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الزامات قانونی کسبوکار اینترنتی
شرایط لازم رای راهاندازی کسبوکار اینترنتی شامل رخ موارد قانونی مشود. هتر
است که در ابتدای کار سایت خود را در وبسایت ساماندهی آی.آر. ثبت و تایید
کنید که سایتان تحت قوانن جمهوری اسلام اران فعالیت مکند. ان سایت به
رکردن فرم ز کار سختی نیست و باتان نز نظارت دارد. ثبت سایفیلترینگ ن
معمول، شامل نام و نامخانوادگ و سار اطلاعات هویتی ان کار صورت مکارد.

پس از ثبت و راهاندازی وبسایت و شبکههای اجتماع، موضوع دیگری که ضروری
به نظر مرسد پیدا کردن بازار هدف مناسب است. ان بحث بسیار گستردهای است،
اما به طور خلاصه پیشنهاد مکنم اگر کسی مخواهد در اران فروشگاه اینترنتی
ایجاد کند، هتر است تا حد امکان بازار هدف و دسته محصولات خود را محدود کند؛
به عنوان مثال متوانید وبسایتی رای فروش تبلت به دانشجویان ایجاد کنید. ان
بازار هدف متواند یک جامعه (دانشجویان)، یک شهر (کرمان) یا یک بازه سنی خاص
باشد. سپس باید راساس جامعه هدفتان به طراح و ساختاربندی وبسایت خود
ردازید. یک از اشتباهات خیل راج که بسیاری از افراد دچار آن هستند ان است
که مخواهند از ابتدای کار وبسایتی مانند آمازون ایجاد کنند و طیف گستردهای از

محصولات را در دستهبندیهایشان مگنجانند.

ان کار به صورت تضمینی به شکست خواهد انجامید. رای چنن کاری لازم است که
ن شرایطزیادی وجود داشته باشد که در چن ع مالتیم بسیار قوی پشتیبانی و منا
نز من باز چنن کاری را توصیه نمکنم. از دید بازاریای سه نوع محتوا باید در

وبسایت و شبکههای اجتماع قرار گرند.
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انواع محتوای موردنیاز سایت و شبکههای اجتماع
محتوای آموزشی: شما متوانید در مورد هرکاری که داشته باشید، حتی اگر به نظر
محتوای آموزشی مرتبط نز نداشته باشد. پستهای آموزشی بگذارید. فرض کنیم
که کار شما فروش سرویس چینی است. شاید به نظر نرسد شما نز متوانید
پستهای آموزشی در ان رابطه بگذارید؛ اما بدانید که متوانید در مورد نحوه
چینـش ظـروف روی مـز راسـاس نـوع مهمانـان و پذراـی هـر چـه هتـر از مهمانـان
مطالی بگذارید حتی متوانید آموزشهای در مورد نحوه خرید محصولات بگذارید تا

کارران بتوانند بسته به نوع کارریشان هترن خرید را داشته باشند.

دسته دوم محتواهای که باید روی وبسایت شما قرار بگرند. مطالی هستند که با
هدف رندسازی نوشته شدهاند و به همراه عکس‌های از شما، تیم کاریتان وجود

خارج دارد.

سومن دسته محتوای وبسایت، محصولات شما است. خیل از افراد حتی از قرار
دادن عکس محصولاتشان در سایت نز واهمه دارند.

 

 

مزایا و دلال شکست کسبوکار اینترنتی
ود، یک رخوردار خواهید ژهای که با کسبوکار اینترنتی از آنآزادی زمانی و مکانی و
از زرگترن مزایای است که با ان نوع کار خواهید داشت. اگر ودجه بازاریایتان را
به بازاریای اینترنتی اختصاص بدهید، بازگشت سرمایه بالاتری خواهید داشت. اگر
بخواهید ده میلون تومان را صرف تبلیغات سنتی کنید، شای حتی نتوانید یک
بیلورد رای خود تهیه کنید! اما اگر همن هزینه را صرف بازاریای اینترنتی کنید، کار
خیل زیادی متوانید انجام دهید. به طور کل اگر بخواهیم هترن نوع تبلیغات
اینترنتی را نام ریم، تبلیغات کلیک خواهد ود؛ زرا اگر کسی با کلیک روی آن آگهی
وارد سایت شما شود، باید هزینهاش را ردازید، اما اگر کسی روی تبلیغاتان کلیک
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نکند، اعتبارتان کاهش نمیابد؛ به عنوان مثال تبلیغات گوگل از همن نوع تبلیغات
کلیک است.

حال ممکن است سوال شود که چرا بسیاری از کسبوکارهای اینترنتی با شکست
مواجه مشوند. به نظر من اولن دلل ان است که انگونه افراد با کسبوکار و
اصول آن آشنای ندارند و فکر مکنند با راهاندازی یک سایت متوان کسبوکاری را
راهاندازی کرد. آنها از ان موضوع غافلند که کسبوکار خوب نیازمند پشتیبانی قوی،
رخورد خوب با مشتریان، ارسال به موقع و... است. تا به حال به دلل موفقیت
فروشگاهی مانند دیج کالا فکر کردهاید؟ ایده فروش کاموتر ایده سادهای است
اما خوشقول، ارسال به موقع کالا و بهروزرسانی موجودی انبار نکات مهم است که

ر تصمیمگری مشتریان تاثر مثبت مگذارد.

زمان مورد نیاز رای تشخیص موفقیت یا عدم موفقیت یک کسبوکار اینترنتی را
نمتوان پیشبینی کرد، چون شرایط رای هر کسی متفاوت است. رخ افراد از قل
کسبوکار خودشان را داشتهاند و الان مخواهند به صورت آنلان نز محصولاتشان
را به فروش رسانند. کسبوکار آنلان ان افراد به سرعت به موفقیت مرسد، زرا
آنها از قل شناخته شده هستند و اعتبار دارند؛ اما رخ دیگر از افراد فقط در فضای
مجازی فعالیت مکنند و دفتر یا فروشگاهی ندارند. وضعیت ان افراد دشوارتر است
و باید زمان و تلاش بیشتری را صرف فعالیت مجازی خود کنند؛ اما معمولا پس از

شش ماه متوان موفقیت نسی یک کسبوکار آنلان را مورد ارزیای قرارداد.

 

در نهـایت بایـد اـن موضـوع را خاطرنشـان کنـم کـه اگـر کسـی مخواهـد در زمینـه
کسبوکار آنلان به موفقیت رسد، باید بداند که ان کار به هچوجه شغل دوم یا
تفرح محسوب نمشود. اگر حاضر هستید ان کار را به عنوان شغل اول در نظر

بگرید و رایش وقت کاف صرف کنید، به موفقیت مرسید.
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