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چگونه کسبوکار فروشگاهی تاسیس کنیم؟
تاسیس فروشگاه متواند یک از هیجانانگزترن و لذتبخشترن تجاری باشد که
تاکنون داشتهاید؛ از چالش پیدا کردن محصول مناسب گرفته تا هیجان خرید و باز

کردن و نشان دادن آن به همه (بهخصوص مشتریان).

مـاهیت فـروش در فروشگـاه اـن اسـت کـه چـزی را بخریـد و آن را ـرای سـودش
بفروشیـد. چـزی کـه مفروشیـد، جـای کـه آن را مفروشیـد، قیمتـی کـه روی آن
مگذارید و عرضه مکنید و کسی که آن محصول را به او مفروشید همگ جزو

عوامل است که باعث مشود فروشتان به چالشی یاندازه جالب تبدل شود.

هر کارفرمای جدید و زرک که پا به عرصه فروش در فروشگاه مگذارد جزئیات
جدیدی را با خود وارد ان حوزه مکند؛ توصیهای جدید رای انجام کسبوکار.

فروش فروشگاهی در مورد خلاقيت است و اگر تغر را دوست دارید، عاشق ان
کسبوکار مشوید. در حقیقت خلاقیت، غول هر کسبوکار است و هر چزی را در
سر راهش تغر مدهد. بااینکه فروش فروشگاهی متواند بسیار مفرح باشد، اگر
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مخواهید کسبوکارتان موفق باشد ، باید مطمئن شوید چفتوبست همهچز را
محکم کردهاید. رای ان کار فهرستی از اقدامات اولیهای که باید انجام دهید تا

کسبوکاری موفق داشته باشید، در زر آورده شده است:

 

1. کسبوکارتان را رنامهرزی کنید
در ابتــدا رنــامهای کــاری تهیــه کنیــد کــه شمــا را مجــور مکنــد تمــام جنبههــای
کسبوکارتان را مستند کنید. در همان مراحل ابتدای رنامهرزی، مشخص کنید
چگونه مخواهید کسبوکارتان را راه بیندازید و چه چزی شما را خاص مکند، چه

نوع محصول مخواهید عرضه کنید و چه نوع مشتریای را مخواهید جذب کنید.

همچنن باید تصمیم بگرید رای رسیدن به موفقیت مطلوب، کسبوکارتان را کجا
دار کنید  و فروشگاه را چگونه طراح کنید که رای مشتریان جذاب باشد. قل از
اینکه در رنامهرزی خیل جلو روید، مطمئن شوید ساختار کسبوکارتان را مشخص

کرده  و مجوزها را دریافت کردهاید و کارهای مروط به ثبت را انجام دادهاید.

 

2. به ایدههایتان اعتبار دهید
از هرکسی که مشناسید رسید در مورد ایده شما رای راهاندازی کسبوکاری جدید
ن افراد نشان دهید اما آماده بازخورد منفرنامه کاریتان را به ا .کندچه فکری م
هم باشید؛ حتی اعضای خانواده یا دوستان نزدیکتان هم معمولا یک جمله کلیشهای
مگوینـد: «عملـ نیسـت». (شایـد آنهـا حسـادت مکننـد کـه مخواهیـد کـاری را
امتحان کنید که آنها آرزویش را دارند.) مهم نیست. باید نظر آنها را رسید، شاید

آنها نکات مهم را گوشزد کنند که آنها را از قلم انداختهاید.

قاد راسخز منصرف کند، بدانید اعن کار مخاطرهآماگر کسی موفق شود شما را از ا
رای عمل شدن ان کار نداشتهاید. حالا وقت آن است که با افراد حرفهای صحبت
کنید. با اداره محل یا سازمانهای مرتبط با ان صنعت تماس بگرید. بسیاری از ان
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گروههـا شمـا را بـه افـرادی ارجـاع مدهنـد کـه متوانیـد دیـدگاه صادقـانه آنهـا را
بشنوید. در واقع الان زمان آن رسیده که راجع به رنامههای کار با یک بانکدار مشورت
کنید. حتی اگر نیازی به وام گرفتن ندارید، نشان دادن  رنامهتان به او ضرری ندارد.

پسازاینکه افراد مناسب رنامههایتان را تایید کردند، آنها را اجرای کنید.

 

 .3رنامههای خود را اجرا کنید
موفقیت به چزی بیش از داشتن ایدهای عال نیاز دارد. بسیاری از مردم ایدههای
عال دارند، اما خیل از آنها نمدانند چطور متوانند رنامههایشان را عمل کنند.
جمله معروف است که مگوید: «مهم نیست چقدر ایده دارید، مهم ان است که

چه تعداد از آن ایدهها را متوانید به واقعیت تبدل کنید.»

 

۴ .افتاحیهای زرگ ترتیب دهید
هدف بعدی شما بازگشای فروشگاه است. باید دو تارخ را مشخص کنید: یک رای
بازگشـای «آرام» و دیگـری ـرای افتـاحیهای ـزرگ. ـرای بازگشـای آرام، کـاف اسـت
درهای فروشگاه را باز کنید تا هرکسی مخواهد، وارد شود. گذراندن ان مرحله ان
امکان را به شما مدهد تا قل از مراسم افتاحیه زرگ که با ریدن روبان و جشن

بازگشای و حراج زرگ مخصوص همراه است، نقصها را رطرف کنید.
مهم نیست چقدر سخت تلاش مکنید، معمولا کارهای تدارکات تا روز افتاحیه تمام
نمشود و بازگشای فروشگاهی که هنوز آماده نیست و غرحرفهای به نظر مرسد،
رای هر کسبوکار جدیدی مانند وسه مرگ مماند. افتاحیه زرگ شما ممکن است

کوتاه باشد، اما تاثر آن متواند رای همیشه باق بماند.

 

۵. امور روزمره خاص خود را داشته باشید
در اولن سال، روشهای رای کسبوکارتان در پیش مگرید. آیا آنها در عمل
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موثر هستند؟ دفترچه یادداشتی کنار صندوق بگذارید و هرگاه روش هتری رای انجام
دادن کاری به ذهنتان رسید، آن را بنویسید. با پیشرفت کسبوکارتان، ان عادت به

ازاری ارزشمند تبدل مشود.

 

6. کسبوکارتان را گسترش دهید
وقتی خام تجربهها از ن مرود و مرحله راهاندازی به پایان مرسد، وقت آن است
که به پیشرفت کارتان فکر کنید. حالا باید روی تبلیغات تمرکز کرده، رند خودتان را
درست کنید، محصولات مناسب بخرید و کارمندانی کار بلد استخدام کنید. رای حفظ
موفقیتان باید در هنر فروش استاد شوید. رای رونق گرفتن کسبوکارتان، باید روی

مسائل مال سوار باشید.

همـانطور کـه احتمـالا تـا الان فهمیدهایـد، اـن مرحلـهای اسـت کـه هچوقـت تمـام
نمشود!
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