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3 درس مهم از غولهای کسبوکار
Super» طهماسب» در آمریکا کتاب بسیار فوقالعادهای به نام چند ماه پیش «عل
ــانگذاران ــانگذاران» منتشــر کــرده اســت کــه در مــورد بنی ــا «اربنی ی  «Founders
کسبوکارهای زرگ دنیا است. با 30 هزار داده و ررسی ان دادهها به نتایج رسیده
که متواند بسیار ارزشمند باشد و بسیاری از ما دیدگاه اشتباهی در ان زمینهها

داریم.

3 درس مهم از ان کتاب:

 

1. ایده جدید الزام نیست
رخ از کسبوکارهای موفق مانند Coinbase با ایدههای جدید شروع کردند که هنوز

قاضای قالتوجهی رایشان در بازار نود. ول همیشه انطور نود.

یک مثال خیل خوب شرکت آمازون است. ایده خلاقانه جدیدی وجود نداشت.
آمازون همان بازار قدیم کتاب را با فناوری جدید تغر داد.
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کـدام سـودآورتر اسـت؟ سـاخت بـازار جدیـد و ایجـاد قاضـا ـرای آن یـا رفتـن سـراغ
بازارهای موجود؟ دادههای واقع نشان مدهد، گروه دوم موفقتر ودند.

ان موضوع نشان مدهد رای ساختن یک کسبوکار زرگ و قوی، لزوما نیازی به
ایده جدید نیست. ایده رایج که خوب اجرا نشده، متواند عامل موفقیت شما

باشد؛ دقیقا همان کاری که آمازون انجام داد.

 

2. میانگن سن بنیانگذاران
دومن مورد در مورد سن بنیانگذاران کسبوکارهای زرگ و میلیارد دلاری دنیا است.
سن افراد اهمیتی در موفقیت آنها نداشته است. میانگن سن ان افراد 34 سال
وده است؛ ول افرادی ودهاند که بالای 40 سال کارشان را شروع کردهاند و همچنن
افـرادی ودهانـد کـه از نوجـوانی کارشـان را شـروع کردهانـد. مثلا اریـک ـوان، صـاحب

پلتفرم وبیناری زوم، کارش را در 41 سالگ آغاز کرد.

ایشان به ان نتیجه رسیده است که سن پارامتر مهم در ساخت یک کسبوکار
قدرتمند جهانی محسوب نمشود و با هر سنی متوانیم ان کار را انجام دهیم.

نهتنها سن، بلکه تحصیلات و تعداد بنیانگذاران هم اهمیت چندانی ندارد.

 

3. ورود به بازار ررقابت
سومن درس بسیار مهم ان است که 60 درصد ان کسبوکارهای موفق دنیا بهجای
اینکه یک محصول کاملا جدید رای بازار جدید طراح کنند سراغ کسبوکارهای

ررقابت رفتهاند.

یعنی تعداد زیادی از کسبوکارهای مشابه خودشان وجود داشته است و بهجای ترس
از رقبای باسابقهتر، سراغ مواردی رفتهاند که  همن الان مشتریان زیادی دارد و همن

الان تامنکنندگان بسیار زیادی هم وجود دارد که به آن مشتریان خدمات مدهند.

60 درصد ان کسبوکارهای میلیارد دلاری چنن حوزهای را انتخاب کردهاند.
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با توجه به ان 3 درس مهم که از ان کتاب یاد مگریم به ان نتیجه مرسیم که
اگر پارامترهای درستی را رای موفقیت کسبوکار انتخاب کنیم، احتمال موفقیتمان

خیل بیشتر خواهد شد.
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