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چه عامل باعث فروش بیشتر مشود؟
مهمترن موضوع در فروش یا مهمترن عامل که باعث مشود خیل بفروشیم،
متواند نگرش آن فرد باشد؛ یعنی چه دیدگاهی نسبت به بازار، محصولاتی که

مفروشد و... دارد.

کـاف اسـت اـن موضـوع را تسـت کنیـد: یـک فروشنـده بسـیار عـال مخواهـد بـه
جلسهای رود و یک فروش زرگ را شکل دهد. قل از اینکه وارد جلسه شود اگر نظر
شخص را نسبت به طرف مقال خراب کنید در ان صورت آن قرارداد هچوقت

صورت نمگرد.

حالت دیگری فرض کنید: مثلا مخواهیم به جلسه فروش رویم، یک نفر قل از
جلسه به ما مگوید فردی که مآید یک از زرگترن خریدارهای اران است، احتمال
اینکه آن مذاکره به نتیجه رسد، چندن رار مشود درصورتیکه چزی جز نگرش ما
تغر نکرده است. بناران اولن و مهمترن کار ان است که نگرش افراد را تصحح

کنیم.
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1. گفتگوی مثبت درونی
در طول روز بیشترن صحبت را با خودمان انجام مدهیم. اینکه با خودمان چه
صحبتهای مکنیم روی فروش تاثر دارد. آیا خوشن و مثبت هستیم و فکر
مکنیم یک روز عال است و متوانیم فروش خوی داشته باشیم یا از همان اول
صح با دیدگاههای منف ذهنمان ر شده است. متوان گفت افکار ما بهطورکل از
اطلاعاتی که وارد مغزمان مشود شکل مگرد. بناران یک راه بسیار ساده رای

اینکه خوشنتر باشیم ان است که مطالعه کنیم.

 

2. تجسم هترنها
ان موضوع بسیار خوب است که همیشه هترنها را نسبت به مشتری، محصول
و... در ذهنمان تجسم کنیم. اگر ان کار را نکنیم خیل سخت متوانیم فروش خوی

داشته باشیم.

 

3. خوراک ذهنی مفید
کتـاب خوانـدن یـا محصـولات آمـوزشی مفیـد متوانـد خـوراک ذهنـی مفیـد باشـد.
بناران یک از عادتهای که کلا در کسبوکار متوانید در خودتان ایجاد کنید و
موفقتر باشید ان است که روزی 5 دقیقه اول صح کتاب بخوانید. ان کار باعث

مشود نگرشتان تغر کند و انگزه شما بیشتر شود.

 

4. معاشرت مثبت
یک تیم فروش خوب یک نفر هم ندارد که دیدگاههای منف داشته باشد. همچنن
یک توصیه ان است که کلا اخبار را تا جای ممکن از زندگیتان حذف کنید. آدمهای
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بیکار معمولا اخبار را دنبال مکنند و آدمهای که هدف دارند کتاب مخوانند. آقای
جیم ران م‌گوید: «افراد فقر تلوزونهای زرگ دارند و افراد ثروتمند کتابخانههای

زرگ.»

افراد فقر تلوزونهای زرگ دارند و همن عامل است که ان افراد همچنان فقر
بمانند و با تلوزون سرگرم شوند. علت اینکه با اخبار گوش نکردن فروشمان بیشتر

مشود ان است که اخبار نگرش مثبت به افراد نمدهد.
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