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نقشه موفقیت در بازاریای اینترنتی
بازاریای اینترنتی در نحوه ساخت، رشد، توسعه و گسترش کسبوکارها انقلای ایجاد
کرده است. مسائل مانند پیدا کردن فرصتهای سودآور و ایجاد رابطه نزدیک ن
کارر و وبسایت هم تحت تاثر ان حوزه ودهاند. بازاریای اینترنتی سودآورترن و
کمهزینهترـن راه بازاریـای شنـاخته مشـود کـه بـازده سـرمایهگذاری در آن مـزان

مشخص دارد.

دنیای اینترنت امروزه شباهت زیادی به میدان نرد دارد. نردی که اکنون در دنیای
دیجیتال جریان دارد کاملا واقع است و رقبای شما مشروع هستند. روزی در ان

نوع نردهای اینترنتی مزایای ملموسی به همراه خواهد داشت.

در حوزه بازاریای اینترنتی، مسائل مانند داشتن استراژی و انجام تحقیقات در مورد
رقبا از اهمیت وژهای رخوردارند.
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تحلل و آنالز رقبا
بسیاری از شرکتها بدون اطلاع قبل از رقبای خود وارد میدان مشوند و از آن بدتر،
ـرای اثبـات درسـت ـودن مفروضـات خـود، سـرمایهگذاریهای هنگفتـی نـز انجـام

مدهند و در آخر گوی آن همه ول را توی جوی ریخته باشند.

هترن و عاقلانهترن کار ممکن ان است که قل از خرج کردن در حوزه بازاریای
اینترنتی تحقیقات گستردهای صورت گرد و آمادگها و رنامهرزیهای لازم انجام

شود.

در بازاریای اینترنتی، تحقق درباره رقبا و تحلل کردن آنها به چند دلل اهمیت
دارد:

بازارها و عرصههای رقابت همیشه در حال تغرند.

رقبا و افرادی که در صناع مشخص فعالیت دارند تغر مکنند.

میدان رای جوانانی که با بازاریای اینترنتی آشنای دارند خالشده است.

تعداد زیادی از خریدهای اینترنتی ر اساس تحقیقات قبل صورت مگرد.

تغر پیدا کردن و همگامسازی استراژی اینترنتی با نیازهای جامعه کنونی کار
آسانی است.

شفافیت در زمینه ردیای و محاسبه هزینههای که صرف بازاریای شدهاند و سود
حاصل از آنها.

قابلیت ارتباط ایجاد کردن با مخاطب وابسته به منطقه جغرافیای و شخصیت
خریدار.

خلاصه متوان گفت که آنالز و تحقق کردن درباره رقبا کمک خواهد کرد تا در ان
جنگ اینترنتی در رنامهرزی در حوزه بازاریای اینترنتی روز شوید.
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منظور از آنالز رقبا
شرکتهای زرگ و کوچک روزانه در حال رقابت هستند و هدف همه ان است که راه
جدیدی رای درآمدزای پیدا کنند؛ راهی که به جذب مشتری جدید ختم شود. باید
دنبال روشهای آزمایش شدهای باشید که باعث شوند با مخاطب خود بیشتر انس

بگرید و همیشه با آنها در ارتباط باشید.

رای ان کار لازم است با رندهای معتر آشنای داشته باشید، در فضای مجازی فعال
باشیـد و دنبـال کننـدگان زیـادی داشتـه باشیـد. علاوه ـر اـن بایـد درصـدد افزایـش
روزافزون تعداد مخاطبان خود باشید. دنبال ان باشید که از رقبا پیش بیفتید و به
استراژیها و ترفندهای آنها ی رید. به خاطر همن است که تحقیقات گسترده و

حرفهای درباره رقبا ضرورت میابد تا رنامهرزی شما ر اساس واقعیت باشد.

بازاریــای اینترنتــی نیــاز بــه رنــامهرزی درســت و اصــول دارد، و یکــ از مهمترــن
مولفههایش آشنا ودن با رقبا است.

آنالز رقبا در اصل به ان معناست که دادههای اینترنتی موجود را دقق ررسی کنید و
آنها را به کار بگرید. رای مشخص کردن استراژیها و ترفندهای رقبای خود در حوزه
بازاریای اینترنتی. علاوه ر ان، باید ضعفها و قوتهای آنها را نز در مقایسه با

محصول و خدماتی که ارائه مدهید پیدا کنید.
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اگر رنامه بازاریای اینترنتی ر اساس چنن تحقیقاتی باشد، راه رای موفق شدن در
دنیای اینترنت هموار خواهد ود. تحلل کردن رقبا در عمل رای ان توصیه مشود
که شما با بازار آشنا شوید و از رقیبان خود اطلاعات کسب کنید تا از طرق آنها

بتوانید تصمیمهای درستی بگرید و هم آنها را کنار زنید.
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منع: کتاب «بازاریای اینترنتی رای کسب‌وکارهای تازه»

نویسنده: دبلو اس آی
ناشر: آفرند

ترجمه: شایان رضاورنیکرو
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