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5 نکته رای افزایش فروش در اینستاگرام
در ان ویدو مخواهم 5 نکته بگویم که باعث مشود فروشتان در اینستاگرام
خیل بیشتر شود. فرض من ان است که محصول یا خدمتی دارید و مخواهید با

مطالی که در اینستاگرام منتشر مکنید، فروشتان را بیشتر کنید.

 

1. شروع ویدو
کنید، خیلم ی که محصول را معرفون است که در شروع ویدن نکته ااول
سرع سر اصل مطلب روید. مهمترن چزی که در ابتدای ویدوی باید بگویید «چه

چزی» است. دقیقا بگویید چه چزی را مفروشید.

مثلا ما یک روشی پیدا کردیم که به شما کمک مکنیم در یک ماه 5 کیلو لاغر شوید
و...؛ ول در ان توضیحات گفته نشده است که شما چه چزی مفروشید. باید در
همان جمله اول بگویید ما بسته قرصهای 30 تای ارائه مدهیم که روزی یک عدد

مخورید و بعد توضیحاتی که گفته شد را ارائه مدهید.
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مخاطب اینستاگرام اصلا حوصله ندارد یک یا دو دقیقه با شما پیش رود و بعد
دقیقا بفهمد شما چه چزی مفروشید.

 

2. طول ویدو
دومن نکته ان است که طول ویدوهای که مخواهید منجر به فروش شود، هتر
است حتما کمتر از دو دقیقه باشد و بهصورت کاروسل منتشر کنید. در واقع ویدو
دو قسـمت مشـود، قسـمت اول و قسـمت دوم. مخـاطب بـا دیـدن ویـدوی کـه

طولانیتر است، سختتر واکنش نشان مدهد و احتمال خرید کمتر مشود.

البته اگر مخاطبان شما را خیل مشناسند و به شما خیل اعتماد دارند شاید تا 10
دقیقه هم نگاه کنند؛ ول رای افراد جدید طول ویدویتان حداکثر 2 دقیقه باشد و

در دو قسمت قسیم کنید و در اختیار مخاطبان قرار دهید.

 

3. همزمانی پست و استوری
سومن نکته ان است که رای فروش بیشتر حتما پست و استوری را باهم، همراه
کنید؛ یعنی یک استوری منتشر کنید و همزمان پستی هم منتشر کنید که توضیحات

بیشتری مدهد.

درست است که هترن جای فروش در محیط اینستاگرام استوری است، ول خیل از
افراد استوریها را نمبینند. یک پست آن استوری را قویت مکند و باعث مشود
تا افراد بیشتری ببینند و احساس کنند که شما در مورد ان محصول جدیتر هستید.

 

Bio 4. استفاده از
نکته چهارم ان است که در روزهای که مخواهید فروش خوی داشته باشید،
درست است که در استوری به محصولتان لینک دادهاید و پست هم گذاشتهاید،
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را هم عوض کنید؛ لینکش را لینک محصول بگذارید و حداقل  Bio حتما توضیحات
یک جمله بنویسید که فروش محصول... و ان قسمت را در Bio اضافه کنید.

 

5. دارکت از طرف...
شما بهمحض اینکه پست را گذاشتهاید، عدهای مآیند و نکاتی را مرسند. مثلا به

نظرتان قیمت زیاد نیست؟ یا قیمت چقدر است؟ و...

هترـن پیشنهـاد اـن اسـت کـه در کامنتهـا کوتـاهترن پاسـخ ممکـن را بدهیـد و
همزمان به دارکتها روید و به همان فرد دارکت زنید، توضیحات بیشتر بدهید،

لینک به صفحه محصول بدهید و...

ان موضوع خیل خستهکننده است که در کامنتها 20 خط توضح دهیم. بناران
در کامنت خیل کوتاه پاسخ مدهیم و چون خود شخص واکنش نشان داده و کاری
انجـام داده، از طـرف خودمـان دارکـت مفرسـتیم؛ یعنـی مـا پیشقـدم مشـویم و
توضیحات بیشتری را در دارکت ارائه مدهیم که احتمالا منجر به ناراحتی مخاطب

نخواهد شد چون خودش سوال رسیده و ما در دارکت جواب او را مدهیم.

بناران رای فروش بیشتر در اینستاگرام ان 5 نکته را همزمان سع کنید رعایت
کنید و ببینید فروشتان چقدر بیشتر خواهد شد.
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