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چگونه به ستاره بازاریای شبکهای تبدل شویم؟
بازاریای شبکهای، حرفهای است که کمک مکند افراد به رویاهای زرگ و بهظاهر دور
از دسترس خود دست یابند. هر کسی متواند وارد ان حرفه شود، اما فقط کسانی
در اـن عرصـه بـه مـوفقیت دسـت میابنـد کـه یوقفـه تلاش کننـد، ـر موانـع و
چالشهای موجود روز شوند و در مسر درستی حرکت کنند. ایستادن و درجا زدن
موفقیت هچکسی را تضمن نمکند. ان آگاهی، پشتکار و حرکت است که ما را به

سمت موفقیت رهسپار مکند.

 

گام اول: شهامت رویاردازی داشته باشید
تصور کنید که قرار است سه آرزویتان رآورده شود. چه آرزوی مکنید؟ هیجان

بیشتر؟ ماجراجوی بیشتر؟ ول بیشتر؟ زمان بیشتر؟ تفرح بیشتر؟

موفقیتهایتان در زندگ هچ محدودیتی ندارد، جز محدودیتهای ناشی از تصور
خودتان. هر فرد موفق (از دانشمندی که به یک موفقیت زرگ زشک دست پیدا
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مکند و جان میلونها نفر را نجات مدهد تا پستچ که رخلاف تمام احتمالات
رکورد جهانی مزند) در ابتدا فقط یک رویا در سر داشتهاند.

اولن کسی را تصور کنید که به آسمان شب خره شد و رویای رفتن به ماه را در سر
روراند. در آن زمان، ان رويا کاملا غرممکن به نظر مرسید؛ اما ان اتفاق افتاد،

چون فردی جرات کرد ان رویا را در سر روراند.

["message_box text_color="light]

زندگ دنبال کردن مسری نیست که دیگران در رارمان گذاشتهاند، بلکه پا گذاشتن
در راه‌های تازه و خلق زندگ دلخواهتان است.

[message_box/]

 

رویاردازی ما را از تردیدها، بدبینیها، تعصبات، تجربیات قبل و انتظارات دیگران رها
مکند و حقیقت خواستههایمان از زندگ را آشکار مکند. قابلیت ما رای موفقیت
هچ حدومرزی ندارد، بهشرط اینکه جرات کنیم رویاهای زرگ در سر رورانیم. بسیاری
از مردم در دنیای یکنواخت و سیاهوسفید زندگ مکنند. بسیاری اجازه مدهند که

عدم اعتمادبهنفس و تردیدشان رویاهایشان را ناود کند. اما شما نه.

واضح و روشن و رنگارنگ فکر کنید. اگر آرزو دارید بچههایتان را به هترن دانشگاهها
بفرستید، تصور کنید که دارند از سردر آن دانشگاه وارد مشوند و در کلاسها حضور
پیدا مکنند. تصور کنید وقتی دارند فارغالتحصل مشوند، چقدر به آنها افتخار
مکنید. اگر آرزوی ماشن جدیدی دارید، رنگش، صدای موتورش و وی چرم نوی آن
را تجسم کنید. سفرهای را که با آن ماشن مروید و ماجراجویهای لذتبخشتان با

آن را تصور کنید و...

اگـر بازاریـای شبکـهای را بهعنـوان وسـیله تحقـق رویاهایتـان انتخـاب کردهایـد، بـه
انتخابتان تریک میگویم. در راه رسیدن به آینده رویاییتان، سفری شگفتانگز در

پیش خواهید داشت.
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گام دوم: دیدتان را تنظیم کنید
حالا وقت آن است که رویاهایتان را تبدل به هدف کنید. رویاردازی تخل ما را
روشن و آتش شوقمان را رافروخته مکند، اما اهداف، مقاصدي ملموس هستند که
قل از شروع سفرمان رای خود تعن مکنیم. اگر بدانید در جهت چه هدف تلاش
مکنید، انرژیتان در جهت درستی متمرکز مشود و در مسر درست قدم رمدارید.

هدف، شما را از جای که هستید بهجای که مخواهید باشید، مرساند. بناران
اهداف باید واقعگرایانه باشند. ان بدان معنا نیست که باید رویاهایتان را فراموش
کنید، بلکه منظور ان است که اهداف تدریج یا نقاط مرجع رای خود تعن کنید
کـه شمـا را گامبهگـام بهسـوی رویاهایتـان هـدایت مکننـد. توصـیه مکنـم اولـن
اهدافتان را رای حداکثر یک سال آینده قرار بدهید. وقتی به ان اهداف اولیه دست

یافتید، زمان دارید که روی اهداف جدیدی تمرکز کنید.

 

["message_box text_color="light]

ان هفت کار را رای تعن اهدافتان در ۱۲ ماه آینده انجام دهید
1. هر هدف را بهصورت مقصدی قال اندازهگری و با مهلتی مشخص تعن کنید.

2. اولویتی ن ۱ (پان) تا ۵ (بالا) رای هر هدف تعن کنید.
3. فقط اهداف را انتخاب کنید که در بالاترن اولویت قرار دارند. اهداف را که به
آنها امتیاز کمتر از ۳ دادهاید، دوباره ررسی کنید و از خود رسید: آیا واقعا چنن

چزی مخواهم؟
4. مطمئن شوید که راه فرار جزو اهدافتان نیست.

5. هدف یعنی تعهد و فقط در صورتی ارزش دارد که مطمئن باشید متوانید در
چارچوب زمانیای که رای خود تعن کردهاید به آن رسید.

 .6ررسی کنید و مطمئن شوید که اهدافتان باهم سازگار هستند.
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7. اهدافتان را با شرایط فعلتان مقایسه کنید.

[message_box/]

 

گام سوم: باور داشته باشید که متوانید
از هنری فورد نقل کردهاند که: «چه فکر کنید که متوانید و چه فکر کنید که

نمتوانید، درست فکر کردهاید». حق با او ود.

باور، بازاریابان شبکهای را به کار وامدارد. شما بهاندازه باورتان قوی یا ضعیف
هستید. انها باورهای موردنیازتان هستند:

باور به کسبوکارتان.

باور به شرکتی که رای شراکت انتخاب کردهاید.

باور به محصولاتی که ارائه مکنید، اما مهمتر از همه باور به خودتان.

وقتی خودتان را باور داشته باشید، از انتظارات و اعمال دیگران رهای میابید و
خود را رای کنار آمدن با نوسانات و مشکلات عادی در مسر رشد کاری آماده مکنید.

عـدم اعتمـادبهنفس کارتـان را گنـد مکنـد. اگـر قـل از شـروع تردیـدهایتان را کنـار
بگذارید، متوانید سرعتر و روانتر در جهت دستیای به اهدافتان حرکت کنید.

 

گام چهارم: طرحتان را عمل کنید
وقتی بهوضوح متوجه شدید که دنبال چه هستید، آمادهاید که روی نحوه دست
یافتن به آن تمرکز کنید. وقت آن است که ببینید شرکتهای مختلف چگونه به

نمایندگانشان ول رداخت مکنند.

هر شرکت بازاریای شبکهای، یک طرح دستمزد دارد که گاهی به آن طرح بازاریای
مگویند و بهروشنی مشخص مکند که رای رسیدن به هدفتان باید چه کنید. وجه
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مشتـرک تمـام طرحهـا اـن اسـت کـه رداخـت ـر اسـاس فروشـی اسـت کـه انجـام
مدهید، یعنی هم بهصورت فروش شخص و هم فروش افرادی که جذب مکنید.

هر چه فروش کل شما بیشتر باشد، درآمدتان بیشتر مشود.

 

گام پنجم: پذرش مسئولیت
هرچقدر هم که شرکت، محصولات یا رنامه خوی داشته باشید، موفقیتان ۱۰۰
درصد به خودتان بستگ دارد. تنها فردی که متواند رسیدن به اهدافتان را تضمن
کند کسی است که مالک ان اهداف است، یعنی خودتان. از روز اول، بنیانگذار،

رئیس و مدرعامل شرکت خودتان هستید.

زمـانی کـه کنتـرل را بـه دسـت مگریـد، هـچ محـدودیتی ـرای مـوفقیت نخواهیـد
داشـت. بـا پـذرش مسـئولیت، در مقاـل عملکـرد دیگـران آسـیبپذر نیسـتید و
متوانید آزادانه روی آنچه رای تحقق اهدافتان نیاز دارید تمرکز کنید. زمانی که کارها
خوب پیش مرود، پذرش مسئولیت کار آسانی خواهد ود. اما زمانی که مارها طق
رنامه پیش نمرود چطور؟ آیا آنقدر قدرت و جسارت دارید که در سختیها و

خوشیها مسئولیت قول کنید؟

قطارتان را در نظر آورید. بدون راهر، قطارتان ره بهجای نخواهد رد. اگر راهری که به
مسـر آشنـا باشـد نـداشته باشیـد، ممکـن اسـت قطـار بـه رـل اشتبـاه وارد شـود.
نمتوانید در یک از واگنها روی صندل خود لم بدهید و قطار را رانید. باید جلوی

قطار بنشینید و کنترل آن را با قاطعیت به دست بگرید.

زندگ یکاستی نیست، و واقعگرایانه نیست که باور داشته باشیم همهچز همیشه
ـر وفـق مرادمـان خواهـد ـود. سـهمتان را از خوشاقبـال بـه دسـت خواهیـد آورد،
همانطور که سهمتان را از بداقبال به دست خواهید آورد. در زمان افت یا زوال
کسبوکارتان، آسان است که به شرکت، بالا سریها، گروهتان، یا بداقبالتان متوسل
شوید. اما زمانی که ان کار را مکنید، کنترل امور را از دست مدهید. زمانی که
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مشکلات پدیدار مشود با راهردتان طق رنامه پیش نمرود، فرصتی دارید که
قویتر شوید و مهارتهای جدیدی به دست آورید، مهارتهای که متوانید به

اعضای جدیدتان، که دچار مشکل شدهاند، انقال بدهید.

به خودتان اجازه ندهید عوامل تاثرگذار رونی شما را از مسر صحح منحرف کنند.
فقط شمایید که متوانید شرکتان را در طول فراز و نشیبها و اشکها و لبخندها
بهپیـش ریـد. شایـد پـارهای مشکلات شخصـ وجـود داشتـه باشـد کـه لازم باشـد
حلوفصلشان کنید، اما اهدافتان را تعن کردهاید و ر عهده شماست که هر کاری را
که لازم است رای تحقق ان اهداف انجام دهید و اینکه در ان راه چه اتفاقاتی روی

مدهد، اهمیتی ندارد. رؤیاهای زرگ ارزش قربانیهای زرگ را دارد.

 

["message_box text_color="light]
منع: کتاب «سوراستار بازاریای شبکهای شوید»

نویسنده: مری کریستنسن و وینکریستنسن
ناشر: نشر آموخته

ترجمه: مهرداد فروزنده
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https://modiresabz.com

