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12 نکته رای افزایش فروش اینترنتی
1. خلق محتوای فوقالعاده

رای موفقیت در هر بازاریای اینترنتی، لازم است که سایتی با محتوای جالب و حاوی
اطلاعات سودمند ایجاد کنید. به همن علت باید رای چنن محتوای سرمایهگذاری
کنید، چون مطالب مذکور دلل خوی در اختیار مشتریان کنونی و احتمالتان رای
بازدید از سایت شما قرار مدهند و تا ان دلل خوب موجود نباشد، آنها به سایت

شما نمآیند و شما نمتوانید معاملهای با آنها صورت دهید.

 

2. درج اطلاعات سودمند
رویکرد و استراژی مورد علاقهی من رای ایجاد ترافیک (دستیای به بازدیدهای
بسیار ارزشمند مکرر)، مستلزم ارائه اطلاعات سودمند و رایگان به مشتریان از طرق
سایت اینترنتی است. حتی اگر صرفا متوانید به جمعآوری و اجرای نظرسنج، ارائه
مشخصات فنی، معرف لینکها یا ارائهی سار اطلاعات مورد نیاز افراد ردازید، ان
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کار را انجام دهید! وقتی مردم سایتی را مفید بیابند، نشانی آن را ثبت و مرتبا از آن
دیدن مکنند. حدس مزنید کدام سایت بیشترن تعداد معاملات را بهدست

مآورد؟ درست است سایتی که افراد بیشتری به آن سر مزنند.

 

رای مشتریان دائم 3. ایجاد تنوع
هترن اتفاق که ممکن است رای سایت شما روی دهد، آن است که مشتریان دائما
از آن بازدید و مرتبا از آن استفاده کنند. رای آنکه افراد را به بازدید مکرر تشوق
کنید، هرچند وقت یکبار محتوای سایت خود را تغر دهید. نکتههای هفتگ ارائه
کنید یا هرماه به شکل متفاوت به معرف محصولاتتان ردازید. هرروز نقلقول یا
گفتهای جدید معرف کنید. ایدههای از ان دست موجب مشوند که سایت شما
خستهکننده نباشد و تازه پاداشی هم بهصورت مطالب تازه به بازدیدکنندههای مکرر

ارائه کردهاید.

 

4. سایتی خوشساخت و مرتب طراح کنید
انبـاشتن مطـالب زیـاد در صـفحهی اول سـایت، مشتریـان بـالقوه را فـراری مدهـد.
صفحهی اول را آنقدر ساده طراح کنید که با یک نگاه بتوان مطالب آن را درک کرد.
شاید لازم باشد هتر از گذشته ر محتوای سایتتان متمرکز شوید. مهمترن مطلب
سایت خود را مشخص کنید و آن را در مرکز و جلو قرار دهید و سار مطالب را پشت

دکمهها و مستطلهای قال کلیک بگذارید.

 

 .5ررسی و گشتوگذار در سایت خود را دشوار نکنید
نگذارید جستوجو در سایت شما حالتی بسیار پیچیده بیابد. مشتریان احتمال باید
به راحتی بتوانند در قسمتهای مختلف سایت شما روند. از نبستها و مسرهای
طولانی و رچ اجتناب کنید. لینکها را به شکل منطق قرار دهید و لایههای زیادی
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ـرای سـایت خـود ایجـاد نکنیـد. بسـیاری از سایتهـا بهدلـل آنکـه مشتریـان هنگـام
جستوجو در آنها سردرگم مشوند، راه را گم مکنند و مأوس مشوند و ترافیک

بازدید از آنها کاهش میابد.

 

6. تمام ازارهای خرید را داشته باشد
تمـام مراحـل خریـد را تحـت ـوشش قـرار دهیـد. رخـ افـراد مخواهنـد گزینههـای
موجود رای خرید را در اینترنت جستوجو کنند. دیگران مخواهند خرید کنند.
دسـتهای دیگـر مالانـد سـفارشهای خـود را ـیگری یـا دربـارهی سـار خـدمات و
پشتیبانیها رسوجو کنند. اگر مشتریانی دارید که مالاند ان قل اهداف را به
شکل ساده و راحت در اینترنت دنبال کنند، لطفاً ان امکان را رایشان فراهم کنید! در
غراینصورت آنها به دنبال سایت دیگری مروند که در آن راحتتر بتوانند به معامله

ردازند.

 

7. از ویدو استفاده کنید
اگر اساسا پخش تصاور ویدوی همزمان با کار شما مرتبط و سودمند است، از آن
استفاده کنید، زرا به جذابیت سایت شما مافزاید. تصاور ویدوی را به صورت
گزینهای اختیاری روی سایت قرار دهید تا بازدیدکنندههای علاقهمند بتوانند روی آن
کلیک کنند (نه به شکل که مجور باشند پیش از اتمام باز شدن صفحه، آن را تماشا
کنند). اگر مخاطبان شما مصرفکنندهها هستند، از تصاور ویدوی رای سرگرم کردن
یا ارائه اطلاعات استفاده کنید، اما اگر طرف فروشهایتان مشاغل و فعالیتهای
تجاری هستند، به ارائهی اطلاعات مستند و مفید بسنده کنید. گفتاری کوتاه از یک
متخصـص (اگـر ممکـن باشـد، خودتـان یـا یکـ از مـدران شرکتتـان) راهـی سـاده و

مناسب رای افزایش جذابیت سایت، در اختیار شما قرار مدهد.
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8. مرتبط شدن با سایتهای دیگر
در یک از خدماتی که به مشتریان عرضه مکنید، صفحهای را به لینکها اختصاص
دهیـد. لینکهـای منـاسی بـه خـدمات سودمنـد، تهیهکننـدگان محصـولات، و منـاع
اطلاعاتی جمعآوری کنید و مطمئن شوید که همهی آنها کار مکنند. ان خدمت
ساده به مشتریان، بازدید مکرر آنها را در ی خواهد داشت. در ان صورت هرگاه
مال باشند خرید بکنند، احتمالا جستوجوهایشان را از سایت شما آغاز مکنند.

 

9. استفاده از پیشنهادهای تبلیغ در صفحه اصل سایت
آیا مایلید به افرادی که از طرق سایت شما تا آخر ماه بعد محصول شما را بخرند
تخفیف وژه، نمونهای رایگان از محصول جدید، یا کالای تشویق جالی (به صورت
هدیهای رای مشتریان) اهدا کنید؟ اگر مایلید، پس ان پیشنهاد را درجای که
بیشترن جالبتوجه را دارد روی صفحه اصل سایت خود قرار دهید و منتظر نتیجه
بمانید. پیشنهاد سادهای ازاندست به افزایش فروش و جستوجو از طرق سایت

شما منجر مشود.

 

10. قرار دادن تبلیغات بنری خود در سایتهای دیگر
تبلیغات بنری خود را در سایتهای مشهوری، که احتمال دارد مشتریان شما از آن
بازدید کنند، قرار دهید. تبلیغات بنری اغلب پیام تبلیغاتی کوتاه (و گاه متحرک) دارند
و مشتریان احتمال متوانند با کلیک کردن روی آنها مسقیما به سایت شما وارد
شوند. بازاریابها ان قل تبلیغات را طق همان اصول طراح تبلیغات فضای آزاد و
تابلوهای آگهی طراح مکنند. اما شما متوانید از طرحهای فانتزیتر هم استفاده
کنیـد، چـون تبلیغـات روی کـاموتر بـه چشـم و گـوش مشتریـان نزدیـکتر اسـت.
شرکتهای بسیاری به ارائهی طرح و فضا رای تبلیغات بنری مردازند و نتاج آنها را

نز ردگری مکنند.
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11. در هرجای که ممکن است، نشانی اینترنتی خود را ارائه کنید
اکثر بازاریابها از ان نکته ساده غفلت مکنند، از ارتباط خود رای معرف سایت
فرستد باید آرم یا طرحکه شرکت شما م اینترنتیتان استفاده کنید! هر ایمیل
جذاب و قال کلیک داشته باشد که به سایت شما مرتبط شود و نز باید حاوی
نشانی و تلفن شما رای یگری مشتریان باشد. همچنن نشانی اینترنتیتان را روی
هر آنچه چاپ مکنید، اعم از کارتهای تجاری، پاکتها، روشورها، رسیدها، بستهها

و نامهها بگذارید. کاری کنید که یافتن شما رای مشتریان کار سادهای باشد!

 

12. درخواست بازخورد
بگذارید کارران به شما بگویند که کدام بخش سایتتان را گسترش یا کاهش دهید.
از سیستم های آمارگری مثل گوگل آنالیتیکس استفاده کنید. ان اطلاعات را مطالعه
کنید تا بفهمید مردم به کجای سایت شما مروند. محوبترن قسمتهای سایت
شما چه بخشهای است؟ آنها را ررسی کنید تا علت جذابیتشان را بیابید و از
ان بازخورد رای مفیدتر کردن سایتتان استفاده کنید. اگر به بازدیدکنندگانتان

گوش بسپارید، آنها راز افزایش جذابیت سایتتان را به شما خواهند گفت!
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