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5 دلل رزش فالوئرها در اینستاگرام
طق تحقیقات وبلاگ هاباسپات، 14 درصد بازاریابان اینستاگرام گزارش کردهاند که
از سال 2020 تا 2021 تعداد زیادی از فالوئرهای خود را از دست دادهاند. اگر شما هم
جزء آن 14 درصد هستید، شاید بخواهید دلل ان رزش را بدانید. نگران نباشید. ما
در ان مقاله مهمترن دلال رزش فالوئرها در اینستاگرام و روش بازیای آنها را به

شما نشان مدهیم.

 

چرا ان همه فالوئر را در اینستاگرام از دست مدهم؟

1. به اندازه کاف پست نمگذارید یا زیادی پست مگذارید
وقتــی از بازاریابــان اینســتاگرام نظرســنج کردیــم، 40 درصــد گفتنــد کــه نگذاشتــن
پستهای کاف دلل شماره یک از دست دادن فالوئر است، اما 33 درصد گفتند که
زیاد از حد پست گذاشتن هم اثر مشاهی دارد. باید در پست گذاشتن تعادل را
رعایت کنید. باید به اندازه کاف پست بگذارید تا مخاطبان هدف شما را ببینند و در
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دریای پستهای اینستاگرام گم نشوید. همچنن، نباید آنقدر پست بگذارید که
مخاطب در سل پستهای شما غرق شود.

حداقل یک بار در روز پست بگذارید که متواند در قالب استوری، ریلز یا فید باشد.
اگر مجور به انتخاب هستید، استوریها هترن گزینه هستند، زرا ررسی بازاریابان
نشان مدهد که استوری پس از لاو دومن راه محوب جذب فالوئر در اینستاگرام
است. در هفته 2 تا 3 پست در فید خود بگذارید. متوانید ان تعداد را ر اساس

واکنش مخاطبان افزایش دهید، اما هتر است آن را کاهش ندهید.

2. بیشازحد دنبال فروش هستید
39 درصد بازاریابان اینستاگرام معقدند دومن دلل از دست دادن فالوئرها تمرکز
بیشازحد محتوای صفحه ر فروش است. اکثر بازاریابان اینستاگرام محتوای درباره
محصولات/خدمات رندشان پست مکنند و ان نوع محتوا دومن بازده سرمایه را
دارد. باانوجود، اگر شما هم فقط ان نوع محتوا را پست مکنید، احتمال دارد

مخاطبانتان را از دست بدهید. دوباره تاکید م‌کنم که تعادل، کلید موفقیت است.

علاوه ر پستهای که محصولات/یا خدماتان را معرف مکنند، باید محتوای
پست کنید که:

بازتای از ارزشهای رندتان باشد.

مخاطبان را به گفتگو تشوق کند.

گروهها و مجمعهای در اینستاگرام بسازد.

یکـ دیگـر از اسـتراژیهای مـوثر ـرای تولیـد محتـوا چیسـت؟ خندانـدن مخاطبـان.
نظرسـنج مـا نشـان داد کـه محتـوای خنـدهدار مـوثرترن روش ـرای جـذب فـالوئر،

اشتراکگذاری دوباره پستها و تعامل در اینستاگرام است.

3. فالوئر خریدهاید
اگـر فالوئرهـای ربـاتی خریدهایـد، ناگهـان همـه بـا هـم ناپدیـد مشونـد و فهرسـت
فالوئرهایتان خال مشود. 39 درصد بازاریابان اینستاگرام فالوئر خریدنی را سومن
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دلل رزش تعداد فالوئرها مدانند. با ان‌که خرید فالوئر رباتی وسوسهانگز است و
همه دوست دارند تعداد زیادی فالوئر داشته باشند، ان روش در بلندمدت به شما
آسیب مرساند. در عوض، با یک رنامه منظم پستگذاری، ارائه محتوای ارزشمند،

دنبال کردن روندهای راج و ررسی اطلاعات و دادهها، فالوئرهای واقع جذب کنید.

البته ان کار هم نباید خیل طول بکشد. فقط 1 درصد بازاریابان ان نظرسنج گفتند
که جذب 1000 فالوئر رای رندشان یک سال طول کشیده است. اکثر ان بازاریابان
(65 درصد) گفتند که ان کار ن یک تا شش ماه طول مکشد. 13 درصد هم ان
کار را در کمتر از یک ماه انجام دادهاند. همه ان دادهها نشان مدهد که باید از
رزش فالوئرها بهعنوان فرصتی رای بازسازی صفحه خود و دریافت اطلاعات معترتر

درباره مخاطبان استفاده کنید.

4. صفحهتان زیبا نیست و روند ثابتی ندارید
مخاطبان ثبات را دوست دارند. ثبات در رندسازی و خلاقیت عامل شهرت رند است.
بهعلاوه، ثبات کمک مکند که یک روفال جذاب رای رندتان بسازید. اگر کارری از
صفحه شما بازدید کند و فکر کند هر پست مروط به رند متفاوتی است، نمتوانند

هدف رندتان را درک کنند و در نتیجه شما را آنفالو مکند.

خود من اگر رند جدیدی را در فید ببینم، وارد صفحه آن رند مشوم و اگر با چند
پست آخر صفحه ارتباط رقرار نکنم، آن را آنفالو مکنم. فکر مکنم اکثر کارران همن
کار را مکنند. پس یادتان باشد که رای رندسازی اول باید ر هویت رندتان و
زیبای بصری آن تاکید کنید. متوانید با ازارهای مانند Canva یک روفال جذاب

درست کنید که در همه پلتفرمها قالاستفاده باشد.

5. مخاطبانتان متحول شدهاند، اما شما تغر نکردهاید
اگر علاق و رفتارهای مخاطبان همیشه ثابت بماند، بازاریای آنها بسیار آسان است،
اما متاسفانه انطور نیست. پس بازاریابان باید مدام ترفندهای جدید جذب و حفظ
مخاطبان را یاد بگرند. یک از موثرترن راهها رای انجام ان کار، تکیهر دادهها و

اطلاعات است. ان دادهها چه مگویند؟
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مثلا فکـر کنیـد صـفحه شمـا شامـل داسـتانهای مـوفقیت مشتـری، نکـات رجسـته
محصـول، ارزشهـای شرکـت و رونـدهای صـنعت اسـت. شایـد تولیـد محتـوا دربـاره
روندهای صنعت قبلا نتیجه خوی داشته، اما در شش ماه گذشته شاهد کاهش
آهسته تعداد مخاطبان ودهاید. شاید مخاطبان دیگر علاقه چندانی به ان نوع
محتوا یا شکل و شمال آن نداشته باشند. پس اگر قبلا از عکس استفاده مکردید،

حالا هتر است ویدو را جایگزن کنید.

اسـتراژی اینسـتاگرام شمـا بایـد ـر اسـاس داده‌هایتـان باشـد. اگـر از اـن اطلاعـات
استفاده نکنید، خیل زود ارتباط خود با مخاطبان را از دست مدهید و فالوئرهایتان
بهتدرج کاهش میابد. از دست دادن فالوئرهای اینستاگرام واقعیت ترسناک است،
اما وقتی دلل ان رزش را بفهمید، متوانید آن را اصلاح کرده و دوباره فالوئرهایتان

را بازیای کنید.
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