
1

افزایش فروش با ایملهای تراکنشی
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آیا تابهحال از دیج کالا خرید داشتهاید؟ احتمالا یک ایمل بعد از خرید دریافت
مکنیــد کــه شامــل فــاکتور اســت؛ بــه اــن ایملهــا، ایملهــای تراکنشــی یــا

مگویند.  Transactional

ایملهای تراکنشی معمولا توسط سایتان و با پارامترهای که از رفتار شما در سایت
مخواند، بهصورت خودکار تولید و ارسال مشود. مثلا تایید خرید، تایید عضویت،

یادآوری رمز عور و...

چـزی کـه خیلـ از افـراد نمداننـد اـن اسـت کـه، در ایمـل مارکتینـگ همیشـه
ایملهای تراکنشی بالاترن Open Rate را دارند؛ چون در لحظهای ارسال مشود که

مخاطب توقع آن را دارد.
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هترن فرصت فروش مجدد، در ایمل تایید خرید است؛ در ایمل تایید عضویت
متوانید به افراد پیشنهاد دهید ارزانترن محصولتان را بخرند یا چند ویدو دانلود
کنید و...؛ اگر شخص فراموشی رمز عور را زد در سایت یک پلاگینی وجود دارد که
پسورد جدیدی رای فرد ارسال مکند، آنجا فرصت عال است که متوانید به

شخص کون تخفیف هدیه بدهید.

وردـرس، پلاگینـی بـه اسـم ووکـامرس دارد کـه خریـدها از آن طرـق انجـام مشـود.
پلاگنهای زیادی وجود دارند تا بدون کدنویسی، ایملهای پیشفرض ووکامرس را

تغر دهید.

بناران اولن گام ان است که سراغ ایملهای تراکنشی سایتان روید و سع کنید
در ان 3 مورد یک پیشنهاد بعدی وجود داشته باشد؛ مثلا شخص که عضو سایت
مشود، پیشنهاد بعدی ان باشد که بیایید اولن محصول دانلودی را با 90 درصد
تخفیف خریداری کنید یا شخص که فراموشی رمز را زد یک کون تخفیف به او

بدهید یا اگر شخص خریدهای انجام داد خریدهای دیگری به او پیشنهاد دهید و...

ان است که یکبار در عمرتان  Transactional خوی ایمل مارکتینگ تراکنشی یا 
انجام مشود و تا ماهها یا سالها متوانید از آن استفاده کنید و بهصورت خودکار

ارسال شود.
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