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10 نکته رای ساخت پاوروینتهای تاثرگذار
اغلب افراد رای کار خود نیاز به ارائه دارند؛ مثلا به کمک پاوروینت، مزایای محصول
و شرکت خود را به مشتری نشان دهند. بسیاری از پاوروینتهای که رای فروش یا
آموزش استفاده مشوند بههچوجه مناسب نیستند و نکات مهم و اصل یک

پاوروینت تاثرگذار در آنها رعایت نشده است.

 

در تهیه پاوروینت موارد زر باید رعایت شود:

1. از جملات و متنهای طولانی استفاده نکنید
در اسلایدهای پاوروینت همیشه سرفصلها را بنویسید. متن طولانی و جمله باعث
حواسرتی مشود. هترن حالت آن است که مخاطب سرفصل را ببیند و شما

توضیحات مروط به آن را بهصورت شفاهی ارائه بدهید.
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2. در هر اسلاید فقط یک موضوع را تاکید کنید
اگر 12 دلل دارید که چرا محصول شما فوقالعاده است، هتر است ان 12 دلل در
یک اسلاید نباشد؛ بلکه آنها را دستهبندی کنید و در اسلایدهای مختلف نمایش
بدهید. مخاطب با دیدن هر اسلاید باید بهراحتی متوجه شود موضوع مهم آن

چیست.

 

3. از عکس استفاده کنید
در هر اسلاید از یک عکس استفاده کنید. هدف از بکارگری عکس فقط زیبا شدن
اسلایدها نیست. با عکسهای مناسب، انقال مطلب را آسانتر کنید. عکسها

متوانند مطلب شما را هتر منقل کنند.

 

4. اسلایدهای اختصاص داشته باشید
بخشی از مطالب پاوروینت باید طوری باشد که مشتری یا مخاطب، آن را در هچ
جـای دیگـری ندیـده باشـد. در رخـ اسلایـدها از عکسهـای اختصاصـ خودتـان یـا

کسبوکارتان استفاده کنید.

 

5. آدرس سایت را در همه صفحات قرار بدهید
هتـر اسـت لوگـو یـا آدرس وبسـایت را در گـوشهای از تمـام اسلایـدها درج کنیـد تـا
بیننده بهصورت ناخودآگاه آن را بهخاطر بسپارد. البته باید طوری باشد که توجه زیادی

به خودش جلب نکند. مطالب هر اسلاید مهمتر از لوگو و سایت شما هستند.

 

6. کلمات کلیدی را تاکید کنید
اگر اسلاید پاوروینت شامل چند عبارت است و یک کلمه در آن  اهمیت زیادی دارد،
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متوانید آن کلمه را با رنگ دیگری مثلا رنگ قرمز نمایش دهید تا توجه بیشتری به
نکته اصل جلب شود.

 

7. از فونتهای ناخوانا استفاده نکنید
از فونتهای استفاده کنید که رای چشم طرف مقال کاملا آشنا باشد. معمولا در
Mitra ـرای متنهـا از فـونت و Titr ـرای عنوانهـا از فـونت ـرانمجلات و مطـالب ا
استفاده مشود. البته متوانید از فونتهای جدیدتری مثل ارانسنس یا دانا

استفاده کنید.

 

8. از سوال استفاده کنید
بهجای اینکه تمام مطالب را روی اسلاید بنویسید و بعد آنها را توضح دهید، گاهی
هتر است آن مطلب را بهصورت یک سوال مطرح کنید تا ذهن طرف مقال را به خود

درگر کند و بعد در توضیحات خودتان به جواب آن اشاره کنید.

 

9. اسلایدها بدون شما باید یارزش باشد!
یک پاوروینت حرفهای بهتنهای و بدون صحبتهای شما نباید هچ ارزشی داشته
باشـد. بنـاران پـاوروینت بـا عکسهـا و توضیحـاتی کـه در آن اسـت فقـط جنبـه
راهنمای دارد و وقتی شما توضیحات شفاهی خودتان را به آن اضافه مکنید تکمل

مشود.

پاوروینتی که تمام مطالب آن کامل است و همهچز در آن نوشته شده است، باعث
مشود توجه را به خود جلب کند، نه به شما بهعنوان فروشنده یا مدرس.
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10. از معیار پنج در پنج استفاده کنید
سع کنید در یک صفحه پاوروینت حداکثر از 5 عبارت استفاده کنید و هر عبارت از
کمترن کلمات ممکن تشکل شده باشد. از روش «پنج در پنج» استفاده کنید:

حداکثر 5 عبارت و در هر عبارت حداکثر از 5 کلمه استفاده کرده باشید.
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نکته آخر ان است که در انتهای پاوروینت یک نتیجهگری از تمام مطالب گفته شده
داشته باشید. ان کار شاید در یک یا دو اسلاید انجام شود. در آخرن صفحه
پاوروینت دقیقا بنویسید که از طرف مقال چه توقع دارید، گام بعدی چیست یا
اگر با تمام مطالب گفته شده موافق ود، اکنون چه اقدام باید انجام دهد. بناران
با هود پاوروینتهای که درست مکنید و در جلسات فروش یا  آموزش از آن

استفاده مکنید، متوانید تاثرگذاری کارتان را افزایش دهید.
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