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۲۱ روش رای تبلغ آنلان و رایگان وبسایت
اگر در عصر حاضر صاحب کسبوکاری هستید، نمتوانید بدون وبسایت کار کنید.
در واقع، وبسایتهای کسبوکارها دهها سال وجود داشتهاند، اما فقط در سالهای
اخر بهعنوان ازاری بسیار موثر رای تولید علاقهمندان به آنها توجه شده است.
قل از جذب علاقهمندان و تبدل آنها به مشتری، باید به یک هدف زرگ دیگر
یعنی جذب ترافیک به وبسایتان دست یابید. باید وبسایتان را در فضای آنلان
بهشدت تبلغ کنید، اما در ان مرحله با چالش دیگری روبهرو مشوید: چگونه
وبسایت خود را در فضای آنلان رایگان تبلغ کنم؟ ما فهرستی از ۲۱ روش معتر رای
شناساندن وبسایت و جذب ترافیک بیشتر به آن گردآوری کردهایم که متوانید

آنها را اجرا کنید:

 

1. فهرستهای راهنما
خدمات متعددی وجود دارد که به شما امکان مدهد کسبوکار و وبسایتان را
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رایگان در فهرست سایتها قرار دهید. ازآنجاکه لینک وبسایتان در ان فهرستها
قـرار مـگرد، مشتریـان احتمـال بهراحتـی در فضـای آنلاـن بـه شمـا دسترسـی پیـدا
Yellow Pages :ن سایتهای فهرستبندی کسبوکارها عبارتند ازکنند. معروفترم

.Yahoo Local و ،Google My Business ،Yelp for Business Owners

 

2. رسانههای اجتماع
رسانههای اجتماع باید بخش اصل استراژی بازاریای آنلان شما باشند. یک از
اولن مزایای که با ایجاد صفحه در توییتر یا فیسوک به دست مآورید، قرار
گرفتن رایگان وبسایتان در فهرست وبسایتها است. هر کسی به کسبوکار شما
ــد و آدرس ــان را ررســی کن ــد بهراحتــی اطلاعــات شرکت ــد باشــد، متوان علاقهمن

وبسایتان را پیدا کند.

 

3. کامنتگذاری در وبلاگها و اتاقهای گفتگو
کارشناسان بازاریای به کسبوکارهای کوچک توصیه مکنند هر هفته نیم ساعت را
به اظهارنظر و کامنت نوشتن در وبلاگها و انجمنهای صنعتشان اختصاص دهند.
متوانیــد لینــک وبسایتــان را هــم در کــامنت یــا امضــای خــود بیاوریــد. فقــط

کامنتهایتان نباید اسپم یا بیشازحد تبلیغاتی باشد.

 

4. امضای ایمل
ان مورد که اغلب نادیده گرفته مشود، رای جذب ترافیک به وبسایت بسیار موثر
است. وقتی با ایمل با شخص ارتباط رقرار مکنید، بهاحتمالزیاد وبسایتان را
ـرای سـاختن امضـای خـود از یک اپ تخصصـ کنـد، بهخصـوص وقتـیررسـی م

استفاده کرده باشید.
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5. چاپ نشریات
ورود به رسانههای مهم از طرق چاپ نشریات رای کسبوکارهای کوچک دشوار
است، اما ان اولن هدف شما نیست. با قرار دادن نشریات خود در وبسایتهای
مانند Free Press Release یا PR.com روشی رایگان و آسان رای ساخت بکلینک

پیدا مکنید.

 

وب در رسانههای اجتماع6. نشانهگذاری موارد مح
خدماتی مانند StumbleUpon یا Digg به کارران کمک مکنند ر اساس علایقشان
در میـان وبسایتهـا بگردنـد و مـوارد جـالب را کشـف و نشـانهگذاری کننـد. وظیفـه
صاحبان کسبوکارها ان است که وبسایتهایشان را در ان پلتفرمها ثبت کنند و

از فرصت دیگری رای ساخت بکلینک رایگان استفاده کنند.

 

7. بازاریای مقاله
ان روش به معنای نوشتن مقاله رای بازار تخصصتان و انتشار آن در وبسایتی
مانند Hub Pages یا EzineArticles است. البته، باید لینک وبسایتان را در مقاله
یا روفال خود قرار دهید. متاسفانه، ان روش تا حدودی محوبیتش را از دست
داده اسـت، زـرا اـن وبسایتهـا قـوانن سـختتری ـرای انتشـار مقـالات در نظـر

گرفتهاند، اما باانحال ارزش امتحان کردن را دارد.

 

8. موتورهای جستجو
اکثر ترافیک اینترنت از موتورهای جستجو مآید. اغلب نیازی نیست وبسایتان را
در موتورهای جستجو ثبت کنید، اما خوب است که یک حساب وبمستر در گوگل،
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یاهو و بینگ بسازید و رای هود استراژی سئوی خود تلاش کنید.

 

9. اشتراکگذاری عکس
وبسایتهــای ماننــد Picasa ،Photobucket یــا Flickr بــه شمــا امکــان مدهنــد
محتوای تصوری مرتبط با کسبوکارتان را پست کنید و لینک هم به وبسایتان
بدهید. حتی اگر عکاس حرفهای نیستید، متوانید ان روش را امتحان کنید. فقط
کاف است محتوای مرتبط با کسبوکارتان مثل عکس محصولات، شعبهها، کارمندان

یا هر چز مرتبط دیگری را پست کنید.

 

10. اشتراکگذاری ویدو
اگر در وتوب و سار وبسایتهای مشابه اشتراکگذاری ویدو فعال نیستید، وقت

آن رسیده که چند ویدو رای کسبوکارتان تولید و آنها را آپلود کنید!

 

11. وبلاگها
از زمان ظهور بازاریای محتوا، بسیاری از شرکتها وبلاگ رای کسبوکارشان راهاندازی
کردهاند. اگر تصمیم به ساخت وبلاگ دارید، آن را روی وبسایتان مزبانی کنید و
مدام آن را با محتوای تازه و ارزشمند بهروز کنید. اگر پستهای شما در رسانههای
اجتماع به اشتراک گذاشته شود، خوانندگان در نهایت به وبسایتان هم سر

مزنند.

 

12. پادکستها
پادکسـتها فالهـای صـوتی هسـتند کـه در قـالب رنـامه گفتگـوی رادـوی تولیـد
مشوند، معمولا در iTunes یا SoundCloud در دسترس هستند و متوانید آنها
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را در دستگاههای مختلف دانلود کنید و گوش دهید. همانطور که احتمالا تاکنون
حدس زدهاید، بخش توضیحات پادکست مکان دیگری است که متوانید لینک

وبسایتان را رایگان در آن قرار دهید.

 

13. سیستمهای معرف مشتری
با ارائه خدمات عال به مشتریان، مردم شما را به دوستان و خانوادههایشان توصیه
مکنند، یک کمن بازاریای وروسی رای کسبوکارتان راه ماندازند و وبسایتان

را حتی بدون درخواست شما با دیگران به اشتراک مگذارند.

 

14. آگهیهای رایگان
متوانیــد آگهــی محصــولات یــا خــدماتان را بهصــورت رایگــان در وبسایتهــای
مانند Free Ads Time یا Classifieds for Free پست کنید و لینک وبسایتان را

هم در آگهی قرار دهید.

 

15. تبادل بنرهای تبلیغاتی
آیــا مشــود وبســایت خــود را در وبســایت کســبوکار دیگــری نمــایش دهیــد؟
متوانید با یک از افراد صنعتان که خدمات تکمیل ارائه مدهد معامله کنید یا

متوانید از خدماتی مانند The Banner Exchange استفاده کنید.

 

16. لینکهای مقال
ان روش بسیار شبیه به روش قبل است، اما در ان مورد لینکهای وبسایتان را
با دیگران تبادل مکنید. Link Leads نمونه خدماتی است که به شما امکان مدهد
شخص را پیدا کنید که مال باشد لینک وبسایت شما را در وبسایت خودش به
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اشتراک بگذارد.

 

17. ایملها
اغلب، فهرست مشترکان ر اساس یک فرم مشخص در وب ساخته مشود، اما اگر
ــد، ایملهــا و ــری اســتفاده ‌کنی ــرای ســاخت فهرســت از روش دیگ  ــد مخواهی
فهرستهای ایمیل فرصت مناسی رای جذب مشتریان احتمال به وبسایتان

هستند.

 

18. عضویت در گروههای آنلان
فعال ودن در گروههای گفتگو مروط به صنعتان راه دیگری رای تبلغ وبسایتان

در فضای آنلان و جذب ترافیک است.

 

19. بازاریای محتوا
غر از ساخت وبلاگ رای شرکت، متوانید انواع دیگری از محتوا را تولید کرده و به
اشتراک بگذارید: از جمله محتوای آموزشی، کتابهای الکترونیک، گزارشها، وبینارها

و اینفوگرافیکها. یادتان باشد لینک وبسایتان را در همه محتواها قرار دهید.

 

20. پستهای مهمان
پست مهمان به معنی ایجاد یک محتوای دستاول رای وبلاگ یا وبسایت دیگری با
ذکر نام نویسنده و وبسایت او است. آیا کسی را مشناسید که مال باشد یک

پست مهمان از شما در وبسایتش منتشر کند؟
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21. درخواست از وبلاگنویسان رای ررسی محصولاتان
اکثر وبلاگ نویسان مدام دنبال موضوع جدیدی رای نوشتن هستند و اگر محصولات
یا خدمات شما رای مخاطبان آنها مناسب باشد، خوشحال مشوند مطلی درباره

آنها بنویسند و لینک هم به وبسایت شما بدهند.
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