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فروش محصولات آموزشی را چند رار کنید!
در ان ویدو مخواهم توضح دهم چگونه بهعنوان یک مدرس، متوانیم فروش

محصولات آموزشی خودمان را چند رار کنیم.

 

چرا خیل مهم است که بهعنوان مدرس بتوانیم در ان کار
موفق باشیم؟

چون کسبوکار آموزشی، وابسته به تعداد فروشهای از محصولاتمان است که
متوانیم توسعه دهیم و بیشتر کنیم. اگر تعداد فروش کم باشد، نمتوانیم کار را
توسـعه دهیـم یـا تجهـزات تصـوررداری و صـدارداری جدیـد بخریـم و همنطـور

تبلیغات بیشتری انجام دهیم.

بناران اگر مدرس هستید بهجای اینکه مرتب محصولات آموزشی جدیدی را تولید
کنید و از هرکدام چند عدد بفروشید و بعد منصرف شوید و به سراغ تولید محصول
جدید روید؛ کار هتر ان است که یک محصول عال و باکیفیت تولید کنید و تا جای
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ممکن از آن محصول بفروشید.

فرض مکنیم محصول عال آموزشی خودتان را ساختهاید. الان مخواهم صحبت
کنم که چگونه فروش ان محصول آموزشی را چند رار کنید.

سه کار مشخص باید انجام دهید که در واقع با ان سه کار رای محصول آموزشیتان
یک کمن تعریف مکنید.

کمـن سلسـلهای از عملیـات بازاریـای وسـته و متـوال اسـت کـه درنهـایت بـاعث
مشود فروش خوی را داشته باشید.

 

گام اول
اولن گام ان است که تعداد زیادی ویدوهای رایگان تولید کنید که موضوع ان
ویدوهای رایگان معرف یک فرصت است. فرض کنید محصول آموزشی در زمینه
تندخوانی دارید؛ چند ویدو رکورد مکنید که در آن توضح مدهید اگر شما به
تندخوانی مسلط شوید، چه فرصت زرگ در اختیارتان قرار مگرد، چگونه متوانید
در ماه تعداد… کتاب بخوانید، چگونه متوانید سرعت مطالعه خود را افزایش دهید

که در نتیجه سرعت یادگری شما بیشتر شود و…

بناران در ان ویدوها اشارهای به محصول آموزشی خودمان که قرار است بفروشیم،
نمکنیم یا هچ راهکاری ارائه نمدهیم که چگونه شما سرعتر کتای را بخوانید، در
مورد روشهای تندخوانی صحبت نمکنیم؛ بلکه فقط نشان مدهیم کسی که
تندخوانی یاد مگرد یا بلد است، یک فرصت بسیار زرگ در اختیارش است که

دیگران ان فرصت را ندارند.

ان ویدوها را متوان بهعنوان پستها یا استوریهای اینستاگرام منتشر کرد و در
همه رسانههای مثل آپارات، وتوب و وبسایتمان متوانیم ان ویدوها را آپلود

کنیم.
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توصیه مکنم خودتان یا همکارانتان ان ویدوها را تایپ کنند و اگر در وبسایتان
قرار مدهید، هم ویدو و هم متن کامل آن ویدو هم باشد که با سرچ گوگل افراد

بتوانند شما را پیدا کنند و به آن مطلب دسترسی پیدا کنند.

 

گام دوم
بعدازاینکه چند روز متوال ان کار را انجام دادید، گام بعدی ان است که ویدوهای

رایگان راهکار درست کنید.

در ویدوهای اولیه نشان دادیم که تندخوانی یک فرصت زرگ است و نباید آن را از
دست بدهید؛ در ویدوهای بعدی که متواند چند عدد باشد، با توجه به تعداد
مخاطبهایمان یا قیمت محصولمان که چقدر گران یا ارزان است، متواند تعداد آن
کم یا زیاد شود. باید در هر ویدو یک راهکار دقق ارائه دهیم که چگونه متوانید

تندخوانی خودتان را هتر کنید یا ان حوزه را یاد بگرید.

مثلا در یک ویدو فقط یک راهکار مدهیم که چگونه بهجای تمرکز ر یک کلمه روی
گروهی از کلمات تمرکز کنید و…

بنـاران ویـدوهای راهکـار، هرکـدامش یـک روش عملـ کوتـاه و کـارردی اسـت کـه
شخص بهمحض اجرای آن متواند نتیجه کوچک ببیند و احساس کند شما کارتان را
بلد هستید، چون با یک ویدوی 2 یا 3 دقیقهای به او یاد دادهاید کاری انجام دهد.

 

گام سوم
بعدازاینکه چند ویدوی راهکار ارائه دادید در گام آخر ویدوهای تولید مکنید که
مسقیما محصول را معرف مکند و ان ویدو حتی متواند فقط یک ویدو باشد؛
یعنی در یک ویدو معرف مکنیم که محصول داریم تا اگر ان چند راهکار را تست
کردید و نتیجه خوی از ان راهکارها گرفتید کاف نیست؛ بلکه بیایید محصول
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آمـوزشی را بخریـد و بهجـای اینکـه کمکـم پیشرفـت کنیـد، خیلـ سـرعتر، کامـلتر و
جامعتر پیشرفت کنید. در واقع در گام دوم راهکارهای کوچک موردی مگوییم و در
گام سوم مگوییم اگر حاضر باشید ول ردازید، متوانید راهکارهای خیل بیشتر و
منسجمتری را دریافت کنید و اگر با آن راهکارها به نتاج کوچک رسیدید با محصول

متوانید به نتاج زرگتر و چند راری رسید.

 

["message_box text_color="light]

نتیجه
بنـاران کـل کـار اـن اسـت کـه اگـر بخـواهیم محصـولات آمـوزشی خودمـان را زیـاد
بفروشیم، متوانیم ویدوهای رایگانی را تولید کنیم که فرصتی را معرف مکند؛ در

واقع نشان مدهد چرا باید حوزهای که یاد مدهیم را شخص یاد بگرد.

ویـدوهای را تولیـد مکنیـم کـه تخصـص و مهـارت مـا را نشـان مدهـد؛ یعنـی
رد و در نهایت محصولمان را معرفگاست که شخص نتیجه م راهکارهای عمل

مکنیم.

[message_box/]

 

 

چند نکته مکمل
کل ان موارد متواند فقط در یک وبینار رگزار شود. ابتدا فرصت را معرف مکنیم،
سپس چند راهکار مدهیم و در نهایت محصول را معرف مکنیم. احتمالا با یک

فروش وژه یا تخفیف ارائه مدهیم تا افراد سرعتر واکنش نشان دهند.

و اینستاگرام انجام شود، بهجای اینکه تدریجتواند در یک لان 3 مورد مهم
باشد.
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همچنن متواند در یک فال PDF انجام شود.

من چند سال پیش محصول به اسم اینستاگرام مارکتینگ داشتم که رای فروش آن
محصول PDF ساخته ودم که دو صفحه اول ان فرصت را معرف م‌کرد که اگر وارد
اینستاگرام شوید چه فرصتهای زیادی وجود دارد، بعد چند راهکار در آن PDF گفتم
و در صفحه آخر آن PDF گفته شد اگر نتاج زرگتری مخواهید، متوانید محصول

آموزشی را تهیه کنید.

با ان روش یا کمن که اگر حرف اول هرکدام را جدا کنیم، متوانیم اسم کمن را
«کمن فرم» بگذاریم و با استفاده از آن فروش محصولات آموزشی را چند رار کنیم.
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